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Роль корпоративного человеческого капитала 

в развитии инновационного общества
Role of the corporate human capital in development of an innovative society
Рассматривается роль корпоративного человеческого капитала в развитии инновационного общества, дается определение корпоративного человеческого капитала и инновационного общества, выделяются основные инвестиционные затраты в корпоративный человеческий капитал и обосновывается каждая из них.

A role of the corporate human capital in development of an innovative society is considered, makes definition of the corporate human capital and an innovative society, allocates the basic investment expenses in the corporate human capital and proves each of them.
Инновация, инновационное общество, человеческий капитал, корпоративный человеческий капитал, инвестиции, модернизация

Innovation, an innovative society, the human capital, the corporate human capital, investments, modernization
На протяжении многих столетий человечество совершало открытия, воплощая некогда фантастические и невероятные идеи и мысли в реальность, развивая научно-технический прогресс. Любое новшество, изобретенное человеком, имеет свою значимость и весомость. Ни одно открытие немыслимо без участия человека, его качеств новатора, таких как талант, интеллект, знания, опыт, труд. 

В конце ХХ века в мировом сообществе возникли два кардинально новых понятия, неразрывно связанных между собой, –  «человеческий капитал» и «инновация». Именно в это время экономика совершила переход от индустриальной к постиндустриальной стадии, характерной особенностью последней стала научно-техническая революция в сознании общества. Информация и знания стали основными производственными ресурсами, новые изобретения и идеи – движущей силой в экономике. В обществе начали цениться работники, обладающие такими характерными чертами как креативность, высокий уровень образования и знаний, способность к творческому подходу в решении производственных задач, быстрая обучаемость и профессионализм. Именно это стало связующим звеном между человеком с его неординарностью и созданием инноваций.  

Изучение  природы  «инноваций»  привело к формированию различных подходов к определению этого термина. Само понятие «инновация», в переводе с латинского языка «innovato», означает улучшение и (или) обновление. Впервые данный термин встречался в научных исследованиях XIX века, а развитие получил позднее, в 1934 году, в работе  австрийского экономиста Йозефа Шумпетера «The Theory of Economic Development» («Теория экономического развития»). Инновация, согласно его трудам, отождествлялась с понятием экономического развития и включала создание нового товара, метода производства, открытия нового рынка сбыта, источника факторов производства и создания новой организации отрасли [1]. Данное определение охватывало все аспекты производства товара и выхода его на рынок. В дальнейшем термин «инновация» трактовался в контексте с инновационной деятельностью, которая включала сам процесс создания новшества на основе научных исследований и применения его в производстве. В конечном результате появлялся товар – «инновация»  либо технологический процесс, не имеющий аналогов в мире и дающий произведенным товарам новые потребительские свойства и качества. Поэтому в современной интерпретации под инновацией понимают конечный результат инновационной деятельности, получивший воплощение в виде нового или усовершенствованного продукта, реализуемого на рынке, нового или усовершенствованного технологического процесса, используемого в практической деятельности [2]. Именно в такой трактовке термин «инновация»  отражается в Федеральном законе РФ и носит относительно обобщенный характер. 

Существует множество определений, затрагивающих различные сферы применения инноваций, поэтому в каждом из них будут акцентированы нюансы изучаемой автором среды их внедрения. В научной литературе можно выделить несколько подходов к трактовке понятия «инновации». В первом инновации рассматриваются как процесс, во втором – как результат внедрения новшеств. Авторы данной статьи проводят исследование в рамках научной школы В.Р.Атояна, научная деятельность которого была неразрывно связана с изучением инноваций, который определил их как «нововведение, результат научной (научно-исследовательской) и научно-технической деятельности, признанный в соответствии с действующим законодательством объектом интеллектуальной собственности» [3]. По сути, на наш взгляд, инновация – это, прежде всего, конечный результат созидательной деятельности  людей, воплотивший в себе их творческие и интеллектуальные способности и созданный в целях максимизации дохода и развития конкурентных преимуществ предприятия, страны. Поэтому, понимая целесообразность повсеместного внедрения инноваций и коммерческую выгоду от их использования и реализации, государства, нацеленные на стабильный экономический рост, встают на путь инновационного развития.    

После выступления в 2008 году В.В. Путина с «Концепцией долгосрочного развития»  внедрение инноваций стало приоритетом, способствующим экономическому росту, наращиванию притоков капитала в страну и заинтересованности иностранных инвесторов в российском рынке.   Это обосновывается, прежде всего, тем, что конъюнктура современного рынка подразумевает постоянную конкуренцию стран за право занимать лидирующие позиции в различных секторах экономики,  управлять ценовой политикой и диктовать свои условия мировому сообществу.  При этом стоит отметить, что конкурентоспособность государства, согласно концепции, достижима за счет наличия результативной инновационной деятельности на предприятиях-новаторах, формирующейся на базе передовых технологий с участием  высококвалифицированных специалистов  и  соответствующей законодательной поддержки их инновационного бизнеса [4]. Именно инновационная активность малого и среднего бизнеса способствует формированию инновационной экономики в государстве. 

Инновационная экономика представляет собой тип экономики, основанный на потоке инноваций, постоянном технологическом совершенствовании, производстве  и экспорте высокотехнологичной продукции с очень высокой добавленной стоимостью и самих технологий [5]. Другими словами, инновационная экономика – это интеллектуальная экономика, экономика, основанная на знаниях и человеческом потенциале. Согласно концепции, «уровень конкурентоспособности современной инновационной экономики в значительной степени определяется качеством профессиональных кадров, уровнем их социализации и кооперационности» [4]. Поэтому необходимо уделять особое внимание уровню образованности и профессионализма трудоспособного населения и  созданию на имеющейся у предприятий научной базе институтов, основной деятельностью которых являлась бы комплексная подготовка высококвалифицированных специалистов-профессионалов для развития инновационной экономики и создания инновационного общества. 

В дальнейшем Президент РФ Д.А. Медведев продолжил заданный В.В. Путиным курс развития инновационной экономики в стране. На Красноярском форуме Д.А.Медведев выступил с речью, основной мыслью которой  являлось формирование общества, основанного на предоставлении равных возможностей всем людям для реализации своих творческих возможностей и качественного улучшения их жизни [6]. Именно такое общество  получило название  инновационного общества.  

Итак, согласно профессору В.Л. Романову, инновационное общество – это общество, характеризующееся возрастающей динамичностью сложных социальных трансформаций, обусловленных интенсивно развивающимися и широко  распространяющимися пространственными инновационными процессами [7]. На наш взгляд, инновационное общество представляет собой постиндустриальное общество, занимающееся непрерывным практическим воплощением новых идей, изобретений в виде инновационных продуктов труда или технологий их создания, методов организации и управления производством, для  улучшения всех качественных и количественных экономических, социальных показателей как на микро-, так и на макроуровне. От успешного функционирования инновационного общества во многом зависит формирование и развитие инновационной экономики и ее инвестиционной привлекательности. 

Развитие инновационного общества можно рассматривать с точки зрения процесса модернизации. Согласно мнению В.Г. Федотовой, в ходе модернизации происходит переход к современному обществу (modern society), которое включает коренное отличие от традиционного – ориентацию на инновации и другие черты: преобладание инноваций над традицией, светский характер социальной жизни, поступательное (нециклическое) развитие, выделенную персональность, преимущественную ориентацию на инструментальные ценности и т.п.[8]. Основываясь на данном высказывании, можно провести тождественную параллель между обществом современным  и обществом инновационным, выраженной чертой в деятельности которых является производство «инноваций». По сути, рассматривая прошедшие несколько десятилетий, следует отметить, что для современного общества характерен постоянный процесс модернизации, обусловленный стремительным развитием науки и технологий. 

Такое стремительное развитие науки и технологий предполагает развитие интеллектуальных и творческих преобразований в созидательной деятельности человека, в накоплении и совершенствовании знаний и опыта. Использование всех способностей и возможностей человека и их практического применения  привело к осознанию новой экономической категории – «человеческого капитала». 

Термин «человеческий капитал» впервые осветили в своей работе Нобелевские лауреаты Теодор Шульц и Гэри Беккер. «Человеческий капитал, – писал в своей книги Г. Беккер, – это имеющийся у каждого запас знаний, навыков, мотиваций. Инвестициями в него могут быть образование, накопление профессионального опыта, охрана здоровья, географическая мобильность, поиск информации» [9].  Его работа была признана классикой экономической мысли современности, а проведенный в ней анализ позволил сделать выводы об  эффективности инвестиционных вложений в человека. 

Свой вклад в развитие теории «человеческого капитала» также внесли западные экономисты Б. Вейсброд, Дж. Минцер, Л. Хансен, М. Блауг, С. Боулс, Й. Бен-Порэта, Р. Лейард, Дж. Псахаропулос, Ф. Уэлч, Б. Чизвик, став  основателями неоклассического течения экономической мысли. Среди российских ученых-экономистов, непосредственно занимающихся   развитием  данной  концепции, следует выделить  А.Н. Добрынина, С.А. Дятлова, которые определили человеческий капитал как «сформированный в результате инвестиций и накопленный человеком определенный запас здоровья, знаний, навыков, способностей, мотиваций, которые целесообразно используются в процессе труда, содействуя росту его производительности и заработка» [10]. 

Рассматривая человеческий капитал как более обширное понятие, необходимо отметить, что это движущая сила экономики, базирующаяся на способности человека создавать посредством приобретенных знаний и навыков предметы труда –  ноу-хау, которые в условиях конкурентной среды  формируют инновационное общество. 

Существует много различных точек зрения и подходов к классификации человеческого капитала. Например, Г. Беккер подразделял человеческий капитал   по области приложения на специальный и универсальный, М.М. Критский по форме его превращения – на производственный, потребительский и интеллектуальный, Дж. Кендрик – на вещественный и невещественный, и т.п. [11]. Человеческий  капитал можно  рассматривать на различных экономических уровнях.  На микроуровне следует выделить индивидуальный, семейный человеческий капитал и человеческий капитал других микроэкономических систем. Именно на этом уровне  происходит  формирование  личностных качеств индивида, его моральных принципов и духовных традиций, определяющих в дальнейшем его ценность для общества. К мезоуровню относится корпоративный и региональный человеческий капитал, к макроуровню – национальный, к мегауровню – мировой человеческий капитал. Рассматривая данную структуру, акцентируем наше внимание на корпоративном человеческом капитале, так как именно он является основным потенциалом для развития любой страны.

Корпоративный  человеческий  капитал (КЧК) – это синергетически объединенные психофизические качества, способности, квалификация, навыки, опыт сотрудников корпорации (микроэкономической системы), активизированные в процессе научной, трудовой, творческой деятельности, используемые для создания новых идей и воплощения их в виде инноваций в целях получения максимальной прибыли и экономического роста, определяющих конкурентоспособность корпорации на рынке (региональном, национальном, мировом). 

КЧК можно разделить на две составные части: субъективный и объективный капитал. Их различие заключается, прежде всего, в том, что объективный капитал – это трансформированный субъективный в виде реальных продуктов деятельности. Субъективный капитал подразделяется по стадиям формирования на приобретенный, сформированный и развивающийся капитал, а объективный – это конечное преобразование в виде интеллектуальной собственности предприятия и его институционального капитала (рис. 1). 

В условиях деятельности инновационного предприятия человеческий капитал – это самый значимый актив, вложение инвестиций в который способно приносить не меньший доход, чем вложения в физический капитал.  Развитие и совершенствование  корпоративного человеческого капитала должно быть основной стратегической целью предприятия, так как именно благодаря инвестиционным вливаниям в сотрудников организации, их стимулированию и мотивации повышается производительность труда, улучшаются качественные и количественные показатели выпускаемой продукции и услуг и другие экономические показатели. Благодаря инновационной деятельности корпораций и предприятий  возрастает ВВП, повышается общая производительность труда населения, что дает возможность конкурировать на мировой арене. Инновационная активность трудоспособного населения формирует инновационную экономику. Рост экономических показателей обусловливает изменение и в социальной сфере. Повышение доходов населения оказывает влияние на формирование качественно нового мышления, способствующего наращиванию инновационной активности. Это благотворно сказывается как на уровне, так и на качестве жизни людей.  Данная трансформация существенно влияет и на создание инновационного общества, главным атрибутом которого является инновация. 
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Рис. 1. Структура корпоративного человеческого капитала
Заинтересованность инновационного общества в достижении высоких экономических результатов, прежде всего, основывается на получении дохода,  это можно изобразить в виде схемы (рис. 2). Корпорация получает доход от использования корпоративного человеческого капитала и, соответственно, вознаграждает КЧК.

На наш взгляд, корпоративный человеческий капитал – это основополагающий фактор создания и развития инновационного общества. Это своеобразный рывок к успеху, процветанию и благополучию всей страны. Многое зависит и от каждого отдельного индивида, от его способности воспринимать и адаптировать полученную информацию в целях всего общества. Как говорил П. Друкер: «Знания – это специфический ресурс человека. Знание нельзя найти в книгах. Там можно найти только информацию; знание – это способность применять информацию в конкретной сфере деятельности» [13]. Стремление каждого к получению знаний – это первый шаг к современному, инновационному обществу,  новому укладу жизни, преобразованию мыслей и идей. 
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Рис. 2. Роль КЧК в создании инновационного общества
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Возможности и ограничения развития нового технологического уклада экономических систем

в условиях глобализации
Possibilities And Restrictions Of Development Of New Technological Way Of Economic Systems In The Conditions 

Of Globalization

Рассматриваются основные подходы к определению сущности и роли глобализации в современных условиях, выделены основные индикаторы глобализации, проведено ранжирование стран по этим показателям, выделено место России в контексте глобальных процессов.
The basic approaches to definition of essence and a globalization role in modern conditions are considered, the basic indicators of globalization are allocated, ranging of the countries on these indicators is spent, the place of Russia in a context of global processes is allocated.
Глобализация, новый технологический уклад, индикаторы глобализации

The globalization, new technological way, globalization indicators
Действие механизмов и принципов развития экономических систем основано на причинах их функционирования, называемых факторами. Фактор (от лат. factor – делающий, производящий) – это причина, движущая сила какого-либо процесса, явления, определяющая его характер или отдельные его черты [1]. Поэтому факторы развития нового технологического уклада экономических систем – это причины, приводящие к его развитию и становлению.

Одним из основных таких факторов, определяющих специфику развития нового технологического уклада, является глобализация. Глобализация – процесс всемирной экономической, политической и культурной интеграции и унификации, основным следствием которого являются мировое разделение труда, миграция в масштабах всей планеты капитала, человеческих и производственных ресурсов, стандартизация законодательства, экономических и технологических процессов, а также сближение и слияние культур разных стран [2]. 

Влияние глобализации на национальную экономику неоднозначно. С одной стороны, глобализация предоставляет все достижения мирового сообщества без затрат на их разработку (НИОКР); позволяет использовать более дешевые ресурсы; производить те продукты, которая она может произвести, с наименьшими затратами. С другой стороны, возникает угроза национальной безопасности, в частности способность экономики организовывать производство исходя из баланса внутреннего спроса и предложения, национальных возможностей и потребностей, а не из интересов импортеров и зарубежных компаний и государств. Могут возникнуть спад деловой активности в стране, снижение объемов производства, рост безработицы и т.д. Однако процесс глобализации – это объективный процесс, который носит системный характер, то есть охватывает все сферы жизни общества, его невозможно остановить. В результате глобализации мир становится более связанным и более зависимым от всех его субъектов. Возникая в экономической сфере, процесс глобализации затрагивает затем и все остальные: правовые, политические, социальные, экологические. Взаимодействие субъектов международных отношений носит взаимодополняющий и взаимовыгодный характер. 

Глобализация открывает возможности для более активного экономического роста. Однако показатели роста как промышленно развитых, так и развивающихся стран различны. Самой поразительной особенностью этой неравномерной динамики являются быстрый экономический рост Китая за последние два десятилетия и постепенное, но существенное улучшение показателей экономического роста Индии. 

Различный характер воздействия глобализации обусловлен целым рядом факторов, включая уровень институционального потенциала различных стран, уровень развития их человеческого потенциала, их способность противопоставить фактору неустойчивости соответствующие антициклические макроэкономические стратегии, их способность проникать в динамичный сектор обрабатывающей промышленности и в сферу услуг.

Глобализация основана на достижениях технического прогресса, интеграции экономических субъектов, либерализации хозяйственной деятельности и связанном с этим усилении конкуренции, поэтому она потенциально обладает значительными резервами повышения эффективности производства. Этому способствуют углубление разделения труда, увеличение экономии за счет масштаба и снижение издержек, оптимизация размещения ресурсов в глобальном плане.

В геополитической конкуренции еще более усиливаются значение научно-технического прогресса, способности к внедрению новых технологий. Возрастает роль человеческого фактора в организации производства. Страны, не способные обеспечить необходимый уровень образования населения, развития науки и качества информационной среды, будут обречены на углубление зависимости от внешних финансовых и информационных центров и сохранят за собой главным образом функции источника природного сырья и человеческого материала для транснациональных корпораций из развитых стран, концентрирующих глобальный интеллектуальный потенциал. 

В результате научно-технической революции, которая имеет всемирный характер, меняется содержание факторов современного производства. Развиваясь под определённым влиянием НТР, факторы производства также приобретают глобальный, мировой характер. Они теряют национальную принадлежность и замкнутость, становятся универсальными. Это в равной степени касается и средств производства, и рабочей силы. Научно-техническая революция вносит кардинальные изменения в систему современного производства. Главнейшие процессы связаны с широкой интеллектуализацией производства, что означает, что существенное возрастание требований к рабочей силе, её профессионально-квалификационному уровню. 
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Рис. 1. Показатели уровня научно-технического развития стран «G8»

 в 2007 г. [3]
По уровню научно-технического развития индикаторами глобализации являются: баланс международной торговли технологиями; численность персонала, занятого исследованиями и разработками; количество выданных патентов; источники финансирования научных исследований и разработок  (рис. 1).

По количеству выданных патентов среди стран «Большой восьмерки» в 2007 г. со значительным отрывом лидируют США и Япония  (456 тыс. и 396 тыс. выданных патентов соответственно). Россия занимает пятое место после Германии и Канады. 

Торговля технологиями с зарубежными странами охватывает все коммерческие сделки по экспорту и импорту технологий и услуг технологического характера, включая сделки между совместными и иностранными предприятиями, зарегистрированными в России, их филиалами (представительствами)  и их зарубежными материнскими компаниями. Баланс международной торговли технологиями рассчитывается как разница экспорта и импорта технологий. Положительный баланс свидетельствует о высоком уровне научно-технического развития, отрицательный баланс означает, что страна заимствует технологии. Такое положение до 2004 г. наблюдалось в Германии и Италии. В России до настоящего времени – отрицательный баланс с тенденцией к увеличению разрыва между импортом и экспортом. 

По структуре внутренних затрат на финансирование исследований и разработок в России наблюдается превалирование государственных инвестиций над частными (63 и 29% соответственно), тогда как в странах, где наблюдается положительный баланс торговли технологий, финансирование осуществляется предпринимательским, т.е. частным сектором.   

Россия долгое время лидировала по численности занятых в научных исследованиях и разработках. Однако с 2004 г. первое место занимает Япония, остальные страны значительно отстают по этому показателю. Таким образом, преимущество России заключается именно в кадровом потенциале. 

Глобальная конкуренция ведется уже не столько между странами, сколько между транснациональными системами, каждая из которых объединяет, с одной стороны, национальные системы накопления капитала, организации науки, с другой –  производственные и финансовые структуры, работающие в масштабах мирового рынка. Несколько таких систем, тесно связанных друг с другом, определяют глобальное экономическое развитие. Они формируют ядро мировой экономической системы, концентрирующее интеллектуальный, научно-технический и финансовый потенциал.

Глобальное экономическое развитие определяется сочетанием двух противоречивых тенденций: подчинением мировой экономики интересам транснационального капитала, с одной стороны, и конкуренцией национальных экономических систем – с другой. Эти тенденции переплетаются, создавая в каждой стране уникальное сочетание внешних и внутренних факторов. Формирование экономической модели каждой страны идет в сложной и весьма острой борьбе за контроль над институтами государственной власти между представителями транснационального и национального капитала. У них разные, часто противоположные интересы, ценности, инструменты воздействия на экономику. Транснациональный капитал стремится к тотальному контролю над мировым рынком, стиранию экономических, культурных и политических границ между нациями, подчиняя своим интересам конкурентные преимущества каждой их них, формируя удобную для себя глобальную информационную, правовую и даже силовую инфраструктуру. 

По показателю интеграции индикатором глобализации является объем прямых инвестиций (рис. 2). Согласно данному показателю, Россия остается не привлекательной для инвесторов страной. В 2007 г. наравне с США привлекательной для инвестирования являлась Англия. Последнее место занимала Япония.
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Рис. 2. Прямые иностранные инвестиции 

в экономику стран, млрд.долл. США [3].
Глобализация вызывает обострение международной конкуренции. Конкуренция и расширение рынка ведут к углублению специализации и международного разделения труда, стимулирующих, в свою очередь, рост производства не только на национальном, но и на мировом уровне. Еще одно преимущество глобализации – экономия на масштабах производства, что потенциально может привести к сокращению издержек и снижению цен, а следовательно, к устойчивому экономическому росту. Глобализация может привести к повышению производительности труда в результате рационализации производства на глобальном уровне и распространения передовой технологии, а также конкурентного давления в пользу непрерывного внедрения инноваций в мировом масштабе.

Благодаря глобализации развивающиеся страны получили дополнительные финансовые ресурсы, помимо внутренних, однако поступление таких ресурсов характеризуется крайней нестабильностью. После резкого снижения чистого притока частного капитала в развивающиеся страны с 1998 года этот показатель частично восстановился и в 2003 году достиг уровня 92,5 млрд. долл. США – наивысшей отметки с того момента, как разразился азиатский кризис  [4]. В то же время открытые рынки способствовали развитию торговли товарами и услугами. В 2002 году доля развивающихся стран в торговле товарами и услугами по отношению к валовому внутреннему продукту (ВВП) составляла примерно 60%. Различный характер воздействия глобализации обусловлен целым рядом факторов, включая уровень институционального потенциала различных стран, уровень развития их человеческого потенциала, их способность противопоставить фактору неустойчивости соответствующие антициклические макроэкономические стратегии, их способность проникать в динамичный сектор обрабатывающей промышленности и в сферу услуг.

Глобализация стала важным реальным аспектом современной мировой системы, одной из наиболее влиятельных сил, определяющих дальнейший ход развития нашей жизни. Она затрагивает все области общественной жизни, включая экономику, политику, социальную сферу, культуру, экологию, безопасность и др. Глобализация объединяет структурные элементы и субъекты мирового хозяйства в единое целое. Поэтому она является одним из системообразующих факторов мирового хозяйства. С углублением процесса глобализации усиливается единство мирового хозяйства, возрастает его органическая целостность. 

Глобальная экономика не включает все экономические процессы на планете, хотя прямо или косвенно оказывает влияние на них. Её существование и форма затрагивают лишь отдельные сегменты и экономические структуры, страны и регионы пропорционально конкретному положению страны или региона в международном разделении труда. В то время как основные сегменты экономики всех стран связаны в глобальную сеть, отдельные части стран, регионы, экономические сектора отключены от процессов накопления и потребления информационной экономики. 

Глобализация связала воедино все центры экономической активности во всех странах, даже если большинство видов деятельности, рабочих мест и людей все еще остаются национальными и локальными. Экономики всех стран зависят от глобальных финансовых рынков, международных связей в области торговли, производства, управления и распределения товаров и услуг. 

Глобализация воздействует на развитие стран с формирующейся рыночной экономикой. Китай и Индия, в частности, сделали свою экономику доступной для мира, открыв рынки, модернизировав инфраструктуру и пригласив иностранные  компании  в  качестве  инвесторов [5]. В прошлом Китай, Индия и другие страны с развивающейся экономикой по своему уровню были вынуждены конкурировать исключительно в сферах деятельности, не требующих высококвалифицированных навыков, медленно продвигаясь к более высокому профессиональному уровню продукции. В новой конкурентной среде эти страны могут быстро выйти на международные рынки, интегрируясь в глобальные многонациональные производственно-сбытовые цепочки, ассимилируя менеджмент и технологии со всего мира и одновременно используя дешевый труд и совершенствуя внутреннюю инфраструктуру.

Благодаря большому и растущему населению, а также экономической среде, более благоприятной для бизнеса, страны с развивающейся рыночной экономикой создают важные новые рынки для компаний мирового уровня и стартовые площадки для конкурентоспособных в мировом масштабе продуктов, процессов и услуг, ориентированных как на клиентов из стран с формирующейся рыночной экономикой, так и с более развитых рынков.

Основной движущей силой глобализации являются появление предприятий мирового уровня и глобализация производственно-сбытовых цепочек. Деятельность таких глобальных производственно-сбытовых цепочек стала чрезвычайно дезинтегрированной и распределилась на территории и компании, наиболее подходящие для каждого отдельного вида деятельности. Многонациональные корпорации играют важную роль в этом процессе, инвестируя в иностранный бизнес, привлекая новых иностранных поставщиков и специализируясь в той деятельности, в которой обладают особыми конкурентными преимуществами. Они создали широкие сети, куда входят глобально   интегрированные   малые   и средние компании, предлагающие специализированные ресурсы и услуги.

В меняющихся условиях глобальной конкуренции услуги и нематериальные активы становятся важными двигателями создания ценности. В дезинтегрированных цепочках ценностей инновации все чаще становятся источником ценности и конкурентного преимущества, равно как управленческие процессы и партнеры играют все большую роль в создании ценности. Производство по-прежнему остается важной составляющей мировой торговли, но многие производители могут находиться в регионах с низким уровнем оплаты труда, доступным каждому конкуренту. Ценность все чаще обеспечивается за счет«комплекса услуг» и идей, являющихся неотъемлемой частью товаров. К важным инвестициям относятся не только те, которые вливаются в новые основные средства, такие как оборудование и недвижимость, но и инвестиции в системы поставок после сетей поддержки продаж, в развитие знаний, создание бренда и другие менее постоянные активы.

Изменения в глобальной конкуренции оказывают существенное влияние на сильные и слабые стороны государств. С точки зрения поставок нарастающая интенсивность конкуренции между регионами вынуждает создавать деловую среду, которая может поддерживать высокий уровень производительности, обеспечивать уникальное положение и сильные региональные группы. Это типично для небольших стран, организационная структура которых позволяет придерживаться такой стратегии, в то время как для таких крупных стран как Россия это зачастую затруднительно из-за сложностей, связанных с необходимостью работать с многочисленными регионами в различных условиях.

Интеграция крупных развивающихся государств создала огромный ресурс малоквалифицированного труда, тем самым существенно сократив возможности таких стран как Россия копировать азиатскую модель роста объема экспорта неприродных ресурсов, основанную на низком уровне затрат на рабочую силу. В то же время стремительные технологические изменения и все больший акцент на квалифицированный труд во многих сферах деятельности возвращают былой спрос на знания и образование.

Регионы, предоставляющие доступ к квалификации, и сильные группы, способствующие развитию знаний и инноваций, могут обеспечить большую ценность в отличие от регионов, которые предоставляют лишь дешевую рабочую силу и могут обеспечить занятость, но не благосостояние.

По показателю либерализации хозяйственной деятельности индикатором глобализации является объем торговли (внешнеторговый баланс). Положительный внешнеторговый баланс в 2007 г. наблюдался в Германии, России и  Японии (рис. 3). Самый большой разрыв между экспортом и импортом наблюдался в США.
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Рис. 3. Внешнеторговый баланс стран «G8» 2000-2007 гг., млрд. долл. США [3]
В условиях глобализации структура экономики становится более сложной. Главным субъектом становятся мезоэкономические структуры – межотраслевые хозяйственные объединения, осуществляющие стратегическое управление технологическими цепями – от добычи сырья и разработки новой продукции до ее производства и оптовой или розничной (для индивидуальных продуктов особой сложности и высокой стоимости) продажи [6]. Главная особенность этих структур – трансформация отношений между их участниками на организационно-плановой, а не стихийно-рыночной основе.

Современное глобальное общество можно назвать «обществом сетевых структур», подчеркивая их, с одной стороны, всеобъемлющий, а с другой – определяющий характер, когда «власть структуры оказывается сильнее структуры власти», а сам факт принадлежности к той или иной сети становится важнейшим источником власти и перемен в обществе [7]. Особенностью современного общества является не столько доминирование информации, сколько преобразование вариантов её использования, когда ведущую роль в обществе приобретают глобальные сетевые структуры, вытесняющие традиционные формы взаимоотношений.

Формируется так называемое новое индустриальное пространство, характеризуемое возможностью разделять производственный процесс по отдельным предприятиям, размещенным в отдельных местах, при этом обеспечивая единство производственного процесса через современные коммуникационные возможности. Появляются более широкие возможности для использования сравнительных преимуществ географического и ресурсного характера, поскольку удаленность производственных единиц друг от друга не препятствует этому. По сути, новое индустриальное пространство и представляет собой информационное общество, базирующееся на совершенно новых коммуникационных и производственных принципах. 

Новая экономика организована вокруг информационных сетей, не имеющих центра, и основана на постоянном взаимодействии между узлами этих сетей независимо от того, локальные они или глобальные. Сетевые формы организации обеспечивают существенную гибкость фирм, индивидов и стран. Для них характерна постоянная адаптация к смене конъюнктуры в области капитала, спроса и технологий. 

Происходит развитие глобальной экономики, «возникающей на информационном базисе производства и конкуренции, для которых характерны взаимозависимость, асимметрия, регионализация, усиление диверсификации в каждом районе, селективная инклюзивность, эксклюзивная сегментация и как результат всего этого – необычайно изменчивая геометрия, ведущая к растворению исторической экономической географии» [8]. Иными словами, формирование глобальной экономики сопровождается процессами реструктурализации прежних стабильных общностей и организаций в сферах промышленности, науки, культуры, национальных традиций и границ, профессионального образования. Формирование же трансграничных корпораций и сетевых связей между ними ведет к распадению устойчивых трудовых коллективов, миграции рабочей силы и безработных, фрагментации и существенным изменениям семейных и других веками складывавшихся устоев общества. Таким образом, под влиянием тенденций глобального общества происходит формирование новой инфраструктуры рынка – появляются сетевые структуры и соответственно сетевые технологии и сетевой бизнес. 

Сетевое общество представляется как динамичная открытая система, допускающая новации без утраты баланса. «Сети являются орудиями, подходящими для капиталистической экономики, основанной на обновлении, глобализации и децентрализованной концентрации; для труда рабочих и фирм, базирующихся на мобильности и адаптивности; для культуры с бесконечной деконструкцией и реконструкцией; для политики, направленной к моментальной обработке ценностей и общественных настроений, и для социальной организации, нацеленной на подавление пространства и уничтожение времени» [8]. 

Новая социальная структура в виде сетевого общества, характерная для большей части планеты, основана на новой экономике. Это экономика капиталистическая, но речь идет о новом виде капитализма – информационного и глобального. Другими словами, знания и информация становятся ключевыми источниками производительности и конкуренции. Генерирование знания и информационные технологии зависят от доступа к соответствующей технологической инфраструктуре, а также от качества человеческих ресурсов, их способности управлять новейшими информационными системами. 

Вместе с тем экономическая глобализация сопряжена с целым рядом издержек [9]. Во-первых, побочным эффектом технологического развития стало возникновение проблем, по своей природе носящих глобальный характер (прежде всего экологических) и представляющих серьезнейшую угрозу для будущего человечества. Во-вторых, возрастающая взаимозависимость национальных экономик сопровождается резким усилением их уязвимости действию внешних факторов. Причина – в нарастающем несоответствии между интересами национальных и международных институтов. 
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ОСОБЕННОСТИ КОМПЛЕКСНОЙ ОЦЕНКИ ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

FEATURES OF THE INNOVATIVE ACTIVITY COMPLEX ESTIMATION OF THE ENTERPRISE
Рассматриваются особенности комплексной оценки инновационной деятельности, ее теоретические и методологические основы. Предложен алгоритм анализа в бизнес-планировании инновационного проекта как последовательность стратегического, маркетингового, технико-экономического, институционального, финансово-инвестиционного и риск-анализов, обеспечивающих большую комплексность оценки инновационной деятельности.

Features of the innovative activity complex estimation its theoretical and methodological bases are discussed. The analysis algorithm in business planning of the innovative project, as sequence strategic, marketing, technical and economic, institutional, financially-investment and the risks-analyses providing the big integrated approach of an estimation of innovative activity is offered.

Комплексный анализ, инновация, инновационная деятельность, радикальные инновации, базисные инновации, бизнес-план инновационного проекта

The complex analysis, innovation, innovative activity, radical innovations, basic innovations, the business plan of the innovative project

В настоящее время в условиях постепенного преодоления кризиса Россия вступила на путь инновационного развития экономики. Наука стала благодаря инновациям непосредственной производительной силой, а новшества в виде нематериальных активов – главным капиталом экономического развития. Ощущается возрастающая день ото дня востребованность результатов исследований проблем комплексного анализа и оценки инноваций, что определяется недостаточной разработанностью ряда существенных теоретических и прикладных аспектов. Неразвитость системы специальных аналитических показателей и подходов к оценке инноваций, учитывающих их экономическую природу и содержание, в ряде случаев негативно влияет на обоснованность решений, принимаемых финансовыми менеджерами организаций. 

На наш взгляд, разработка комплексного экономического анализа инноваций и инновационной деятельности организаций находится в данный момент в стадии своего развития и становления. Инновационная деятельность охватывает, по существу, все стороны хозяйственной деятельности, так как на современном этапе инновации превращаются в действительную движущую силу развития организаций, которая позволит им преодолеть техническую отсталость и работу ради работы (наращивание объемов производства без оглядки на рынок и потребителя) – пережитки старой системы хозяйствования.

Концепция комплексного экономического анализа инновационной деятельности основана на убеждении в том, что необходимым условием его успешности является соответствие стратегическим целям развития организации, определяющим инновационную политику и инновационные стратегии, количественной оценкой которых выступают показатели стратегического финансового анализа. Структуру стратегических показателей каждая из организаций определяет сама, исходя из конкретных экономических условий. Именно они становятся базовым ориентиром, к достижению которого стремится организация при проведении своей инновационной деятельности.

С другой стороны, концепция комплексного экономического анализа инновационной деятельности заключается в том, что методика его проведения будет зависеть от цели проведения анализа, объекта и предмета анализа, проблемы, которую предстоит решить и потребности в анализе.

Разнообразие целей, задач и предмета экономического анализа влечет за собой необходимость в каждом конкретном случае четко выявлять проблемы, определяющие задачи анализа, применять разнообразные методы научного познания, использовать системный подход и методы исследования операций [1].

В наиболее общем случае процесс анализа включает следующие этапы и процедуры:

I. Определение проблемы и целей анализа:

- определение потребности в выполнении анализа;

- определение проблемы;

- формулирование целей анализа.

II. Разработка плана проведения анализа:

- выбор методов анализа;

- определение типа требуемой информации и источников ее получения;

- определение методов сбора необходимых данных;

- разработка или выбор форм для сбора и представления данных;

- разработка выборочного плана и определение объема выборок.

III. Реализация плана выполнения анализа:

- сбор необходимых данных;

- анализ данных.

IV. Интерпретация результатов анализа и представление пользователю, т.е. подготовка и презентация заключительного отчета перед заинтересованным лицом, принимающим решения на основе результатов анализа [1].

Исходя из  положений   комплексного  анализа хозяйственной  деятельности по Шеремету А.Д. [2],  анализ инновационной деятельности – это тематический анализ, который производится, прежде всего, в целях регулирования и оперативного управления хозяйственной деятельностью как одной из главных  функций  управления. Текущий анализ может быть прогнозным, перспективным, а также ретроспективным. Наибольший эффект от тематического анализа получают, когда он проводится как составная часть комплексного анализа с учетом его целей и во взаимной связи с другими темами анализа.

Конечно, можно согласиться с утверждениями А.Д. Шеремета  в плане того, что анализ инновационной деятельности предприятия – это тематический анализ и то, что он может быть частью комплексного анализа хозяйственной деятельности предприятия. Однако следует отметить, что в современных условиях он все больше приобретает самостоятельную значимость, выделяясь в отдельный вид анализа. 

Особая актуальность разработки комплексного анализа инновационной деятельности предприятия вызывается качественными изменениями системы хозяйствования, необходимостью разработки и внедрения на российских предприятиях радикальных (базовых) инноваций прорывного типа, которые носят стратегический характер не только для предприятия, но и для всего народного хозяйства в целом. Именно базисные инновации, требующие больших капиталовложений и более длительного срока окупаемости, сопряженные с высокой степенью неопределенности и риска, ориентированные на рекордную сверхприбыль, нуждаются в комплексном экономическом анализе, который поможет найти оптимальное решение в условиях неопределенности и рисков и действия разнонаправленных факторов. Улучшающие и псевдоинновации в комплексном анализе не нуждаются.

Основываясь на главных принципах и методологии комплексного экономического анализа  хозяйственной  деятельности,  он в  то же время имеет собственный предмет исследования – инновационные процессы, происходящие в организации, и решает свойственные  только ему проблемы и задачи – аналитическое обеспечение принимаемых решений по инновационной деятельности организации. К тому же, по нашему мнению, именно   комплексный   анализ  инновационной деятельности использует в методике проведения,  исходя из целей анализа, различные комбинации известных видов анализа: технико-экономический, финансовый, инвестиционный, маркетинговый, институциональный, риск-анализ. 

На наш взгляд, в настоящее время актуальными являются новые подходы к делению анализа на внешний и внутренний. При этом внешним следует считать анализ внешней  по  отношению  к предприятию среды. Особое место занимает анализ институциональной среды, так называемые «правила игры» – экономического, политического,  правового   характера,   которые приняты в обществе и оказывают непосредственное влияние на возможности внедрения базисных инноваций. Не менее актуальным для радикальных инноваций прорывного типа является анализ внешних инвестиционных источников для финансирования  инновационных проектов, без привлечения  которых реализовать проект практически невозможно.

С этой точки зрения внутренним будет являться анализ внутренней среды организации. Анализ внутренней среды вскрывает те возможности, которыми располагает  фирма в  конкурентной борьбе при достижении своих целей. 

Инновационная деятельность в силу ее принципиальных отличий должна быть, с одной  стороны,  организована  отдельно  от обычных   производственных   процессов,  иметь собственный  бюджет, особое управление и свое место в пространстве  фирмы, а с другой – обеспечивать  развитие всей организации [2].

Вопрос о непосредственной связи предприятия и инновационного проекта поднимался многими известными экономистами В.М. Поповым, С.И.Ляпуновым,     И.М. Волковым,   М.В. Грачевой,                        А.А.         Трифиловой,              Э.И.       Крыловым,      В.М.       Власовой,         И.В. Журавковой,       А.И. Алексеевой  и другими. Однако они рассматривали лишь отдельные стороны взаимодействия предприятия и проекта. Автор считает необходимым использовать комплексный подход и, комбинируя различные виды анализа, рассмотреть отдельно  предприятие  и инновационный  проект,  а  также  их взаимное влияние друг на друга.

Комплексный экономический анализ инновационной  деятельности в зависимости от потребностей обеспечения аналитической информацией внутренних пользователей подразделяется по стадиям управления компанией на три вида: перспективный (прогнозный),   ретроспективный  (текущий)  и оперативный (ситуационный). Перспективным (прогнозным) называется анализ результатов хозяйственной деятельности с целью определения их возможных значений в будущем, основой которого служат преемственность, устойчивость развития организации. Он обеспечивает разработку и обоснование стратегических бизнес-решений. 

Наиболее распространенным является ретроспективный  (текущий)  анализ, который в большей степени способствует выполнению контрольной функции в управлении деятельностью компании. В процессе его осуществления имеется возможность использования максимального объема исходной информации: данных бухгалтерского финансового и управленческого учета и отчетности, статистической отчетности за анализируемый  период (месяц, квартал, год), преобразования исходных показателей для достижения необходимого уровня аналитичности, проведения детального факторного анализа результативных показателей деятельности организации. Результаты текущего экономического анализа дают возможность корректировки стратегических и тактических управленческих решений, повышения обоснованности бизнес-планирования. 

Ретроспективный, перспективный и оперативный анализ тесно связаны друг с другом. Эта связь в наибольшей степени проявляется в условиях проведения комплексного экономического анализа инновационной деятельности, который позволяет всесторонне, системно, при максимальном информационном обеспечении, с помощью всего комплекса методов анализа изучить инновационную деятельность организации.

Отдельно следует выделить комплексный экономический анализ по структуре бизнес-плана инновационного проекта (рисунок). Бизнес-план инновационного проекта – это документ, в концентрированной форме отражающий ключевые показатели, которые обосновывают целесообразность некоторого инновационного проекта, четко и наглядно раскрывающий суть предполагаемого нового направления деятельности фирмы.

Алгоритм анализа в бизнес-планировании инновационного проекта начинается с блока стратегического анализа и разработки стратегического плана. При определении стратегии проекта необходимо обратить внимание на основные аспекты: анализ и учет внешней институциональной среды;  соответствие корпоративной стратегии; выбор позиции на рынке (доли рынка) и расчет времени, требуемого для достижения данной цели; установка основного соотношения «продукт-рынок» для разработки концепции маркетинга.

Следующими блоками алгоритма анализа является маркетинговый анализ и маркетинговый план, в котором определяется маркетинговая стратегия проекта, в частности должны быть идентифицированы целевые группы и продукты, определены стратегии разработки продукта, ценообразования, продвижения товара на рынок и сбыта.

Следующими блоками алгоритма анализа являются технико-экономический анализ и производственный план.

Техническая часть проекта должна включать  организационную структуру и физический план выпуска конкретной продукции (работ, услуг), определение соответствующих инвестиционных издержек, а также издержек, возникающих на этапе эксплуатации. 

Следующими блоками алгоритма анализа являются институциональный анализ и организационный план. Институциональный анализ оценивает возможность успешного выполнения инвестиционного проекта с учетом организационной, правовой, политической и административной обстановки. Его главная задача – оценить совокупность внутренних и внешних факторов, сопровождающих инвестиционный проект, таких как организационная структура, управление, персонал, среда функционирования, взаимодействие с внешней средой и др.

Следующими блоками алгоритма анализа являются юридический анализ планируемых операций и сделок и юридический план, которые тоже относятся к институциональному анализу.

Следующими блоками алгоритма анализа являются анализ, оценка и управление риском. Анализ рисков предполагает учет всех изменений внешних и внутренних факторов реализации проекта и составление риск-плана.

Следующими блоками алгоритма анализа являются финансово-инвестиционный анализ и финансово-инвестиционный план.

Данный раздел инновационного проекта является наиболее объемным и трудоемким. Следует провести анализ финансового состояния предприятия в течение трех предыдущих лет работы предприятия и в период разработки проекта, анализ финансовых коэффициентов, прогноз объемов реализации, анализ доходности, анализ потребности в инвестициях, анализ источников финансирования, прогноз прибылей и денежных потоков, анализ движения денежных средств, анализ сроков окупаемости вложений, оценку финансовой эффективности инвестиционного проекта.
При составлении финансового плана анализируются состояние потока реальных денег, устойчивость предприятия, источники и использование средств. В заключение определяется точка безубыточности, которая показывает инвестору, когда будет получена первая прибыль. В рамках финансового плана составляются: отчет о прибыли, отчет о движении денежных средств и прогноз активов и пассивов в форме балансового отчета.

Заключительным блоком алгоритма анализа в бизнес-планировании инновационного проекта является контроль выполнения. Оценка состояния работ по проекту. Оценка финансового состояния. Оценка исполнения стратегической концепции. Анализ отклонений и корректировка плановых показателей в случае необходимости. 

На наш взгляд, в ходе бизнес-проектирования необходимо оценить:

- научно-техническую состоятельность на основе проведения научно-технической экспертизы инновации;

- производственную осуществимость (технико-экономический анализ);

- коммерческая реализуемость (научно-техническая экспертиза, финансово-экономический, финансово-инвестиционный и маркетинговый анализ);

-организационно-управленческая осуществимость (институциональный и организационно-управленческий анализ);

- финансовая осуществимость (финансово-экономический анализ);

- инвестиционная привлекательность (инвестиционный анализ);

- осуществимость с учетом действия рисков (риск-анализ).
Разработка бизнес-плана – достаточно длительный и трудоемкий процесс. Чтобы сократить время на его разработку, можно вместо последовательного использовать параллельно-последовательный алгоритм разработки бизнес-плана.

1. Автором разработаны методологические основы комплексного экономического анализа инновационной деятельности предприятия, как сочетание различных комбинаций стратегического, маркетингового, технико-экономического, финансово-инвестиционного, институционального и риск-анализа в зависимости от целей анализа, обеспечивающих большую комплексность исследования проблемы, принятие обоснованных управленческих решений за счет анализа и учета внешних факторов, интитуциональной и рыночной среды. 

2. Комплексный экономический анализ инновационной деятельности автор предлагает начинать со стратегического анализа, который позволит выявить угрозы и благоприятные возможности внешней среды, а затем только переходить к формулировке стратегии и целеполаганию, что особенно важно при разработке и внедрении радикальных и базисных инноваций, которые зависят от среды и меняют всю систему.

3. Автор считает, что особое место в комплексном экономическом анализе инновационной деятельности должен занимать анализ внешней институциональной среды, который оценивает возможность успешного выполнения инновационного проекта с учетом организационной, правовой, политической и административной обстановки и позволит оценить степень жизнеспособности проекта в перспективе. 

4. Проанализировав содержание бизнес-плана и задачи анализа, автором предложен алгоритм комплексного анализа в бизнес-планировании инновационного проекта, как последовательность стратегического, маркетингового, технико-экономического, институционального, финансово-инвестиционного, риск-анализов, вытекающих один из другого, дополняющих друг друга, образующих единое целое, расширяя тем самым комплексность исследования и обоснованность принятия решения.

5. Автором предложены два варианты алгоритмов анализа в бизнес-планировании инновационных проектов последовательная и параллельно-последовательная схемы. Более предпочтительная является параллельно-последовательной схема проведения анализа, где параллельное проведение технико-экономического и маркетингового анализов позволяет оптимизировать процесс разработки плана производства и продаж и сэкономить время за счет параллельного проведения ряда анализов и расчетов, что имеет важное практическое значение при разработке бизнес-планов.
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Основные методические принципы проведения анализа инновационно-инвестиционных затрат в строительстве

The basic methodical principles of carrying out of the analysis of is innovative-investment expenses in building

Рассматриваются актуальные вопросы, связанные с ведением инновационно-инвестиционной деятельности строительных организаций. Если рассмотреть важные показатели, связанные с инвестиционными затратами, то здесь обнаруживаются определенные аспекты, которые необходимо учитывать при анализе этих затрат. В связи с этим предлагается расширить классификацию инвестиционных затрат по фазам жизненного цикла инновационно-инвестиционного проекта.

The pressing questions connected with conducting of is innovative-investment activity of the building organizations are considered. If to consider the important indicators connected with investment expenses certain aspects which are necessary for considering at the analysis of these expenses here are found out. In this connection it is offered to expand classification of investment expenses by phases of life cycle of the is innovative-investment project.

Анализ, инновационно-инвестиционные затраты, инвестиционные затраты, жизненный цикл проекта, классификация 

The analysis, is innovative-investment expenses, investment expenses, project life cycle, classification

Для успешного ведения инновационно-инвестиционной деятельности перед строительной компанией возникает необходимость определения принципов проведения анализа инновационно-инвестиционных затрат в строительстве. С этой целью предлагается исследование этих затрат на основе следующих методических принципов:

- учета   специфики  проекта и его «окружения»;

- выявления наличия различных участков инновационно-инвестиционного процесса и учет несовпадения их интересов – разное отношение к приоритетности различных вариантов проекта;

- динамичности процессов. При анализе инновационно-инвестиционных затрат строительного проекта необходимо учитывать, что и структура, и характеристики входящих в него объектов не остаются постоянными, а изменяются во времени (изменяется спрос на продукцию, меняются объемы производства, технологии);

- неравноценности затрат и результатов;

- согласованности. В переходной экономи​ке, ввиду переменного темпа инфляции и изменений норм дис​конта также изменяется во времени и формула сложных процентов, поэтому необходимо учитывать, что
для разных инвесторов величина нормы дисконта может быть различной (в силу разной оценки проекта [1]);

- масштабности –  в связи с разными масштабами и свойствами проектов они разделяются: по масштабу – на «малые», «крупномасштабные» и «глобальные», вследствие этого и величина инновационно-инвестиционных затрат будет различной; 

- структурированности (т. е. по характеру описания альтернатив и предпочтений участников –  на «хорошо структурированные», «слабо структурированные» и «неструктурированные» затраты) [1];

- неполноты информации – встречается из-за случаев неопределенности;

- структурвы капитала.  При анализе инновационно-инвестиционных затрат необходимо учитывать, что используемый капитал не бывает однородным: часть – собственный (акционерный), а часть – заемный. 

Сформулированные методические принципы анализа инновационно-инвестиционных затрат позволят определить приоритетность и масштабность проектов, учесть структуру инновационно-инвестиционных затрат во времени, учесть интересы большего круга инвесторов и учесть соотношение используемого капитала [1].

Существуют различные виды классификации строительных затрат на производство.

Однако ни в одной из рассмотренных классификаций не учитываются фазы жизненного цикла проекта, поэтому автор считает необходимым расширить имеющуюся классификацию, внеся классификацию строительных затрат на производство по отношению к фазам жизненного цикла проекта, которые, в свою очередь, будут подразделяться на начальные, основные и остаточные (рис. 1).

 Классификация, предлагаемая автором, позволит:

- 
повысить структурированность строительных затрат,

- 
более точно спрогнозировать строительные затраты, исходя из фазы жизненного цикла проекта.

Величину инновационно-инвестиционных затрат по всем фазам жизненного цикла инновационно-инвестиционно-строительного проекта  можно  представить  графически   (рис. 2).

Каждой фазе жизненного цикла инновационно-инвестиционно-строительного проекта будут соответствовать определенные инновационно-инвестиционные затраты (таблица).

Предынновационно-инвестиционная фаза. В этот период расходуются достаточно серьезные средства, однако инвестируются они не в строительство объекта, а в исследования, изучающие возможности реализации проектных решений, а также обосновывающие цели проекта и выбор инструментов его осуществления (технико-экономическое обоснование). Практика показывает, что для малых и средних проектов в строительстве финансовые затраты предынвестиционного этапа могут составить в общей сложности от 1 до  5 %  всего объема инвестиций, а для крупных  – от 0,2 до 1,0 % [2] . 

Расходы, произведенные на первой стадии, при положительном результате и переходе к стадии реализации проекта капитализируются и относятся в состав предпроизводственных расходов, а затем посредством амортизации переносятся на себестоимость конечной продукции.
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Рис. 1. Классификация строительных затрат на производство
Рис. 2. Инновационно-инвестиционные затраты по фазам жизненного цикла инновационно-инвестиционно-строительного проекта
Инновационно-инвестиционная фаза. Данная фаза предполагает непосредственное финан​сирование всех мероприятий по реализации инновационно-инвестиционных ре​шений, принятых на предыдущей стадии. Действия, предприни​маемые на данном этапе, требуют больших расходов и носят нео​братимый характер. 

Эксплуатационная фаза начинается с момента введения в действие объекта строительства. Для объектов промышленного строительства, например, данная фаза может характеризоваться началом производства продукции; для объектов социально-бытового обслуживания – началом оказания услуг; для жилых помещений – датой заселения людей. В течение этой фазы вложенные финансовые ресурсы приносят отдачу в виде средств, полученных от реализации произведенной продукции и оказанных услуг [2]. 

Наряду с доходами данный этап характеризуется и текущими эксплуатационными расходами.

Для инвестора, вкладывающего капитал в строительство, важ​но в оптимально короткие сроки вернуть вложенные финансовые ресурсы, а затем в течение более длительного периода времени получать прибыль. Поэтому продолжитель​ность эксплуатационного этапа приобретает первостепенное зна​чение и существенно влияет на общие показатели эффективности проекта (величину прибыли, рентабельность, социальный или экологический эффект и т.д.).
Инновационно-инвестиционные затраты строительных организаций 

по фазам жизненного цикла инновационно-инвестиционно-строительного проекта
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ЭКОЛОГИЧЕСКАЯ НАГРУЗКА НА АТМОСФЕРУ ГОРОДА 

ОТ ПРОМЫШЛЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ И АВТОТРАНСПОРТА 

КАК ФАКТОР ОПАСНОСТИ И НАПРАВЛЕНИЕ ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ENVIRONMENTAL LOAD ON THE CITY ATMOSPHERE FROM FACTORIES AND MOTOR TRANSPORT AS A FACTOR OF RISK AND INNOVATION ACTIVITIES DIRECTION

Рассматривается методика расчета экологической нагрузки на атмосферу города от промышленных предприятий и автотранспорта. Представлены результаты расчетов, оценивается опасность возрастания экологической нагрузки и взаимосвязь с направлением инновационной деятельности.

The principles of calculating the environmental load on the atmosphere from industry and motor transport. Results of calculations, the estimation of risk increasing environmental pressure and the relationship with the innovation activities.

Экологическая нагрузка, атмосфера, микрорайон, источники загрязнения, промышленность, автотранспорт

Environmental load, atmosphere, district, sources of pollution, industry, motor transport

Вопросы регулирования и управления качеством окружающей среды рассматриваются в многочисленных правовых и нормативных документах [1-12]. Однако определение экологической нагрузки на окружающую среду в правовой и нормативной литературе не проводится. Использование термина «экологическая нагрузка» имеет место в различных экологических монографиях, научных статьях и учебных пособиях. 

Методические основы определения экологической нагрузки на атмосферу города от промышленных объектов и автотранспорта.

В связи с поставленной задачей можно привести следующую формулировку понятия «экологическая нагрузка на атмосферу».

Экологическая нагрузка на атмосферу – это интегрирующий обобщенный показатель воздействия на атмосферный воздух учитывающий характер, масштаб и параметры отрицательного воздействия рассматриваемых объектов, выраженный в количественной форме.

Современная экологическая информационная база содержит значительное количество правовых норм, нормативных величин и экологических показателей, регулирующих степень воздействия на воздушный бассейн от отдельных источников и предприятий, что позволяет достаточно обоснованно применить предлагаемый нами обобщающий показатель, рассматривающий экологическую нагрузку на определенную территорию в количественном измерении. При оценке экологической нагрузки возможны различные методические подходы и методики расчета.

Вначале рассмотрим наиболее простой случай применительно к одиночному стационарному источнику, имеющему заданные технические и экологические параметры и располагающемуся на определенной известной территории.

С учетом вышесказанного запишем следующее выражение:
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где Эl – экологическая нагрузка на атмосферу от одиночного стационарного источника, т.у.в. (тонна условного вещества);

l – количество выбрасываемых ингредиентов из одиночного источника;

Мj – масса выброса jго вредного натурального вещества из рассматриваемого источника, т.н.в/год;

Аj – коэффициент    приведения, эквивалентирования различных ингредиентов, учитывающий относительную опасность j-го натурального загрязняющего вещества в атмосферу. Численно данный коэффициент показывает, во сколько раз рассматриваемый ингредиент токсичнее (опаснее) условного ингредиента (эталонного) натурального вещества при воздействии на живой организм, в частности на организм человека. Размерность коэффициента Аj сокращенно можно записать (т.у.в/т.н.в).

Как показывает практика, наиболее удобно для расчета коэффициента приведения по токсичности (опасности воздействия) использовать предельно допустимые среднесуточные (среднегодовые) концентрации вредных веществ на организм человека в воздухе населенных мест, т.е. = [мг/м3] (воздуха).

С учетом вышесказанного запишем следующее соотношение:
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Такой методический подход содержательно используется при определении нормативов платы за выбросы в атмосферный воздух загрязняющих веществ стационарными источниками (Постановление Правительства Российской Федерации от 12 июня 2003 г. №344 и Постановление Правительства Российской Федерации от 1 июля 2005 г. №410) [3,4].

fj – множитель, учитывающий характер рассеяния примеси (загрязнения) в атмосфере.

Главные факторы, влияющие на значение fj,: высота источника выброса, температура выброса, наличие и эффективность пылеулавливающих установок, скорость оседания пылевых частиц, их размер и плотность, скорость ветра и т.д.

Для получения практических результатов возможно применение упрощенных зависимостей [8]. В частности, легких мелкодисперсных частиц с очень малой скоростью оседания (менее 1 см/с) значение fj равно [8]:
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где                           безразмерная поправка на подъем факела выбросов в атмосфере при температурном перепаде ДТ;
h – высота источника выброса, м;

U – среднегодовое значение модуля скорости ветра на уровне флюгера, м/с;

ДТ – среднегодовое значение разности температур в устье источника трубы и в окружающей атмосфере, оС.

Для частиц, оседающих со скоростью от 1 до 20 см/с, значение fj рассчитывается по формуле [8]:
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Для частиц, оседающих со скоростью свыше 20 см/с, принимается, что независимо от значений высоты трубы, температурного напора и скорости ветра значение коэффициента fj принимается равным 10 [8].

При отсутствии системы очистки значение fj принимается равным 10 [8]. Если КПД очистных устройств       90%, то величина fj определяется по формуле (3), если КПД очистных  устройств  находится в интервале 70              90%, то fj определяется по формуле (4) [8]. При выбросе частиц одновременно с парами воды или других веществ, сопровождающихся быстрой конденсацией, величина fj равна 10, для газов величина fj равна 1 [8].
– экологическая значимость зоны активного загрязнения (безразмерная).

В оценке величины могут участвовать местные и региональные органы власти. Ниже в табл. 1 в качестве примера приведены значения показателя    загрязнения атмосферного воздуха над территориями различных типов,  рекомендуемые [8].
Таблица 1 

Классификация типов загрязняемой территории
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Тип загрязняемой территории  Значение

j



  Курорты, санатории, заповедники, заказники   Пригородные зоны отдыха, садовые и дачные кооперативы    и товарищества   На селенные места с плотностью населения  n  чел./га *)   Территории промышленных предприятий (включая защитные зоны) и  промышленных узлов  10   8     (0,1 га/чел.) ×  n     4   Леса:   1 - я группа   2 - я группа   3 - я группа    0,2   0,1   0,025   Пашни **) :   южные зоны (южнее 50 град. с.ш.)   ЦЧР, Южная Сибирь   прочи е районы    0,25   0,15   0,1   Сады, виноградники **)  0,5   Пастбища, сенокосы **)  0,05   *)При наличии данных о фактической плотности пребывания людей на загрязняемой  территории в чел. - ч/(год × га) эту строчку в таб л . 1 следует заменить следующей: «Территории  населенн ых мест с плотностью пребывания людей  N  чел. - ч/(год × га)», а в столбце  «Значение

j



» поставить: «( N /35000) чел. - ч/(год × га)». При этом число  N  включается время,  проведенное людьми как вне, так и внутри помещений. Для центральной части гор одов с  населением свыше 300 тыс. чел. независимо от административной плотности населения  принимается, что 

j



= 8.   **) Для орошаемых пахотных земель, садов, виноградников, сенокосов указанные числа  следует умножить на 2.  
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где Эк какэкологическая нагрузка на атмосферу от рассматриваемого объекта (предприятия), т.у.в./год;

к – количество одиночных источников выброса на объекте (предприятии), шт.

Применительно к рассматриваемой территории общую экологическую нагрузку на атмосферу предлагается рассчитывать следующей суммой:
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где Эn – общая экологическая нагрузка на атмосферу над рассматриваемой территорией, т.у.в/год;

n – количество рассматриваемых объектов (предприятий), расположенных на рассматриваемой территории, шт.

Долевое участие отдельного источника в общей экологической нагрузке на атмосферу будет определяться по формуле
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Долевое участие отдельного объекта (предприятия) в общей экологической нагрузке на атмосферу будет определяться аналогично (8) по формуле
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При необходимости может быть вычислена экологическая нагрузка отдельно взятого ингредиента:
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В этом случае долевое участие отдельного ингредиента в общей экологической нагрузке на атмосферу будет определяться следующим соотношением:
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Применительно к расчету экологической нагрузки от автотранспорта необходимо учитывать специфические особенности методики [12], наиболее подходящей для получения исходных данных о выбросах автотранспорта для расчета экологической нагрузки на атмосферу.
Каждый участок автомагистрали или светофор микрорайона будем рассматривать как отдельный источник загрязнения атмосферы, поэтому для расчета экологической нагрузки транспорта будем использовать следующее выражение, аналогичное формуле (6):
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где Эа – экологическая нагрузка на атмосферу от участка автомагистрали или светофора, т.у.в.;

l –  количество выбрасываемых ингредиентов от участка автомагистрали или светофора;

Мj  – масса выброса j-го вредного натурального вещества от участка автомагистрали или светофора, т.н.в/год;

Аj – коэффициент приведения, эквивалентирования различных ингредиентов, учитывающий относительную опасность j-го натурального загрязняющего вещества в атмосферу;

fj – множитель, учитывающий характер рассеяния примеси (загрязнения) в атмосфере. В данном случае невозможно просчитать fj по вышеприведенным формулам (3) или (4), поэтому при расчетах возможно использование значений  fj = 1 для газов и жидкостей,  fj = 10 для твердых веществ.

Общая экологическая нагрузка от транспорта выражается суммой
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где Эт – экологическая нагрузка на атмосферу от транспорта микрорайона, т.у.в./год;

m – количество участков автомагистрали или светофоров.

Общая экологическая нагрузка на микрорайон от объектов (предприятий) и транспорта будет определяться выражением
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Соответственно долевое участие отдельного объекта (предприятия) в общей экологической нагрузке на атмосферу будет определяться аналогично (9) по формуле
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Долевое участие транспорта в общей экологической нагрузке на атмосферу будет определяться по формуле
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В качестве показателя опасности может рассматриваться удельная экологическая нагрузка на атмосферу на единицу    площади 
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где S – площадь загрязненной территории, м2, га.

Удельная экологическая нагрузка может рассчитываться отдельно по промышленным предприятиям или по автомобильному транспорту, или по отдельным рассматриваемым участкам территории.

Расчет экологической нагрузки на атмосферу города от промышленных предприятий и автотранспорта и анализ полученных результатов.

В качестве примера расчета экологической нагрузки был взят реальный микрорайон г. Саратова. На рис. 1 представлена карта микрорайона с указанием источников сбора данных о количестве транспорта в микрорайоне.

В микрорайоне находится 10 промышленных предприятий в основном машиностроительных, однако отдельные из них относятся к агропродовольственному и строительному профилям.

Общее количество источников выбросов вредных веществ в атмосферу на промышленных предприятиях составляет более 300 источников.

В рассматриваемом микрорайоне выделено 9 участков автомагистралей и 6 светофоров. Для получения объективных данных об интенсивности движения автотранспорта на улицах и стоянок перед светофорами был организован специальный подсчет по методике [12]. Как показали соответствующие подсчеты и их анализ, интенсивность движения транспорта на указанных на рисунке улицах колеблется от 60 автомобилей за 20 минут до 500 автомобилей за 20 минут. Сбор данных проводился в соответствии с требованиями методики [12] в разное время суток (выбраны два периода наблюдения с максимальной и минимальной интенсивностью движения автотранспорта), для двух потоков (если движение двустороннее), не менее четырех повторений.

Полученные исходные данные по характеристикам источников выбросов в атмосферу от промышленных предприятий (ингредиент, токсичность, параметры выброса и т. д.), а также по вредным выбросам от автотранспорта с учетом типа автомобилей, интенсивности движения на улицах и стоянок перед светофорами позволяет рассчитать экологическую нагрузку на атмосферу микрорайона на основании вышеизложенных зависимостей (5), (6), (11)-(15).

В табл. 2 приведены результаты расчета экологической нагрузки на атмосферу микрорайона (Эк) и ранжирование предприятий и автотранспорта по вкладу (q).

[image: image27.emf]         

Исследуемый микрорайон г.  Саратова   -  светофоры    

Рис. 1.  Рассматриваемый микрорайон и источники сбора данных

 о количестве транспорта в микрорайоне
Таблица 2

Результаты расчета экологической нагрузки на атмосферу микрорайона (Эк) и ранжирование предприятий и автотранспорта по вкладу 

в экологической нагрузке на атмосферу
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Доля  предприятия  q ,  %  Значимость  предприятия   Название  предприятия  Экологическая нагрузка Э к ,  т.у.в/год  Массовый выброс вредного  вещества М, т.н.в/год*  в экологичес кой  нагрузке  в массе выбросов  в экологической  нагрузке  в массе выбросов   Предприятие №1  9462,8  59,8  5,8  0,8  6  7   Предприятие №2  3864,2  63,2  2,4  0,9  7  6   Предприятие №3  18376,8  174,7  11,3  2,4  3  4   Предприятие №4  72332,2  397,2  44,5  5,4  1  2   Предприятие №5  11 163,7  146,2  6,9  2,0  4  5   Предприятие №6  2314,1  38,4  1,4  0,5  8  9   Предприятие №7  1446,1  59,2  0,9  0,8  9  8   Предприятие №8  80,3  3,9  0,05  0,05  11  11   Предприятие №9  351,4  16,4  0,2  0,2  10  10   Предприятие №10  10376,8  356,1  6,34  4,8  5  3   Автотранспорт  32788,2  607 3,0  20,2  82,2  2  1   Всего по  микрорайону  162556,6  7388,1  100  100     

* При расчете массы выбросов вредных веществ в атмосферу учтен класс опасности вещества
Вклад предприятий и автотранспорта в экологическую нагрузку на атмосферу микрорайона представлен рис. 2.
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Рис.2. Доля предприятий и автотранспорта в экологической нагрузке

на атмосферу микрорайона

Вклад предприятий и автотранспорта в массу выбросов загрязняющих веществ в атмосферу микрорайона представлен на рис. 3.
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Рис.3. Доля предприятий в массе выбросов в атмосферу микрорайона
Рис.3. Доля предприятий в массе выбросов в атмосферу микрорайона
Анализ результатов расчетов, приведенных в табл. 2 и на рис. 2, 3, показывает, что доля автотранспорта по массе вредных выбросов в атмосферу составляет 82,2%, что подтверждается статистическими данными, приведенными в [13] – 84,5% и  [14] – 86,0%.

Если же перейти к расчету экологической нагрузки с учетом токсичности ингредиентов и их рассеивающей способности, то доля автотранспорта снижается до 20,2%, что является достаточно неожиданным результатом.

Продолжая анализ, можно заметить, что одно из промышленных предприятий (Предприятие №4) дает большую (более чем в 2 раза) экологическую нагрузку, чем весь автотранспорт микрорайона. Вместе с тем массовый выброс вредных веществ от предприятия №4 всего лишь 5,38% (см. рис. 3). Это объясняется тем, что предприятие в составе выбросов в атмосферу имеет весьма токсичные ингредиенты.

Предложенные методические подходы и их практическая реализация позволяют сделать следующие выводы:

1. Экологическая нагрузка на атмосферу микрорайона позволяет эквивалентировать источники загрязнения атмосферы и может рассматриваться как фактор экологической опасности на данной территории. Принципиально может устанавливаться и нормативное допустимое количественное значение уровня экологической нагрузки, обеспечивающее безопасное проживание на данной территории.

2. При реализации бизнеса в данном микрорайоне или городе экологическая нагрузка на атмосферу с течением времени не должна повышаться, а в незначительной степени снижается на величину (5-8%) от прироста экологической нагрузки конкретным объектом бизнеса.

3. Объект бизнеса для выполнения требований, изложенных в пункте 2, может инвестировать экологосберегающие мероприятия на собственной территории или мероприятия за пределами своей территории, но в рассматриваемом микрорайоне. Такой подход интенсифицирует и конкретизирует направления инновационной деятельности бизнеса, повышает экологическую безопасность проживания жителей, приводит к согласию интересов бизнеса и населения, а также инновационной привлекательности территории.
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Развитие механизма инновационной адаптации логистической системы промышленного предприятия

Development of the mechanism of innovative adaptation of logistical system of the industrial enterprise
Статья посвящена актуальным проблемам повышения уровня адаптивности логистической системы промышленного предприятия к происходящим ускоряющимся изменениям во внешней среде в условиях формирования инновационной экономики, когда на первый план выходят вопросы повышения эффективности инновационной деятельности и корректности управленческих решений, связанных с развитием предприятия. Рассмотрены вопросы  формирования модели управления инновационной деятельностью логистической системы.

Article is devoted actual problems of increase of level of adaptability of logistical system of the industrial enterprise to occurring accelerated changes in an environment in the conditions of formation of innovative economy when on the foreground there are questions of increase of efficiency of innovative activity and a correctness of the administrative decisions connected with development of the enterprise. Questions of formation of model of management are considered by innovative activity of logistical system.
Логистическая система, инновационная деятельность, логистическая концепция, адаптивность логистических систем, инновационная активность логистической системы, инновационный потенциал логистической системы промышленного предприятия

Logistical system, innovative activity, the logistical concept, adaptability of logistical systems, innovative activity of logistical system, innovative potential of logistical system of the industrial enterprise
Растущая конкуренция, затянувшийся экономический кризис заставляют предприятия уделять все больше внимания логистической концепции при проектировании, организации всех бизнес-процессов, и в первую очередь – инновационных, что требует системного, комплексного подхода. Следует отметить, что в России существует ряд проблем, препятствующих осуществлению инновационных процессов к которым можно отнести: недостаток информации о новых технологиях и рынках сбыта продукции, отсутствия на предприятиях интегрированной информационной системы, недостаток квалифицированного персонала, неразвитость инновационной инфраструктуры, высокий экономический риск,  низкий уровень платежеспособного спроса на новые продукты, неопределенность сроков инновационного процесса, недостаток финансовых ресурсов, и, как правило, неоптимальное расходование финансовых ресурсов.

Таким образом, в современных условиях хозяйствования актуальной проблемой является скорейшая адаптация хозяйствующих субъектов к внедрению инноваций, которую требует постоянно меняющаяся внешняя среда.

Адаптивность промышленного предприятия есть свойство приспосабливаемости, форма отношений предприятия с внешней средой, процесс структурной и внутриорганизационной перестройки предприятия. Адаптивность характеризует реакцию предприятия на изменения внешней среды его способность быстро и эффективно реагировать на происходящие изменения. Выделяют внешнюю и внутреннюю адаптивность  промышленного предприятия. Внешняя адаптивность достигается применением дифференцированной модели товарно-рыночных отношений, а внутренняя – ликвидностью ресурсов. 

Как отмечает Г.С. Гамидов, внешняя адаптивность достигается формированием разнообразия товарно-рыночных отношений с целью минимизации последствий непредвиденных случайных изменений во внешней среде, а также может быть обеспечена осуществлением активной работы в тех областях, где с наибольшей вероятностью могут произойти технологические прорывы. Представляется целесообразным выделять оборонительную и наступательную внешнюю адаптивность промышленных предприятий. Оборонительная адаптивность отражает реакцию предприятия на действия конкурентов,  на изменения  потребностей и поведение  потребителей,  а наступательная адаптивность  заключается  в выполнении НИОКР, активизации инновационной деятельности   и   постоянном использовании в своей   деятельности   высоких   технологий, промышленных   нанотехнологий  и  инноваций [1]. 

Адаптацию логистической системы к происходящим все ускоряющимся изменениям во внешней среде можно рассматривать как задачу оптимизации, если ввести некоторую оценку качества модели адаптации, которая выступает в роли целевой функции для оптимизации. Такая постановка задачи характерна для решения, где требуется определить неизвестные параметры системы по известным входным сигналам. Качество модели адаптации оценивается по значению неувязки между расчетными и измеренными значениями интересующих величин. Широко используемая форма целевой функции для решения задач адаптации может быть записана следующим образом:
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где уicalc  – расчетное значение интересующей величины; уiobc –  измеренное значение интересующей величины; wi – весовой коэффициент, x1, x2, …, xn – свойства и характеристики логистической системы.

Следует отметить, что суммирование проводится по всем измеряемым данным и временным шагам. Веса wi учитывают используемые нормализации и другие коэффициенты, позволяющие подчеркнуть важность какого-либо параметра в общей сумме. Целевая функция как функция переменных x1, x2, …, xn зачастую имеет несколько локальных минимумов и область глобализации локального минимума неизвестна, что ограничивает применимость методов локальной оптимизации только поздней стадией адаптации.

Вероятно, что система будет адаптивной, если она адаптивна по входам, выходам и процессам, а также использует для управления адаптивные модели, описывающие основные и вспомогательные процессы. Следовательно, функционирование такой системы осуществляется оптимально в соответствии с показателем эффективности деятельности, учитывающей входы, выходы системы, процессы и свойства элементов системы, связи системы, а также экономические показатели системы. Целесообразно выделить параметрическую, структурную, целевую адаптации. Параметрическая адаптация на процессном уровне обслуживает оперативный уровень адаптации, выполняя текущую идентификацию, уточнение параметров моделей в связи с текущим изменением объекта и внешними воздействиями, при этом структура моделей остается неизменной. На организационно-управленческом уровне решаются задачи уточнения ролевой структуры предприятия [2].

Структурная адаптация связана с решением задачи стратегической идентификации. На уровне процессов – это построение концептуальной модели, выбор информационных переменных, оценка степени стационарности объекта, выбор структуры и параметров модели, оценка адекватности модели. На организационно-управленческом уровне – это выбор рациональной функциональной и штатной структуры предприятия, которая позволяет эффективно учитывать изменения в системе  и среде. 

Целевая адаптация обслуживает высший иерархический уровень управления, создавая оптимальные предпосылки для адаптации и саморазвития системы, реализующих управление активными объектами, которые могут формировать свою целевую функцию.

Реализация указанных видов адаптации в горизонтальном срезе системы позволяет говорить в целом о динамической (процессной) адаптации,  а  реализация в  вертикальном срезе – о статической  (организационно-управленческой). Выбор вида адаптации осуществляется по отклонениям выходов Y от требуемых целевых значение Y*. 

 Для  обоснованной оценки параметров инновационной деятельности логистической системы промышленного предприятия необходимо иметь модель всех бизнес-процессов, отражающую структуру и все процессы, происходящие в логистической системе, а также финансовые, временные и другие ресурсные составляющие для каждого процесса. Такая модель дает наглядное представление об «узких местах», выявляет возможные риски и непроизводительные затраты, которые несет предприятие в своей деятельности вследствие дублирования функций, задач и ответственности. Все структурные составляющие инновационной деятельности находятся в определенных отношениях друг с другом, органической связи и взаимодействии, а системный анализ позволяет скрыть эти отношения, исследовать взаимосвязи между структурными единицами и выбрать практические предложения по совершенствованию управления инновационной деятельностью. 

На рисунке представлена модель функционирования системы управления инновационной  деятельностью,  основанная на модели  «вход-выход». Модель  объединяет в    себе     важнейшие     структурные     элементы инновационной   деятельности,   стоящие   на   входе – средства   труда,  предметы  труда, живой труд, которые  посредством инновационных преобразований, осуществляемых через задействование структуры управления, производственной структуры, непосредственных операций производственного процесса и технологий производства, позволяют на выходе получить спектр товаров, необходимых на рынке.

Использование логистической концепции для проектирования инновационных процессов приведет к следующим результатам: возможности разработки программы логистизации инновационных процессов на базе интегральной информационной системы; выявлению дополнительных резервов управления; установление более четкого и продуманного взаимодействия между подразделениями предприятия в рамках интегральной логистики; минимизации затрат на инновационную деятельность и т.д.  В то же время игнорирование логистики в практике управления инновационно-инвестиционным процессом на производственном предприятии, а также проектами, реализуемыми в рамках осуществляемой этим предприятием инвестиционной и инновационной деятельности, неизбежно ведет к потерям времени и ресурсов, так как не обеспечивается необходимая оптимизация и рационализация всех организуемых в рамках предприятия потоков в процессе как разработки инвестиционных и инновационных идей, так и реализации произведенной новой продукции и инноваций. 

С учетом вышесказанного хотелось бы отметить, что компромисс между скачкообразным и эволюционным подходами в развитии предприятия должен регулироваться на основе специальной системы логистического управления, включающей указанный механизм управления. Процессные и функциональные подходы встраиваются в систему управления таким образом, чтобы минимизировать дисбаланс интересов в реализации стратегии развития в инновационном предпринимательстве и функционально-эволюционных улучшений.

Развитие – это изменение, переход от одного качественного состояния к другому, связанное с преобразованием объекта, принимающее различные формы и имеющее различные источники,  как внешние так и внутренние, при этом цели развития в особой степени подвержены временному фактору.

Инновационное развитие подразумевает разработку и внедрение значительного числа нововведений, целенаправленный поиск, развитие и реализацию потенциала специфических технологических, кадровых, рыночных и прочих компетенций предприятия, делая акцент на раскрытии творческого потенциала персонала и формировании особой культуры и восприимчивости, а также характеризуется боле высокой степенью воздействия на все сферы деятельности предприятия. Инновационный тип развития характеризуется взаимодействием различных стадий единого научно-воспроизводственного цикла: наука–производство–рынок–потребление в их определенной последовательности и пропорциональном соотношении для удовлетворения постоянно меняющегося платежеспособного спроса. Результатом инновационной деятельности логистической системы промышленного предприятия  является освоение производства нового либо модернизированного продукта, внедрение новой технологии, методов управления, сбыта  продукции, использования ресурсов. В связи с вышеизложенным важнейшим критерием оценки уровня инновационной деятельности является инновационная способность логистической системы, иначе говоря, инновационный потенциал. 
Проведенный анализ экономической литературы позволяет сделать вывод о том, что группа исследователей, во главе с М.Н. Титовой [3], определяют инновационный потенциал как способность рассматриваемого объекта реального сектора обеспечить достаточную степень обновления факторов производства, их комбинацией в технологическом процессе выпускаемого продукта, организационно-управленческих структур и корпоративной культуры. Следует отметить, что Р.А. Фатхутдинов определил инновационный потенциал как меру готовности к реализации проекта или программы инновационных стратегических изменений [4].

Конечно, нельзя не отметить факторы, оказывающие влияние на инновационный потенциал логистической системы, которые можно разделить на внешние и внутренние. К внешним факторам, оказывающим влияние на инновационный потенциал логистической системы, можно отнести систему налогообложения, потребительский спрос на продукцию как на внутреннем, так  и на внешнем рынках, отношения с поставщиками и потребителями, состояния рынка патентов, система защиты интеллектуальной собственности, системы стандартизации и сертификации, инвестирование и кредитование. Среди внутренних факторов, влияющих на инновационный потенциал логистической системы промышленного предприятия, следует указать следующие: уровень развитости концепций маркетинга и логистики, квалификация рабочих, психологический климат в коллективе, система мотивации персонала, техническая база, подготовленность в области патентно-правовых вопросов и т.д.

На наш взгляд, инновационный потенциал логистической системы характеризует статическое состояние исследуемого объекта, т.е. отражает способность данного объекта к инновационной деятельности на определенный момент времени. Для анализа инновационной деятельности любой логистической системы необходимо исследовать и динамические характеристики предприятия, а именно – инновационную активность, которая определяется степенью интенсивности и динамичности инновационной деятельности. 

Интенсификация инновационных процессов характерна для современной экономики, которая нуждается в использовании прогрессивных подходов к управлению, в частности  логистики, что позволит обеспечить гибкий характер управления поточными процессами, которыми являются инновации.

Рассмотрим современное состояние инновационной активности  предприятий по данным Федеральной службы государственной статистики (см. табл. 1).
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Таблица 1 

Инновационная активность организаций*
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Число организаций, осуществляющих технологические  инновации     Организац ии  2003  2004   2005   2006  2007   2008    Химическое производство  160  140  147  148  152  146   Металлургическое производство    и производство готовых металлических  изделий  134  135  151  170  179  183   Произв одство машин и оборудования  288  273  271  275  277  275   Производств о  электрооборудования,  электронного и оптического  оборудования.   373  392  427  437  430  421   Производство транспортных средств    и оборудования  166  173  190  186  192  204   Производство и распределение   электроэнергии, газа и воды  82  75  211  247  259  264     * по данным Российского статистического ежегодника, 2009 г.  


Как видно из табл. 1, количество организаций осуществляющих,   технологические инновации,  за рассматриваемый период имеет тенденцию к увеличению, что свидетельствует об увеличении их инновационной активности. По данным Федеральной службы государственной статистики (см. табл. 2) затраты на технологические инновации по видам деятельности также имеют тенденцию к увеличению, что требует логистического управления данными видами затрат с целью их минимизации.

Хотелось   бы   согласиться   с   мнением   Г.И. Жица о том, что в настоящее время не выработано единого мнения о показателях, которые характеризуют параметры инновационной активности, ни в отечественной науке и практике, ни в зарубежных публикациях на эту тему. Г.И. Жиц определяет инновационную активность как синергетический результат взаимодействия масштабов инновационного обновления используемых предприятием техники, технологии, методов организации, ассортимента продукции, с учетом его качественного состава и частоты осуществления нововведений [5].

В логистической системе, где присутствуют разнообразные материальные, информационные, трудовые, энергетические потоки, независимо от сферы их образования, особую роль играют задачи, которые связаны с инновационной деятельностью, т.е. установлением и реализацией хозяйственных связей со всеми участниками системы с целью их эффективного кооперирования и получения синергетического эффекта (основного преимущества логистической системы), последний достигается за счет как более высокого уровня обслуживания клиентов, так и увеличения выручки и снижения издержек.

Таблица 2

Затраты на технологические инновации*
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Затраты на технологические инновации,    млн. руб.     Виды деятельности  2005   2006   2007   2008   Химическое производство  13669,з  26042,9  23452,4  33331,7   Ме таллургическое производство    и производство готовых металлических изделий  29396,4  27518,5  35898,0  79378,7   Производство машин и оборудования  6179,9  8122,7  11203,4  10982,9   Производств о  электрооборудования,  электронного и оптического оборудования    10377,2  2 0666,8  15190,1  18569,2   Производство транспортных средств и  оборудования  17923,3  24408,6  27110,0  27965,3   Производство и распределение электроэнергии,  газа и воды  9352,5  11419,1  8629,7  10589,5    

Под синергетическим эффектом инновационной деятельности логистической системы условимся понимать такую дополнительную составляющую эффекта, которая получается в результате согласованного взаимодействия факторов достижения инновационно-ресурсосберегающей цели развития на основе опыта и знаний персонала, самоорганизации и специальной мотивации. Проявление положительной синергии предлагается оценить «сжатием» времени создания инновационной продукции с высокими функциональными свойствами.

Синергетический эффект на этапе научной подготовки производства достигается особым подбором персонала проектных групп и распределения ролей их членов. Синергия на уровне внешней среды проявляется в увеличении скорости распространения инновационных технологий и инновационных продуктов, степени восприятия потребителем новых функциональных свойств продукта. Далее эффект синергии проявляется в активизации спроса за счет увеличения скорости распространения инновационных технологий и продуктов, а затем отражает скорость коммерциализации инновационных проектов (востребованности потребителями). 

Согласованность характеристик бизнес-процессов освоения инновационных решений в логистических системах в сжатые сроки, при высоком уровне качества и при условии оптимальных затрат (с точки зрения минимума затрат) обеспечивает положительную синергию, что достигается, как правило, увеличением масштабов деятельности и внедрением принципов логистики.

Рыночная активность любой логистической системы проявляется в скорости распространения инновационных решений через прирост ее рыночной капитализации. Она обусловлена активностью портфельных инвесторов в направлении инновационного прогресса. Проявление активности и прирост рыночной оценки активов являются сигналами для потенциальных потребителей о высоком инновационном потенциале предприятия.

Таким образом, практическая реализация методов интегрированного логистического планирования и управления инновационными процессами предприятия дает возможность:

- повысить ритмичность производства;

- значительно снизить сроки проектирования и производства товаров;

- синхронизировать ритм производства с ритмом монтажа изделий на сборочных линиях;

- предотвратить производство некомплектных изделий и их затоваривание на промежуточных складах и складах готовой продукции;

- научно обосновать и оптимизировать плановые решения;

- ускорить обработку экономической и технологической информации, за счет создания логистической информационной системы;

- повысить точность, надежность и живучесть плановых решений;

- оперативно отражать изменения в производстве и потреблении продукции в логистической системе;

- использовать при планировании и управлении результаты всех функциональных комплексов задач, решаемых на каждом иерархическом уровне логистической информационной системы, в том числе результаты увязки координации уровней логистической системы в целом;

- реализовать в полной мере возможности современных информационных систем и другого технологического оборудования;

- реализовать функциональную оптимизацию всех подпроцессов и минимизировать затраты.

Таким образом, для обеспечения нового качественного скачка логистических систем промышленных предприятий, нацеленных на создание конкурентоспособной инновационной продукции, необходима организация долгосрочной постоянно выполняемой комплексной программы исследований и разработок в области развития производственных интеллектуально-информационных технологий, повышения инновационной адаптивности.
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ИнновациОННАЯ ЭКОНОМИКАtc "ИнновациОННАЯ ЭКОНОМИКА"
УДК 001

Л. А. Сосунова, Е. А.Серпер

L.A. Sosynova, E.A. Serper
Систематизация научно-методического обеспечения инновационного развития энергетических систем

Ordering of scientifically-methodical maintenance 

of innovative development of power systems
Рассматриваются вопросы научно-методического обеспечения инновационного развития энергетических систем.

Questions of scientifically-methodical maintenance of innovative development of power systems are considered.
Приоритетные направления, научно-методическое обеспечение, инновационное развитие
Priority directions, scientifically-methodical maintenance, innovative development
Значимость разработки научно-методического обеспечения инновационного развития энергетических систем определяется Федеральной целевой программой «Исследования и разработки по приоритетным направлениям развития научно-технологического комплекса России на 2007 - 2012 годы», утвержденной Постановлением Правительства Российской Федерации 17 октября 2006 г. № 613.

Федеральная целевая программа разработана соответствии с распоряжением Правительства Российской Федерации от 6 июля 2006 г. № 977-р, которым утверждена Концепция Программы, определены заказчики и установлен предельный (прогнозный) объем ее финансирования за счет средств федерального бюджета.

В указанной Концепции даны подробная характеристика проблемы, анализ причин ее возникновения, обоснование связи проблемы с целями социально-экономического развития Российской Федерации и необходимости ее решения программно-целевым методом, проведен анализ различных вариантов решения проблемы, а также дана оценка преимуществ и рисков, возникающих при различных вариантах решения проблемы в сфере развития науки и инноваций.

Принято решение отдать предпочтение комплексному варианту реализации Программы, что позволит обеспечить преемственность развития науки и инноваций, поставить новые задачи и использовать механизмы реализации, более соответствующие современным требованиям перехода к инновационному пути развития экономики, обеспечить отработку основных механизмов государственной поддержки сферы исследований и разработок и координацию проводимых исследований и разработок, осуществить рациональный выбор направлений исследований, развить научно-технологический потенциал на долгосрочный период, расширить круг инновационно активных компаний и повысить привлекательность научной деятельности для молодых специалистов.

Основной целью Программы является развитие научно-технологического потенциала Российской Федерации для реализации приоритетных направлений развития науки, технологий и техники в Российской Федерации.

Эта цель обусловливает необходимость решения следующих основных задач:

- обеспечение ускоренного развития научно-технологического потенциала по приоритетным направлениям развития науки, технологий и техники в Российской Федерации в соответствии с перечнем критических технологий Российской Федерации;

- реализация крупных проектов коммерциализации технологий в соответствии с приоритетными направлениями развития науки, технологий и техники в Российской Федерации;

- консолидация и концентрация ресурсов на перспективных научно-технологических направлениях на основе расширения применения механизмов государственно-частного партнерства, в том числе за счет заказов частного бизнеса и инновационно активных компаний на научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы;

- обеспечение притока молодых специалистов в сферу исследований и разработок, развитие ведущих научных школ;

- развитие исследовательской деятельности в высших учебных заведениях;

- содействие развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере, их интеграции в систему научно-технической кооперации;

- развитие научной приборной базы конкурентоспособных научных организаций, ведущих фундаментальные и прикладные исследования, а также высших учебных заведений;

- развитие эффективных элементов инфраструктуры инновационной системы.

Основной целью II этапа Программы (2010-2012 гг.) является содействие формированию сбалансированного сектора исследований и разработок и эффективной инновационной системы, обеспечивающих технологическую модернизацию экономики и повышение ее конкурентоспособности на основе передовых технологий и превращение научного потенциала в один из основных ресурсов устойчивого экономического роста.

Для достижения указанной цели предусматривается решение следующих задач: 

- создание конкурентоспособного сектора исследований и разработок и условий для его расширенного воспроизводства;

- содействие формированию эффективной инновационной системы;

- обеспечение активного развития инновационной деятельности предприятий и организаций, работающих в области коммерциализации технологий;

- обеспечение повышения эффективности государственно-частного партнерства;

- прогнозирование развития научно-технической сферы.

Достижение цели и решение задач Программы осуществляются путем скоординированного выполнения комплекса взаимоувязанных по срокам, ресурсам, исполнителям и результатам мероприятий. Система мероприятий Программы строится в соответствии со следующими принципами:

- комплексность, под которой понимается максимальная широта охвата и согласованность использования государственной поддержки инновационного процесса. В рамках Программы обеспечиваются поддержка перспективных исследований и разработок на всех стадиях инновационного процесса, а также формирование дополнительных стимулов к проведению собственных прикладных разработок и внедрению передовых технологий во всех секторах экономики, созданию и развитию наиболее важных элементов инновационной инфраструктуры;

- концентрация ресурсов на критически значимых направлениях, включая развитие технологий, признанных наиболее перспективными для обеспечения ускоренного промышленного роста и диверсификации экономики путем расширения производства продукции с высокой степенью обработки, реализацию значимых для экономики инновационных проектов и обеспечение демонстрационного эффекта от их реализации для бизнес-сообщества, ускоренное создание и достройку тех элементов инновационной системы, отсутствие которых определяет недостаточную эффективность функционирования инновационной системы в целом;

- последовательность и поддержка полного инновационного цикла, включая формирование непрерывного процесса (генерация знаний – трансформация знаний в опытные разработки – коммерциализация технологий). На всех стадиях инновационного цикла в Программе используются механизмы определения приоритетных направлений на основе совокупности критериев, позволяющие обеспечить принятие совместных решений представителями государства, бизнеса и научного сообщества;

- софинансирование и привлечение внебюджетных ресурсов для выполнения мероприятий Программы, которые могут иметь коммерческую направленность;

- распределение бюджетных средств на конкурсной основе.

Структурообразующими функциональными элементами Программы являются следующие блоки мероприятий: генерация знаний, разработка технологий, коммерциализация технологий, институциональная база исследований и разработок, инфраструктура инновационной системы.

Приоритетные направления Программы соответствуют приоритетным направлениям развития науки, технологий и техники в Российской Федерации и перечню критических технологий Российской Федерации, утвержденным Президентом Российской Федерации.

Так, в рамках мероприятия «Поисковое и нормативное средне- и долгосрочное прогнозирование развития научно-технической сферы» блока генерации знаний предусматриваются:

- разработка и совершенствование методологии средне- и долгосрочного прогнозирования развития научно-технической сферы с учетом анализа российского и мирового уровней развития, потребностей в новых знаниях и технологиях реального высокотехнологичного сектора экономики, стратегических задач и интересов государства, приоритетов социально-экономического развития Российской Федерации на среднесрочную перспективу;

- формирование и корректировка с помощью разработанного методического инструментария средне- и долгосрочного прогноза развития научно-технической сферы;

- оценка соответствия уровня и результатов реализуемых проблемно-ориентированных поисковых исследований прогнозу развития научно-технической сферы.

В Программе предусматривается проведение проблемно-ориентированных поисковых исследований и создание научно-технического задела в области энергетики и энергосбережения. Индикаторами выполнения этого мероприятия являются:

- доля завершенных проектов научно-исследовательских работ по Программе, перешедших в стадию опытно-конструкторских работ с целью разработки конкурентоспособных технологий для последующей коммерциализации;

- число публикаций в ведущих научных журналах, содержащих результаты интеллектуальной деятельности, полученные в рамках выполнения проектов проблемно-ориентированных поисковых исследований;

- число патентов (в том числе международных) на результаты интеллектуальной деятельности, полученные в рамках выполнения проектов проблемно-ориентированных поисковых исследований;

- число диссертаций на соискание ученых степеней, защищенных в рамках выполнения проектов проблемно-ориентированных поисковых исследований.

Научно-методическое обеспечение инновационной деятельности предприятий может выступать в двух формах: во-первых, как обеспечивающая подсистема в системе управления инновациями предприятий, которая создает экономико-организационные условия реализации результатов научно-технических инноваций (продуктовых и процессных), во-вторых, как самостоятельная инновация в сфере управления экономическими системами разных уровней (управленческая инновация).

Результаты интеллектуальной деятельности в научно-методической сфере создания предпосылок и условий реализации продуктовых и процессных инноваций имеют различную типологию, т.е. признаки идентификации, их структурирование и систематизация достаточно подробно рассмотрены в научной литературе. 

Научно-методическое обеспечение управления инновациями в энергетических системах является подсистемой управления. Его структурирование и систематизация имеют своей целью упорядочение форм многочисленных научных продуктов по ряду признаков.

Важнейшим признаком систематизации научно-методического обеспечения управления инновационной деятельностью в энергетических системах любого уровня является его отношение к определенным элементам системы управления. В этом смысле можно выделить научно-методическое обеспечение, например, выполнение функций и применение методов стратегического и тактического управления инновациями.

Одним из важных научно-методических документов является «Стратегия развития науки и инноваций в Российской Федерации на период до 2015 года», утвержденная Межведомственной комиссией по научно-инновационной политике (протокол от 15 февраля 2006 г. № 1) Министерства образования и науки Российской Федерации.

В рамках Стратегии  решается задача создания конкурентоспособного сектора исследований и разработок и условий для его расширенного воспроизводства, в частности предусматривается формирование системы приоритетов научно-технологического развития, так называемых «технологических коридоров». Они должны обеспечивать опережающие темпы развития секторов экономики, в которых уровень развития отечественной науки и технологий достаточен для модернизации данных секторов преимущественно на основе российских разработок и концентрации ресурсов государства. На этих направлениях необходима работа по формированию комплексной системы мониторинга приоритетных направлений развития науки, технологий и техники, развитию на этой основе методологических подходов и организационных механизмов для своевременного уточнения приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации и приоритетов технологического развития во взаимосвязи со стратегией национального развития, их согласования с приоритетами технологического развития отраслевого и регионального уровня.

Приоритеты технологического развития – приоритеты, которые формируются в сфере коммерциализации результатов исследований и разработок во взаимодействии с предпринимательским сектором экономики исходя из национальных интересов страны и с учетом мировых тенденций развития науки, технологий и техники. Приоритетные направления развития науки, технологий и техники Российской Федерации задают общий вектор научно-технического развития страны и представляют собой те области реального сектора экономики России, в которых применение новых технологий и техники может принести наибольший совокупный эффект.

Критические технологии концентрируют области технологических разработок, которые носят прорывный характер, могут быть использованы в разных отраслях экономики и обладают наибольшим инновационным потенциалом. При этом приоритетные направления фундаментальных исследований формируются непосредственно научным сообществом.

Таким образом, к числу критических относятся технологии, которые позволяют обеспечить по отдельным группам высокотехнологичных товаров (услуг) повышение конкурентоспособности и рост производства, значительно опережающий средние темпы роста ВВП, создают заделы для широкого спектра инноваций в различных секторах экономики и социальной сферы. 

В процессе корректировки приоритетных направлений и критических технологий, разработки предложений по их реализации организуются масштабные экспертные опросы с участием широкого круга экспертов из числа наиболее активно работающих ученых и специалистов реального сектора экономики.

При этом рассматриваются только те продукты, которые за счет высокой конкурентоспособности на внутреннем и внешнем рынках и значительных объемов производства смогут внести наибольший вклад в рост ВВП. В Перечень критических технологий Российской Федерации должны входить области, в которых сосредоточен наибольший потенциал глобального технологического развития и которые в наибольшей степени определяют направления формирования новых глобальных рынков.

Определенное научно-методическое значение имеет Энергетическая стратегия России на период до 2030 года, утвержденная распоряжением Правительства Российской Федерации 13 ноября 2009 г. № 1715-р.

Положения настоящей Стратегии могут быть использованы при разработке и корректировке программ социально-экономического развития, энергетических стратегий и программ субъектов Российской Федерации, комплексных программ по энергетическому освоению регионов Восточной Сибири и Дальнего Востока, Северо-Западного региона России, полуострова Ямал и континентального шельфа Российской Федерации, при разработке и корректировке генеральных схем развития отдельных отраслей топливно-энергетического комплекса, программ геологического изучения регионов страны, при подготовке и корректировке параметров инвестиционных программ и крупных проектов компаний энергетического сектора.

Для устойчивого и  поступательного развития энергетического сектора, предусмотрено:

- формирование целостной и апробированной нормативно-законодательной базы, создание энергетических рынков с высоким уровнем конкуренции и справедливыми принципами организации торговли;

- завершение преобразований, выводящих смежные секторы экономики на новый уровень энергоэффективности;

- переход от лидирующей роли топливно-энергетического комплекса в экономике страны к естественной функции эффективного и стабильного поставщика топливно-энергетических ресурсов для нужд экономики и населения.

Стратегической целью инновационной и научно-технической политики в энергетике является создание устойчивой национальной инновационной системы в сфере энергетики для обеспечения российского топливно-энергетического комплекса высокоэффективными отечественными технологиями и оборудованием, научно-техническими и инновационными решениями в объемах, необходимых для поддержания энергетической безопасности страны. Научно-техническая и инновационная политика в энергетическом секторе должна основываться на современных достижениях и прогнозе приоритетных направлений фундаментальной и прикладной отечественной и мировой науки в указанной сфере, обеспечивая создание и внедрение новых высокоэффективных технологий в энергетическом секторе российской экономики.

Для достижения стратегической цели инновационной и научно-технической политики в энергетике необходимо решение следующих задач:

- воссоздание и развитие научно-технического потенциала, включая фундаментальную науку, прикладные исследования и разработки, модернизацию экспериментальной базы и системы научно-технической информации;

- создание благоприятных условий для развития инновационной деятельности, направленной на коренное обновление производственно-технологической базы топливно-энергетического комплекса, ресурсосбережение, повышение экономичности, надежности, безопасности и экологичности энергетических установок и систем, ускоренное развитие использования возобновляемых источников энергии и улучшение потребительских свойств продукции топливно-энергетического комплекса; 

- создание системы государственной поддержки и стимулирования деятельности энергетических компаний по разработке и реализации инвестиционных проектов, обеспечивающих инновационное развитие отраслей российского топливно-энергетического комплекса, а также подобных проектов, реализуемых за рубежом;

- совершенствование применительно к энергетике всех стадий инновационного процесса, повышение востребованности и эффективности использования результатов научной, проектно-конструкторской, изобретательско-рационализаторской деятельности;

- защита прав на результаты научно-технической деятельности;

- использование потенциала международного сотрудничества для применения лучших мировых достижений и вывода отечественных разработок на более высокий уровень;

- сохранение и развитие кадрового потенциала и научной базы, интеграция науки, образования и инновационной деятельности.

Инновационная направленность развития топливно-энергетического комплекса также предполагает формирование условий для развития непрерывного процесса поиска и практической реализации новых научно-технических, технологических и организационно-экономических решений в рамках общегосударственного регулирования и четкой системы взаимодействия всех участников инновационного процесса.
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ВЛИЯНИЕ ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ БРЕНДОВ И ИННОВАЦИЙ 

НА КОНКУРЕНТНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО КОМПАНИИ

THE EFFECT OF BRAND AND INNOVATION INTERACTION ON COMPANY’S COMPETITIVE ADVANTAGE

Рассматривается вопрос существования взаимосвязи между брендом и инновациями в компании. Отмечается, что координация данных процессов в компании может привести к взаимному усилению этих процессов и появлению положительного синергетического эффекта от взаимодействия, который отразится на конкурентном преимуществе компании.

The question of interaction of brand and innovation in the company is investigates. The article proves that coordination of both processes - the brand management and the innovation activity - could be positive for company’s competitive advantage because of synergism of two processes interaction and interrelation.

Бренд, инновации, конкурентное преимущество

Brand, innovation, competitive advantage
В отечественной и зарубежной литературе достаточно подробно рассмотрены в отдельности проблема брендов и проблема инновации, однако вопросам взаимодействия брендов и инноваций уделено значительно меньше внимания. В частности, в литературе недостаточно полно рассмотрены вопросы, касающиеся управления брендами с использованием инноваций, а также не описан механизм совместного воздействия брендов и инноваций на конкурентоспособность компании. 

Бренд является нематериальным активом компании, позволяющим предоставлять дополнительную уникальную ценность для покупателей благодаря созданию и реализации функциональных, эмоциональных и социальных обещаний. Это означает, что, как и любым активом, брендом необходимо управлять и оценивать эффективность этого управления.

Согласно международным стандартам («Руководство Фраскати», «Руководство Осло» и др.), инновация (нововведение) – это «конечный результат творческой деятельности, получивший воплощение в виде новой или усовершенствованной продукции, реализуемой на рынке, либо нового или усовершенствованного технологического процесса, используемого в практической деятельности» [1]. К инновациям относятся нововведения в любых видах деятельности в цепочке создания стоимости предприятия, независимо от того, являются ли они радикально новыми или же просто усовершенствованиям. Например, инновации на предприятии могут проявляться в виде нового или усовершенствованного продукта (товара или услуги), производственного или логистического процесса, новых или усовершенствованных маркетинговых мероприятий, методов управления, информационных технологий и т.д.

О существовании взаимодействия между брендами и инновациями мы можем судить из следующих примеров. 

Во-первых, речь может идти о создании новых продуктов. Данной форме взаимодействия посвящено наибольшее количество работ зарубежных и отечественных авторов. Например, В.Ю. Кузьменко поднял проблему развития потребительских продуктовых инноваций с ориентацией на бренд и сформулировал принципы обеспечения конкурентоспособности на основе потребительской продуктовой инновации. В. Перция предложил схему совмещения процессов создания нового бренда и нового продукта в организации. Монтаг [3] в 1999 году изобразил концептуальную модель связи между брендом и созданием нового продукта: бренд содержит обещание покупателю, а новый продукт его доставляет. В одной из работ Эрика Роскама «Инновация, движимая брендом» взаимоотношение бренда и инновации определяется доминирующим влиянием бренда на все создаваемые в организации новые продукты.

Во-вторых, инновация рассматривается как источник появления новых брендов. Например, Ж.-Н. Капферер рассматривает инновации как необходимое условие для появления и развития брендов, а также как источник конкурентного преимущества [4]. 

В-третьих, взаимодействие инноваций и бренда может выступать фактором конкурентоспособности компании на глобальном уровне. Управление организацией на глобальном уровне требует координации процессов бренд-менеджмента и создания новых продуктов для всех подразделений организации в различных странах мира, а также контроля за факторами, влияющими на синергию от взаимодействия двух процессов. 

В-четвертых, взаимодействие проявляется в форме позиционирования бренда. Необходимо четкое соответствие между позиционированием бренда и возможным типом инновации в компании: несоответствие нового продукта позиционированию бренда может иметь негативные последствия для восприятия бренда. Во-первых, покупатель может прийти в замешательство относительно значения бренда из-за того, что новый продукт может не соответствовать ожиданиям покупателя и установившемуся восприятию бренда. Во-вторых, могут быть нивелированы точки дифференциации бренда, что негативно скажется на капитале бренда. Таким образом, различное позиционирование брендов требует от фирм различных ресурсов, способностей и уникальной организационной философии для того, чтобы обеспечить успех запуска нового продукта. «Провал запуска новых продуктов на рынок или расширения бренда зачастую обеспечен несоответствием между желаемой стратегией и способностями, необходимыми для достижения успеха» [5]. 

В-пятых, взаимодействие брендов и инноваций может происходить при решении вопросов расширения бренда и связанного с ним вопроса присвоения имени новым продуктам. Вопрос о расширении бренда становится важным на определенном этапе развития брендов. Здесь основное внимание уделяется принятию решения о том, присвоить ли новому продукту название существующего бренда или абсолютно новое название.

Таким образом, мы выделяем следующие факторы, свидетельствующие о существовании взаимосвязи между брендом и инновацией.

1. Инновации являются отправной точкой создания бренда. Первые товары бренда, как правило, являются первенцами в своей категории или своем сегменте, либо бренд может иметь инновационную концепцию.

2. Постоянные инновации являются непременным условием существования бренда, сохранения его конкурентного преимущества. В современных условиях, как правило, инновации позволяют получить кратковременное конкурентное преимущество, поскольку конкуренты быстро наверстывают упущенное. Поэтому поток инноваций должен быть непрерывным, что позволит обеспечить долговременное существование на рынке.

3. Инновации позволяют создать и сохранить премиальную наценку бренда. Ж.-Н. Капферер приводит прямую линейную зависимость между коэффициентом инновации в товарной категории и проникновением собственных брендов дистрибьюторов: чем выше коэффициент инновации, тем больше брендов и тем меньше собственных марок дистрибьюторов [4].

4. И прорывные, и поддерживающие инновации являются источником роста бренда. Бренды способны расти, только если постоянно обновляются, если постоянно выходят новинки и занимают значительную часть в продажах.

5. Инновации приносят выгоду имиджу бренда и его продажам, поддерживают имидж современного и технологичного бренда.

6. На насыщенных рынках инновация становится активатором формирования желания покупателей.

7. Бренд осуществляет функцию ментального патента, создавая преимущества лидера в новом сегменте, защищая внедренные инновации. Без защиты со стороны бренда инновации имеют меньше шансов на значительный успех, являются краткосрочными.

8. Управление компанией с использованием стратегии брендинга способствует применению компанией инноваций, а также инвестированию в создание новых и усовершенствованных товаров, процессов, методов управления, сервиса и т.д., поскольку в условиях конкуренции необходимо поддерживать актуальность бренда. Такое утверждение было подтверждено исследованием компании PIMS Europe, которое показало, что менее «брендированные» компании запускают меньше продуктов в производство, меньше инвестируют в разработки и предлагают менее конкурентоспособную продукцию, чем компании с брендами [6].

Мы полагаем, что не только существует взаимосвязь между брендами и инновациями, но координация данных процессов в компании может привести к взаимному усилению этих процессов и появлению положительного синергетического эффекта от взаимодействия, который отразится на конкурентном преимуществе компании. Логика данного утверждения такова.

Во-первых, процесс управления брендом и инновационный процесс – это два процесса, происходящих в компании. Бренд определяет вектор развития компании, стратегически направляет ее, определяет, какой тип инновации, в каком виде деятельности будет использоваться. Инновационные процессы в компании усиливают обещание бренда, создавая необходимые ассоциации, обеспечивают наиболее полное удовлетворение потребностей покупателя, позволяют в лучшей степени отстроиться от конкурентов. Выбор того или иного вида инновации во многом зависит от рода деятельности компании и предлагаемого на рынке продукта.

Во-вторых, при условии задействования взаимосвязей между различными видами деятельности, то есть взаимодействия процессов управления брендом и инновационной деятельности, достигается синергетический эффект, отражающийся на конкурентном преимуществе компании.

Таким образом, синергетический эффект от интегрированного управления брендом и инновациями позволяет повысить конкурентоспособность компании. Данный эффект можно изобразить следующим образом (рисунок). 
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Синергетический эффект взаимодействия бренда и инноваций
На рисунке изображены связи между двумя процессами в компании – управлением брендом и инновационной деятельностью, а также влияние данных видов деятельности на конкурентное преимущество. Процессы управления брендом и инновациями взаимно усиливают друг друга. Рассмотрим данные взаимосвязи подробнее.

Бренд усиливает инновацию, поскольку определяет наиболее приемлемые виды инноваций (вид деятельности в цепочке создания стоимости, где будет осуществляться инновация, или новые уникальные связи, при помощи которых будет доставляться ценность для покупателя) и степень радикальности инновации (постепенные или подрывные). Кроме того, бренд влияет на конкурентоспособность компании: капитал бренда создает ценность как для покупателей, так и для самой компании. Если компании удается создать ценность для покупателей, превосходящую ценность конкурентов, она имеет значительное преимущество. Кроме того, капитал бренда должен иметь ценность для самой фирмы, поскольку бренд как нематериальный актив требует определенных капиталовложений, направленных на создание и поддержание активов бренда, а следовательно, должен окупаться и приносить прибыль.

Инновации усиливают бренд, поскольку положительно влияют на капитал бренда. Инновации могут положительно влиять на все составляющие капитала бренда: ассоциации, лояльность, осведомленность и воспринимаемое качество [7]. На ассоциации с брендом инновации влияют путем создания сильных, уникальных и приятных ассоциаций о бренде по сравнению с конкурентами. Инновации могут повлиять и на осведомленность покупателей о бренде благодаря использованию в работе компании новых способов коммуникации и дистрибуции, а также благодаря созданию уникальных продуктов. Инновации способны повлиять и на лояльность к бренду. Это особенно касается тех брендов, которые при помощи абсолютно новых товаров создавали абсолютно новый рынок. За такими брендами закрепилось звание «пионеров», они являются стандартами рынка, носят свойство аутентичности, с ними сравнивают все остальные бренды. Инновации влияют на уровень воспринимаемого качества бренда, благодаря чему производитель может устанавливать премиальную наценку и получать дополнительную прибыль. Инновации положительно влияют и на конкурентоспособность компании: в зависимости от целей компании они позволяют добиться одного из двух конкурентных преимуществ – лидерства в минимизации издержек или дифференциации.

На рисунке мы видим пунктирную линию, обозначающую синергетический эффект от взаимодействия бренда и инноваций, воздействующий на конкурентное преимущество. Благодаря использованию синергетического эффекта от взаимодействия бренда и инноваций можно добиться устойчивой конкурентоспособности и большей эффективности бизнеса. Эффективность бизнеса определяется возможностью производителя получать вознаграждение за свою деятельность в виде разницы между потребительской стоимостью продукта и затратами на его производство. Данная разница возникает благодаря большей воспринимаемой стоимости бренда, использующего инновации. Устойчивое в долгосрочной перспективе конкурентное преимущество также позволяет добиваться эффективности бизнеса. Конкурентное преимущество в виде хорошо дифференцированного от конкурентов инновационного бренда является устойчивым, и его практически невозможно скопировать.

Таким образом, мы подтвердили существование взаимосвязи между управлением брендом и инновационной деятельностью в компании, определили необходимость координации данных процессов в компании с целью повышения конкурентоспособности и обозначили механизм появления синергетического эффекта при взаимодействии бренда и инноваций в компании.
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Инновационная перестройка экономики 

и структурные сдвиги

innovative re-construction of economy

and structural  moves
Рассматривается инновационное развитие экономики, которую можно осуществить с помощью структурной перестройки производства.  Решить эту проблему возможно при четком определении технико-экономических мероприятий, логически выстроенных, обоснованных, систематизированных в рамках совершения нового этапа индустриализации. 

Innovative development of economy, which is possible to achieve due to structural re-construction of industrial field is the subject of this article. This problem is possible to solve if definition of technical and economical measures is given. These measures should be logical, reasonable, sound and systemized within the frames of industrialization’s new stage.

Инновация, государство, промышленность, экономика, неоиндустриализация
Innovation, state, industry, economy, neo-industrialization
Инновационное развитие экономики может быть построено с учетом взаимодействия  перестройки экономики на пути инновационного развития и связанных с нею возможных структурных сдвигов. 

В этом плане интересны имеющиеся в литературе наработки и предложения  в работах С. Губанова, Б. Кузыка, Ю. Яковца,  А. Петрова, И. Поспелова, С. Глазьева,  Р. Кучукова и др. 

Б. Кузык и Ю. Яковец  с учетом совершающихся процессов в российской экономике внесли ряд предложений, касающихся системного развития макромодели В. Леонтьева [6], что, по их мнению, «позволяет определить новые качественные аспекты в структурной динамике национальной и мировой экономики, оценить взаимосвязи между воспроизводственными секторами в стоимостном, трудовом и инвестиционном измерении» [5]. Их предложения касаются как национальной, так и мировой экономики. Нас интересует первый аспект. Авторы используют методологию интегрального прогнозирования для анализа и прогноза на долгосрочную перспективу структурных сдвигов в экономике России, долгосрочного прогноза структуры внешней торговли России (до 2050 г.), инновационно-технологической и структурной динамики эко​номики России на период до 2030 г.

Логика подхода А. Петрова и И. Поспелова при разработке математической мо​дели для долгосрочного прогнозирования структурных сдвигов в экономике следует логике балансового метода анализа экономики. Они в своем анализе следуют функциональной разбивке экономики на воспроизводственные секторы: потребительский, инновационно-инвестиционный, энергосырьевой, инфраструктурный, прочие отрасли промышленности и виды деятельности. При разработке математической мо​дели для долгосрочного прогнозирования структурных сдвигов в экономике авторы учитывали тот факт, что в процессе смены технологических укладов и адаптации к ним механизмов саморегулирования экономики коэффициенты агрегированных матриц межотраслевых связей изменяются достаточно мед​ленно и плавно. Это связано с тем, что обновление номенклатуры продуктов и тем более экономического уклада происходит относительно медленно, так что производство старых продуктов достаточно долго сосуществует с производст​вом новых, а прежний уклад – с   новым. При этом они ссылаются на то, что даже после катастрофиче​ского слома административно регулируемой экономики СССР в течение всех 1990-х гг. в российской экономике средняя материалоемкость валового про​дукта    оставалась    практически    неизменной [6].
 Считается, что долгосрочный структурный цикл начался с глубо​ких технологических и структурных сдвигов с середины 1940-х гг., сразу после Великой Отечественной войны. Он нашел выражение в формировании ряда новых отраслей четвертого технологического уклада (атомной энергетики, ра​диоэлектроники, производства ракет, реактивных самолетов и т.п.). Вековые тенденции структурных сдвигов в экономике России в XX в. при​мерно отвечали тогда общемировым. В 1990-е годы структура экономики России деградировала, что стало результатом длительного и глубокого структурного кризиса. Упала доля потребительского сектора (к 2000 г. до 30,8% против 53,4%), а доля энергосырьевого сектора в 3,4 раза превысила его долю в мировом ВВП. Затем упала и доля инновационно-инвестиционного сектора.

Следуя логике классической схемы леонтьевской задачи, эксперты  представили расчет прогноза технико-экономических сдвигов с учетом следующих сложностей: 

во-первых, в долгосрочном плане развитие и перестройку структуры экономики существенно ограничивают трудовые ресурсы, что влияет  на материальные балансы и баланс трудовых ресурсов, а потому учитывается при прогнозе коэффициентов трудоемкости, материальных  затрат, объемов производства секторов; 
во-вторых, существует связь капитальных затрат с объемами производства,  учтенная через матрицу коэффициентов эффективности производственных капиталовложений, которые так же прогнозируются, как коэффициенты материальных затрат и коэффициенты трудоемкости;
в-третьих, в практике хозяйствования идет обмен ресурсами с внешним окружением. Глав​ным ресурсом импорта экспертами принимается выручка от экспорта, поэтому вводится огра​ничение, которое накладывает на экспорт и импорт допустимый дефицит тор​гового баланса.
Предложенный подход позволяет экспертам получить системно согласованный прогноз структурных сдвигов в экономике на долгосрочную перспективу. Изменение агрегированной, а затем детальной структуры производственных связей между воспроизводственными секторами и, далее, отраслями, баланса трудовых ресурсов, объемов производства, накопления производственного капитала согласуется с прогнозами составляющих конечного потребления и экспорта.
Большинство исследователей анализируют инерционный и инновационно-прорывной сценарии развития российской экономики до 2030 г. В соответствии с инновационно-прорывным сценарием  специалисты предлагают увеличить темпы роста конечного потребления, повышение уровня жизни населения, что способствует увеличению численности занятых в экономике.  В структуре конечного потребления должно расти потребление продукции потребительского сектора и продукции инновационно-инвестиционного сектора при сокращении потребления продукции инфраструктурного сектора. В структуре экспорта ослабляется сырьевая ориентация и увеличивается экспорт продукции переработки, сокращается вывоз капитала из страны.

По представленным прогнозным расчетам выявляется качественная карти​на перспектив экономики России в зависимости от пути развития:
во-первых, реализация любого из предложенных сценариев сталкивается с недостатком трудовых ресурсов, что указывает на необходимость увеличения производительности труда;
во-вторых, по инерционному сценарию не требуется значительной пере​стройки структуры производства и увеличения эффективности капиталовложений;
в-третьих, инерционный сценарий для перестройки меж​отраслевой структуры производства требует лишь непрерывного уменьшения коэффи​циентов затрат продукции инфраструктурного сектора на производство про​дукции других секторов. Фактически это требование сокращения посредниче​ских и транспортных услуг;
в-четвертых, по инновационно-прорывному сценарию не​обходимым условием прорыва к новой структуре производства (в период 2005-2010 гг.) требуется существенное уменьшение коэффици​ентов затрат продукции инфраструктурного сектора на производство продук​ции других секторов – сокращение издержек обращения в экономике; 

в-пятых, по инновационно-прорывному сценарию требуется (особенно в первые пятилетия) существенно снижать удельные материальные затраты по​требительского и инновационно-инвестиционного секторов на самих себя. В меньшей степени требуется снижать затраты продукции инновационно-инвестиционного сектора на производство остальных секторов. Это отражает необходимость справиться с высокими потерями в производстве и переработке сельскохозяйственной продукции, равно как и с высокой материалоемкостью отраслей российской промышленности, в первую очередь машиностроения и метал​лообработки;
в-шестых, по инновационно-прорывному сценарию требуется существенно снижать удельные затраты сырья и энергии в производстве секторов. Самыми высокими темпами требуется сокращать затраты сырья и энергии в производ​стве самого сырьевого сектора, а затем инновационно-инвестиционного секто​ра экономики;
в-седьмых, по инновационно-прорывному сценарию необходимо существенно увеличивать эффективность капитальных затрат про​дукции инновационно-инвестиционного сектора в первую очередь в нем са​мом, а потом в потребительском секторе. Кроме того, требуется увеличивать эффективность капитальных затрат продукции потребительского и сырьевого секторов в потребительском и инновационно-инвестиционном секторах.

При инерционном сценарии основной упор будет сделан на улучшение инноваций, имитационные нововведения, импорт технологий, и развитие страны окажется в полной зависимости от зарубежных поставщиков с нарастающим отставанием от уровня авангардных стран. При инновационно-прорывном сценарии основной поток инвестиций будет направлен на оазисные инновации, освоение крупных инновационных ниш на внутреннем и внешнем рынках, осуществление совре​менного научно-технологического переворота; только на этой базе можно обес​печить повышение конкурентоспособности продукции и необходимые темпы экономического роста.
При инерционном сценарии лидирующая роль в валовом выпуске сохранится за сектором инфраструктуры (38% в 2030 г.) и энерго-сырьевым сектором (27%), особенно за топливной промышленностью, электроэнергетикой, транспортом и связью. Доля потребительского и инновационно-инвестиционного секторов сократится (до 16 и 17% соответственно), особенно сельского хозяйства и ма​шиностроения. Будет продолжаться и усиливаться перераспределение стоимо​сти в пользу высокомонополизированных и интегрированных с ТНК отраслей при поддержке государства, ориентированного на неолиберальную систему. Доля сектора инфраструктуры несколько сократится в связи с вытеснением мелких предприятий крупными. Напротив, реализация инновационно-прорывного сценария улучшает и стоимостные пропорции. Возрастет доля в структуре валового выпуска инно​вационно-инвестиционного сектора с 18,3 до 25%, потребительского с 18,5 до 24%, в основном за счет резкого сокращения доли непомерно раздувшегося сектора инфраструктуры, особенно торговли и управления. Доля энерго​-сырьевого сектора снизится незначительно с 23,1 до 22%.
По инерционному сценарию к 2030 г. ВВП в реальном выражении вырастает в 1,9 раза по сравнению с 2002 г., а по инновационно-прорывному сценарию – в 3,8 раза, т.е. вдвое по сравнению с инерционным сценарием.
Использование воспроизводственно-цикличной макромодели в долгосрочном прогнозировании дает более четкие ориентиры для обоснования перспективной структурной и инновационно-инвестиционной и социальной политики государства, обеспечивающей преодоление структурного кризиса, повышение конкурентоспособности, устойчивое развитие экономики, повышение уровня и качества жизни населения. 

Осущест​вить необходимую структурную перестройку производства и решить эти проблемы возможно при четком определении технико-экономических мероприятий, логически выстроенных, обоснованных, систематизированных в рамках совершения нового этапа индустриализации, все чаще называемой термином «неоиндустриализации». «Характеристика нынешней эпохи как эпохи неоиндустриализации признается адекватной современной исторической реальности, находит аргументированную поддержку и наглядно иллюстрируется в критически важных теоретических, концептуальных, системных и практических аспектах, притом зачастую привлекаются также дополнительные, весьма убедительные доводы» [4]. 

Сейчас уже можно признать, что выдвинутая С. Губановым неоиндустриальная парадигма [3] концептуально состоялась и ее статус как общественно необходимой можно считать в основном подтвержденным. В рамках данной парадигмы инновационный путь, сопровождающийся структурными сдвигами в экономике, можно представить следующим образом (рисунок).
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Общие характеристики инновационного развития России

Таким образом, инновационное развитие страны возможно при значительных структурных сдвигах в пользу секторов, производящих инновационную продукцию, продукцию, обеспечивающую производство инновационных изделий, и их инновационной модернизации. 
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НЕКОТОРЫЕ АСПЕКТЫ ФОРМИРОВАНИЯ БЛАГОПРИЯТНОЙ ИННОВАЦИОННОЙ СРЕДЫ РАЗВИТИЯ ТЕРРИТОРИИ

SOME ASPECTS OF FORMATION OF THE FAVORABLE INNOVATIVE ENVIRONMENT OF DEVELOPMENT OF TERRITORY

Актуализировавшиеся в современных условиях поиск моделей инновационного развития и определение направлений формирования благоприятной инновационной среды постепенно становятся важнейшей составляющей как государственной, так и корпоративной политики. В качестве одного из таких направлений рассматривается кластерный поход, который при соответствующей реализации может оказать существенное влияние на формирование благоприятной инновационной среды экономики региона.

Staticized in modern conditions search of models of innovative development and definition of directions of formation of the favorable innovative environment gradually become the major making both state, and the corporate policy. As one of such directions it is considered кластерный a campaign which at corresponding realisation essential impact on formation of the favorable innovative environment of economy of region can make. 
Инновационная среда, параметры благоприятной инновационной среды, инновационное развитие, кластерный подход, инновационный кластер

The innovative environment, parametres of the favorable innovative environment, innovative development,  the cluster approach, innovative cluster
Необходимость перехода российской экономики на инновационный путь развития обусловливает тот факт, что поиск моделей инновационного развития и создание благоприятных условий инновационной деятельности становятся важнейшей частью как государственной (на различных уровнях), так и корпоративной политики.

Одним из ключевых факторов инновационного развития является  наличие благоприятной инновационной среды, обеспечивающей превращение идей и разработок в рыночные продукты, внедрение этих продуктов в важнейшие отрасли экономики и социальную сферу, а также позволяющей сохранить уникальный набор научных и инженерных школ.  В связи с неоднозначностью подходов  к данной  категории необходимы систематизация и обобщение взглядов к трактовке понятия «благоприятная инновационная среда» и определению ее качественных параметров. 

Рассмотрим несколько определений инновационной среды, в трактовках, разработанных различными исследователями.

М. Кастельс инновационную среду понимает как «специфическую совокупность отношений производства и менеджмента, основанную на социальной организации, которая в целом разделяет культуру труда и инструментальные цели, направленные на генерирование нового знания, новых процессов и новых продуктов. Хотя концепция среды не обязательно включает пространственное измерение, я утверждаю, что в случае отраслей информационной технологии, по крайней мере, в этом столетии пространственная близость является необходимым материальным условием существования таких сред из-за свойств природы взаимодействий в инновационном процессе. Специфику инновационной среды определяет именно ее способность генерировать синергию, т. е. добавленная стоимость получается не из кумулятивного эффекта элементов, присутствующих в среде, но из их взаимодействия» [1].

Е.А. Михуринская инновационную среду представляет как совокупность процессов и ресурсов, результатом органичного взаимодействия которых является их способность генерировать условия для инновационности экономики, интеллектуализации труда и информатизации общества как качественных характеристик социально-экономических процессов, уровень развития которых позволяет определить тип экономики в зависимости от ресурсных приоритетов, особенностей рынка труда, уровня развития производственной, социальной, институциональной и рыночной инфраструктуры [2].
А.В.Тычинский предлагает такое определение: инновационная среда – «сочетание внутренней и внешней сред участника инновационного процесса» [3] .

А.И. Пригожин считает, что инновационная среда – социально-экономическая, политическая и нормативно-правовая обстановка, окружающая создание новшеств, реализацию и диффузию инноваций [4]. 

Иными словами, А.И. Пригожин уделяет существенную роль в структуре инновационной среды, так называемым «обстановкам» – политическая, социально-экономическая и нормативно-правовая обстановка. Причем каждая из них немыслима без существования формальных правил (законов) а также механизмов и способов, организующих соблюдение, действенность и поддержание законов. Таким образом, подчеркивается, что инновационная среда имеет институциональный характер.

С позиций системного подхода инновационная среда может рассматриваться как система, состоящая из двух сред: внутренней и внешней.  К внешней среде инновационной деятельности предприятий принято относить все те факторы экономической, социальной, политической и других сфер жизни общества, которые ими (предприятиями)  не могут непосредственно контролироваться. В  свою очередь, ряд исследователей предлагает разделить внешнюю среду на макросреду (оказывающую косвенное воздействие на инновационную деятельность предприятий) и микросреду (оказывающую прямое) воздействие. При этом в качестве компонентов макросреды рассматриваются техническая, технологическая, экономическая, политическая, географическая, экологическая, интеллектуальная и  социальная  сферы. Компонентами микросреды принято считать: определенные стратегические зоны хозяйствования, рынок новшеств, рынок чистой конкуренции нововведений (инноваций), рынок капитала (инновационных инвестиций), звенья административной системы, с которыми непосредственно связаны участники инновационного процесса, звенья инновационной инфраструктуры, обслуживающие инновационный процесс.   Внутреннюю инновационную среду предприятия  образуют внутрифирменные отношения, связи и результаты их взаимодействия, определяемые состоянием элементов системы, влияющих на  инновационную деятельность. Таким образом, к внутренней среде относятся факторы, в значительной степени контролируемые руководством предприятия. Они определяют научный, исследовательский, производственный, финансовый, маркетинговый и иные аспекты деятельности предприятия. Укрупненно внутреннюю среду предприятия можно представить через взаимодействие практически всех функциональных областей его деятельности, поскольку процесс инновационного развития так или иначе касается всех указанных областей.

Исходя из вышеизложенного можно сделать вывод о том, что инновационная среда предприятия формируется под влиянием целой совокупности факторов, различающихся между собой по природе и уровню происхождения, силе и степени влияния, характеру влияния, степени контролируемости и т.п. Результат, получаемый в итоге взаимодействия  указанной совокупности, и представляет собой ту или иную инновационную среду (благоприятную или неблагоприятную). Определим теперь, какие критерии и параметры позволяют определить уровень благоприятности инновационной среды.

В связи с этим необходимо привести точку зрения А.В. Кульбакова, в соответствии с которой инновационная среда представляет собой сложившуюся определенную социально-экономическую, организационно-правовую и политическую среду, обеспечивающую или тормозящую развитие инновационной деятельности. Нельзя не согласиться с этим утверждением – уровень развития  инновационной среды экономики различен в различных хозяйствующих субъектах и  может как тормозить, так и ускорять восприятие и внедрение инноваций в важнейшие отрасли экономики и социальную сферу.
Благоприятная инновационная среда способствует динамично развивающемуся хозяйству на основе поиска новых рынков и рыночных «ниш», налаживанию выпуска новых или модифицированных товаров и технологий, замещению функционирующих компаний более эффективными. От такой инновационной среды выигрывают в первую очередь наука и производство, требующие не только усилий по их интеграции со стороны компаний и правительств, но и практического применения результатов в интересах потребителей и создателей нововведений, т.е. всего общества. Поэтому в формировании благоприятной инновационной среды активная роль принадлежит государственной инновационной политике.

Оценка внутренней инновационной среды дает информацию об инновационном потенциале фирмы. Оценка внешней — об инновационном климате. Внутренняя инновационная среда опирается на инновационный процесс в экономике и инновационный цикл фирм, в то время как внешняя среда опосредует движение инноваций в экономике в соответствии с системой рыночных и административных механизмов, которые распространены и в других сферах экономических отношений, но выполняют особые функции.  Следует исходить из того, что макро-, мезо- и микроуровни экономики сами по себе обладают потенциалом развития инноваций, а предпринимательская среда способна генерировать инновации, в том числе и без соответствующей поддержки со стороны инновационной инфраструктуры и государства (хотя это серьезно тормозит инновационное развитие). На основе этого можно прийти  к следующему заключению: в широком смысле (как экономическая категория) инновационная среда есть совокупность экономических отношений, определяющих генерацию и воспроизводство инноваций, а в  более узком смысле под  инновационной средой необходимо понимать совокупность  условий и факторов, определяющих способность к восприятию, созданию и диффузии инноваций для конкретных хозяйствующих субъектов. 

К элементам инновационной среды относятся как различные институты, определяющие порядок ее создания и функционирования (законодательные  и нормативные  акты, неформальные правила, органы власти и управления, субъекты инновационной инфраструктуры, инициативные группы, одиночные исследователи, изобретатели т.п.),  так и элементы  формирования внутренней  среды (кадровый, управленческий состав и т.п). 

Состояние указанных элементов как раз и позволяет определить параметры благоприятной инновационной  среды. Под последней в связи с вышеизложенным следует понимать такую совокупность  экономических отношений,  субъективных и объективных условий и факторов, которые позволяют максимально продуктивно воспринимать, использовать, генерировать, производить и распространять инновации конкретным субъектам хозяйствования. В числе качественных параметров такой среды необходимо назвать стабильность и адекватность законодательных условий инновационного развития; уровень развития системы как формальной, так и неформальной институциональной поддержки  инновационной деятельности, в т.ч. и должного инфраструктурного обеспечения; действенность механизмов государственного стимулирования инновационного развития; соответствующая образовательная система; уровень конкурентного давления, благоприятный для инновационного развития; необходимый уровень спроса на инновационную продукцию; инновационная восприимчивость менеджмента конкретного хозяйствующего субъекта и его способность к преодолению психологического сопротивления инновациям; наличие должного информационно-методического обеспечения инновационной деятельности и т.д.

Выработан целый ряд инструментов как государственной, так и корпоративной политики, направленной на формирование благоприятной инновационной среды. Особо необходимо выделить такой метод управления региональными инновационными процессами и задействования факторов формирования благоприятной инновационной среды, как кластерный подход, направленный на эффективное перераспределение добавленной стоимости и комплексное использование социально-экономического потенциала территорий. Кластерный подход в своей сущности основан на логике инновационного развития, ориентирован на перегруппировку производительных сил, на капитализацию или рост активов региона. Представляя собой совокупность секторов или «блоков развития» экономики, где основой инновационного развития является наличие связи между способностью одного сектора развиваться и обеспечивать прогресс в другом, кластер становится одной из форм организации благоприятной инновационной среды. Он связывает, таким образом, разные направления экономической политики региона (промышленной, инновационной, внешнеэкономической) как между собой, так и с развивающейся институциональной структурой [6]. Кластерная политика характеризуется тем, что центральное внимание уделяется укреплению сетей взаимосвязей между экономическими субъектами - участниками кластера, в целях упрощения доступа к новым технологиям, распределению рисков в различных формах совместной экономической деятельности, в том числе, совместного выхода на внешние рынки, организации совместных НИОКР, совместного использования знаний и основных фондов, ускорения процессов обучения за счет концентрации и физических контактов специалистов мирового уровня, снижения трансакционных издержек в различных областях за счет увеличения доверия между участниками кластера.

Несмотря на то, что данный подход является в определенной степени исследованным в научной литературе, рассмотрение его в качестве направления формирования благоприятной инновационной среды, а также изучение влияния на ее параметры представляет значительный научный и практический интерес.
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ИННОВАЦИОННОЕ РАЗВИТИЕ ТЭК РФ И ОСОБЕННОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ ЕГО ФИНАНСОВ

INNOVATIVE DEVELOPMENT OF THERMAL POWER STATION OF THE RUSSIAN FEDERATION AND FEATURE OF THE ORGANIZATION OF ITS FINANCE
Рассматриваются отраслевые особенности организации финансов при переходе на инновационное развитие и меры, предпринимаемые государством в целях стимулирования этого развития.

The article considers the problems of modernization of the sector in terms of post soviet economy, industry characteristics of organization of finance while transiting into innovational development and measures to be taken by the government to inspire this development. 

Инновации, энергетика, финансы, организация финансов
Innovation, energy, finance, organization of finance
Известно, что компания, желающая освоить новую продукцию и захватить новые рынки, вынуждена разрабатывать и внедрять инновационные продукты. Однако принятие решения о переходе на инновационное развитие связано не только с потенциальной возможностью предприятия разработать  инновационные технологии. Необходимо определить, способно ли предприятие принять на себя бремя денежных выплат по проекту, каким образом оптимально организовать потоки денежных средств и финансовые отношения по поводу освоения, внедрения и извлечения выгоды из нового продукта.

Организация финансов в Российской Федерации претерпевала драматичные изменения. Промышленный комплекс страны в плановом периоде представлял собой единый народно-хозяйственный комплекс, где заводы были промышленными узлами, а не самостоятельными предприятиями. В результате недоучета этого фактора в постсоветской России появилась финансовая схема как единица рыночных отношений [1]. В связи с этим в России стало необходимо развитие новой ветви финансовой науки для решения задач организации финансов, где широко применялись бартерные, вексельные, зачетные, налоговые схемы, заменяя собой традиционные денежные отношения. Постепенно при участии государства схемная организация финансов была по возможности заменена традиционной, субъектами которой выступают юридические лица. Однако нетрадиционность организации финансов предприятий в целом в России накладывает отпечаток на организацию финансов инновационных фирм – небольших предприятий с зачастую не поставленной системой финансового учета и поэтому непрозрачных для потенциальных инвесторов. К этой проблеме добавляются изношенность существующего оборудования и отсталость технологий, ярко проявляющаяся в некоторых сферах топливно-энергетического комплекса РФ. 

К топливно-энергетическому комплексу относят следующие отрасли народного хозяйства: нефтепереработка, газовая отрасль, угольная промышленность, электроэнергетика, теплоснабжение [2]. Мы также считаем, что к ТЭК относятся сфера гидроэнергетики, атомная энергетика и другие виды (приливная, ветряная, солнечная и другие мало распространенные в России виды).

Вследствие приватизации предприятий ТЭК и либерализации энергетического рынка России перед новыми собственниками возникла проблема эффективности приобретенных предприятий. Прямые потери финансовых ресурсов на НИОКР стали неприемлемыми, вложения в разработки должны сопровождаться значительной отдачей в обозримом периоде. Как было отмечено выше, российский ТЭК значительно изношен. К 2005 г. вследствие подъема экономики коэффициент использования установленной мощности, упавший в постсоветский период, стал достигать 100%, в некоторых регионах РФ стал наблюдаться стабильный дефицит электроэнергии (данные ФСГС). На эту проблему накладывается неэффективность тепловой генерации по показателям КПД и среднего удельного расхода топлива, структура топливообеспеченности российских генераций (значительная доля мазута в структуре топлива и крайне низкая доля твердого топлива).

Учитывая то, что инновационный проект предполагает денежный отток на всех стадиях финансирования, и срок окупаемости инвестиций может достигать в сложных отраслях, каким является ТЭК, пяти-десяти лет, становится очевидным, что важным рычагом влияния на энергетические компании в сфере финансирования инновационных разработок становится государство. В качестве примере оказания государственного влияния на предприятия ТЭК можно привести обязательства, возложенные на акционеров компаний сектора, образовавшихся при реструктуризации РАО ЕЭС. Однако только в 2010 г. обязательства были закреплены в Распоряжении Председателя Правительства РФ №1334-р от 11 августа 2010 г. 

В настоящий момент на государственном уровне существует понимание того, насколько важны инновационные технологии в сфере энергетики. Стимулирование НИОКР на уровне налогообложения определяет приоритетные направления развития, а именно1 : 

-
технологии атомной энергетики, 

-
технологии новых и возобновляемых источников энергии, 

-
технологии производства топлив и энергии из органического сырья, 

-
технологии создания энергосберегающих систем транспортировки, распределения и потребления тепла и электроэнергии,

-
технологии экологически безопасной разработки месторождений и добычи полезных ископаемых.

Из 32 направлений использования льгот при определении налогооблагаемой базы 5 направлений касаются топливно-энергетического комплекса. 

 1 Постановление Правительства РФ от 24 декабря 2008 г. N 988 об утверждении перечня научных исследований и опытно- конструкторских разработок, расходы налогоплательщика на которые в соответствии с п. 2 ст. 262 ч. 2 НК РФ включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат с коэффициентом 1,5

Несмотря на значительное отставание в технологиях, наметившееся в переходный период российской экономики, в России все же существует задел инновационного развития, который можно реализовать при достаточном объеме финансирования и заинтересованности государства и субъектов энергетической сферы (добывающие компании, генерирующие компании, производители оборудования, сфера потребления и пр.). 

Например, в газовой сфере Россия является крупнейшей страной по запасам газа и объемам его добычи (лишь в 2009 г. Россия уступила США из-за значительных объемов добытого сланцевого газа, объем добычи составил 546,8 млрд.  м3 против 593,4 млрд. м3 в США [3]). Российский газ залегает на небольшой глубине и благодаря этому внутренние тарифы возможно поддерживать на невысоком уровне, а следовательно, и поддерживать  конкурентоспособность энергоемкой национальной экономики. В связи с этим значительный рост цены на газ не представляется возможным, однако низкие цены не способствуют внедрению энергосберегающих технологий. К проблемам газовой отрасли добавляется отставание в технологиях по производству и транспортировке сжиженного природного газа, перевозка которого является единственной альтернативой транспортировке газа по трубопроводам, в технологиях добычи газа на шельфе.

Эти факты сдерживают развитие газовой отрасли и заставляют наши компании делиться доходами с иностранными партнерами при разработке сложных месторождений  (например, компания «Штокман Девелопмент АГ» является совместным предприятием по финансированию, проектированию, строительству и эксплуатации объектов Первой фазы освоения Штокмановского газоконденсатного месторождения, доля ОАО «Газпром» в проекте составляет 51 %, доля французской Total S.A. - 25 %, доля норвежской Statoil ASA - 24 %).

В нефтяной отрасли также назрела необходимость внедрения инновационных разработок. Известно, что по сравнению с 60-ми годами средняя величина проектной нефтеотдачи снизилась в 1,4 раза, средний коэффициент извлечения нефти понизился до 28% (в 1980-е гг. – до 45%), что является одним из самых низких показателей в мировой нефтедобыче, и при этом повышение коэффициента извлечения нефти на 1% в целом по стране позволит добывать дополнительно до 30 млн. тонн нефти в год [4]. Повышение КИН доступно через новые технологии: первичное вскрытие на равновесии и депрессии, моделирование фильтрационных процессов при строительстве скважин, многоствольное бурение и другие третичные методы. Такие методы позволили бы российским компаниям более рационально использовать природные ресурсы, выкачивая максимально возможное количество нефти из каждой скважины притом, что себестоимость этой нефти не будет выше, чем при извлечении вторичными и первичными способами. 

Глубина переработки российской нефти вследствие физического и морального устаревания еще советского оборудования составляет около 70% [5], что ощутимо ниже, чем в развитых странах. Этот показатель влияет на долю получаемых светлых нефтепродуктов в ассортименте получаемых продуктов, и российские нефтепродукты при экспорте зачастую естественным образом становятся лишь сырьем для дальнейшей переработки.

Инвестиционные проекты в нефтепереработке требуют значительного объема финансирования – для среднего НПЗ реконструкция до Евро-4 может стоить до 500 млн. долл., и при этом имеют большой срок окупаемости: проектные работы могут занять до года, реконструкция занимает до 5 лет, окупаемость проектов ожидается на уровне 8-10 лет [4]. Таким образом, открывается перспектива для финансирования проектов нефтегазового сектора. 

Не менее интересны проекты угольной отрасли, например, проекты по эффективному сжиганию угольных взвесей в котельных. 

В России доля угля как топлива в энергобалансе в 2007 г. составляла 22,5% [6], что приближается к показателю по миру в целом – 25%[4]. Однако эффективность использования угля как топлива в России оказывается ниже, чем в развитых государствах. В России существуют разработки, позволяющие ликвидировать отставание в технологиях сжигания угля. Например, это технология прямого сжигания водо-угольного топлива, котлы с многоступенчатой схемой сжигания углей, технологии глубокой очистки дымовых газов и пр.

Использование научного задела российской угольной отрасли зависит от интереса генерирующих компаний, который можно поддержать политикой государства. Финансирование модернизации должно стимулироваться государством на уровне налоговых льгот и преференций, поскольку вопросы экологии относятся к сфере интересов государства.  

Важной проблемой для энергетической отрасли является финансирование мероприятий по повышению энергосбережения и энергоэффективности. Россия является одной из самых энергоемких экономик мира по причинам суровых климатических условий, энергоемкой структуры экономики, особенностей размещения и протяженностью транспортных коммуникаций.

Согласно проведенным исследованиям, в России имеется значительный потенциал энергосбережения, позволяющий снизить объемы потребления энергоресурсов на 45% к текущему уровню [7]. Финансирование программ энергосбережения необходимо в первую очередь в промышленности, а также в сфере переработки попутного нефтяного газа, сжигаемого в настоящее время на скважинах, и в сфере ЖКХ. Сфера ЖКХ является наиболее проблемной отраслью, поскольку в финансировании таких программ управляющие коммунального сектора не заинтересованы. 
Для осуществления программ по энергоэффективности по разным оценкам требуется от 70 до 320 млрд. долл. США [4], что позволит экономить значительные объемы топливного сырья. На текущий момент понятно, что финансирование этих программ должно быть поддержано, в том числе, государством. 

Основной особенностью организации финансов инновационного предприятия является высокая степень риска. В России не развиты механизмы финансирования рисковых проектов, поэтому основным источником финансирования инноваций является собственный капитал или другие формы внутреннего финансирования, например, средства материнской компании или других компаний группы. Поскольку единственным источником дохода отдельного юридического лица, осуществляющего инновационную разработку, может являться доход от продажи инновационного товара, то в процессе разработки и коммерциализации проекта компания будет нести убытки. Период убыточности деятельности компании может быть достаточно длительным (в зависимости от сложности процесса разработки продукта), а период операционного цикла – очень большим, поскольку авансированные затраты вернутся в виде выручки только после коммерциализации успешной разработки.

Для облегчения налогового бремени на инновационные предприятия в настоящий момент предпринимаются некоторые меры со стороны законодателя. 

Согласно ст. 262 НК РФ, расходы на НИОКР для предприятия-заказчика признаются для целей налогообложения после завершения этих работ и подписания сторонами акта сдачи-приемки. Эти расходы равномерно включаются налогоплательщиком в состав прочих расходов в течение одного года (ранее – двух лет) при условии использования указанных исследований и разработок в производстве и реализации товаров. В случае, если в результате произведенных расходов организация-налогоплательщик получает исключительные права на результаты интеллектуальной деятельности, данные права признаются нематериальными активами, которые подлежат амортизации.  Расходы  на НИОКР, которые не дали положительного результата, также подлежат включению в состав прочих расходов равномерно в течение одного года (ранее – трех) в размере фактически осуществленных расходов.

Важным является тот факт, что расходы на НИОКР (в том числе не давшие положительного результата), соответствующие перечню, утвержденному Постановлением Правительства РФ от 24 декабря 2008 г. N 988 (о нем см. выше), признаются в том отчетном (налоговом) периоде, в котором они были осуществлены, и включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат с коэффициентом 1,5.

Кроме озвученных проблем, связанных с изношенностью оборудования и технологическим отставанием существующих предприятий ТЭК, организация финансов в этой сфере должна учитывать специфические факторы, характеризующие движение финансовых ресурсов в данной отрасли. Например, для генерирующих компаний это совпадение во времени процессов производства и потребления электроэнергии и равенство объема выработанной и потреблённой электроэнергии в каждый момент времени и невозможность создания запасов энергии. Этот факт приводит к тому, что возникновение дисбаланса между производством и потреблением способно значительно дестабилизировать рынок. Поэтому необходимо создавать резервы генерирующих мощностей в размере приблизительно 10-15% от потребления. Кроме того, товар является «унифицированным», то есть конечный потребитель не в состоянии определить, чей конкретно товар пришел ему через распределительные и сетевые организации. Эта характеристика относится также к нефти и газу, транспортируемым по трубопроводам.

Важной особенностью организации финансов энергетической сферы является тариф. Тарифы учитывают финансовый результат генерации за прошлый год и возмещают убытки (в случае наличия таковых) в следующем году. Однако в условиях рыночных колебаний цен на топливо (газ, мазут, уголь) в отчетном году выручка компаний не подлежит корректировке за счет увеличения отпускных цен (частично рыночное ценообразование доступно компаниям при работе с юридическими лицами). При этом в сфере выработки электро- и теплоэнергии существует значительная зависимость от стоимости топлива. Рост цен на топливо может привести к значительным убыткам генерирующих компаний и компенсирующему росту тарифов для конечных потребителей в следующем году (в том числе для жилищно-коммунального хозяйства). Эта особенность организации финансов сдерживает внедрение передовых технологий в генерации, поскольку существует механизм возмещения убытков, полученных неэффективной компанией (например, работающей на дорогом мазуте). Либерализация оптового рыка энергии, завершающаяся в текущем году, должна способствовать перелому этой тенденции. Однако в сфере ЖКХ переход на рыночное ценообразование еще долго не будет возможным. 

Подводя итог, отметим, что в настоящий момент создаются условия для инновационного развития предприятий ТЭК. Организация финансов предприятий ТЭК должна способствовать скорейшему внедрению разработок. В случаях, когда существующая финансовая архитектура препятствует эффективному развитию предприятия, она должна быть изменена с учетом возможных последствий для экономики предприятия и экономики РФ в целом. 
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ГОСУДАРСТВЕННЫЕ ИНСТИТУТЫ РАЗВИТИЯ И МЕХАНИЗМЫ ГОСУДАРСТВЕННО-ЧАСТНОГО ПАРТНЕРСТВА В ИНВЕСТИРОВАНИИ ИННОВАЦИОННОЙ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

STATE DEVELOPMENT INSTITUTES AND MECHANISM OF PUBLIC-PRIVATE PARTNERSHIP IN INVESTING OF INNOVATION ACTIVITY
Обсуждаются вопросы функционирования государственных институтов развития в механизмах государственно-частного партнерства. Применительно к сфере инновационной деятельности уточнено содержание понятия «государственно-частное партнерство», определены его задачи и признаки. Раскрыто содержание факторов, определяющих условия и задачи функционирования государственных институтов поддержки инноваций, классифицированы инструменты, используемые в механизмах ГЧП. 

The functioning of state development institutions and public-private partnership are discusses. In relation to innovation activities clarified the concept of «public-private partnership», defined its objectives and features. Disclosed the factors determining the conditions and problems of functioning of state institutions to support innovation, classified tools used by state institutions for development and support innovation. 
Государственно-частное партнерство в инновационной сфере, государственные институты развития, инвестирование инновационной деятельности

Public-private partnerships in innovation, state development institutions, investment innovation, innovative elevator
В настоящий момент в России формируется новая государственная политика в отношении инновационной сферы в контексте стратегии модернизации российской экономики, которая, по словам Президента РФ Д.А. Медведева, должна базироваться на четырех «И»: инновациях, инвестициях, инфраструктуре и институтах. Эти приоритеты в отношении развития национальной инновационной системы являются в настоящее время актуальными направлениями государственной экономической политики. 

Задачи технологической модернизации требуют разработки механизмов развития инновационной деятельности, снятия сдерживающих развитие барьеров, создания благоприятного климата для реализации нововведений и формирования эффективной национальной инновационной системы и ее институтов. 

Для решения этих проблем необходимы объединенные усилия государства и частного бизнеса, что возможно на пути организации и реализации различных форм государственно-частного партнерства (ГЧП) в сфере инновационной деятельности. Механизмы ГЧП становятся важнейшим направлением активизации инновационной деятельности и, следовательно, решения актуальных проблем развития экономики России. 

ГЧП в инновационной сфере – это институциональный и организационный альянс между государством и бизнесом в целях реализации инновационных проектов в широком спектре инновационной сферы экономики, отраслей промышленности и областях научных исследований [1]. 

Основой механизма ГЧП в инновационной сфере является организация совместной деятельности государственных научных организаций, государственных научно-образовательных учреждений, федеральных государственных унитарных предприятий и частного промышленного, финансового и инновационного бизнеса.

Для ГЧП в инновационной сфере характерны следующие признаки, а именно:

- стороны партнерства должны быть представлены как государственным, так и частным секторами экономики;

- взаимоотношения сторон государственно-частного партнерства должны быть зафиксированы в официальных документах (договорах, программах и др.);

- взаимоотношения сторон государственно-частного партнерства должны носить партнерский, то есть равноправный характер;

- стороны государственно-частного партнерства должны иметь общие цели и четко определенный государственный интерес;

- стороны государственно-частного партнерства должны объединить свои вклады для достижения общих целей;

- стороны государственно-частного партнерства должны распределять между собой расходы и риски, а также участвовать в использовании полученных результатов [2,3]. 

Вмешательство государства в инновационные процессы вызвано необходимостью создания стимулов к инновациям, которых не генерирует в достаточной степени рыночная среда. Конкретно следует компенсировать дисбалансы, которые обусловливают следующие факторы:

- высокая финансовая и информационная неопределенность и высокие риски в инновационной сфере;

- длительность бесприбыльной стадии развития инновационных проектов, дестимулирующая частных инвесторов;

- ограниченная способность малого и среднего инновационного предпринимательства к концентрации ресурсов, необходимой для реализации проектов;

- неспособность рынка обеспечить приемлемую для инновационных прорывов координацию между наукой и бизнесом, между различными сегментами внутри инновационной сферы и корпоративного сектора.

Необходимость компенсации данных дисбалансов диктует основные задачи ГЧП в сфере инновационной деятельности, состоящие:

-  в преодолении «провалов рынка» в сфере инноваций;

- устранении институциональных провалов (формировании отсутствующих, но необходимых сегментов рынка);

- развитии экономической и социальной инфраструктуры;

- элиминировании существенных региональных дисбалансов развития, вызванных спецификой федеративного устройства Российской Федерации; 

- снижении инновационных рисков частных инвесторов;

- поддержке инноваций на ранних бесприбыльных стадиях разработок; 

- помощи малому и среднему инновационному предпринимательству;

- обеспечении горизонтальной координации между научными организациями, инновационными фирмами и бизнесом.

Одним из инструментов государственной политики для формирования инновационной экономики и развития инвестирования в инновационной сфере является создание государственных институтов развития и поддержки инноваций. 

Институты развития – это специализированные государственные (квазигосударственные) корпорации (компании), деятельность которых направлена на устранение «провалов рынка», сдерживающих экономическое и социальное развитие страны [4]. 

Целесообразно классифицировать инструменты, используемые государственными институтами развития и в механизмах ГЧП в области поддержки инноваций, на административные, финансовые и организационно-правовые инструменты.

Административные инструменты включают:

- информационную  поддержку инноваций,  т. е.   консультирование    по    основным направлениям исследований, экспертизу полученных результатов (организация советов ученых и специалистов), создание единых баз данных по инновациям, методическая и консультационная поддержка подготовки и реализации инновационных проектов; 

- кадровое обеспечение инновационных компаний и вспомогательной инфраструктуры, предусматривающее программы подготовки специалистов для венчурного бизнеса, повышения уровня квалификации менеджеров венчурных фирм, наем или предоставление возможностей получения консультаций у ведущих иностранных специалистов; 

- создание инфраструктуры рынка инноваций, в том числе биржевых площадок, на которых котируются акции инновационных фирм, высокотехнологичных компаний и венчурных фондов; 

- юридическую поддержку по вопросам авторского права, процедуры регистрации инновационных фирм, подготовки и заключения контрактов, и др.

К основным финансовым инструментам относятся:

- схемы проектного финансирования;

- гранты и условно возвращаемые займы;

- гарантии, страхование и долевое участие;

- финансовые механизмы привлечения денежных средств Инвестиционного фонда РФ, банка развития Внешэкономбанка;

- выпуск инфраструктурных облигаций;

- государственные гарантии; 

- возможности бюджетного характера, заложенные в региональном законодательстве (инвестиционный налоговый кредит, предоставление государственных гарантий субъектов РФ, муниципальных гарантий, субсидирование отдельных отраслей за счет средств областных бюджетов, межбюджетные трансферты в соответствии с государственными целевыми программами).

К организационно-правовым инструментам можно отнести:

- концессионные соглашения; 

- контракты жизненного цикла; 

- комплексное освоение территорий;

- консолидация муниципальных проектов в ГЧП-кластер. 

По характеру воздействия на инвестирование инновационных процессов можно также выделить нефинансовые институты развития, к которым относятся:

-
инновационно-технологические и бизнес-инновационные центры, научные, технологические и исследовательские парки, технополисы, инкубаторы бизнеса и технологий, 

-
центры трансфера технологий и другие институты инновационной инфраструктуры;

-
технико-внедренческие и  промышленно-производственные особые экономические зоны;

-
региональные корпорации развития;

-
региональные центры ГЧП. 

К финансовым институтам развития можно отнести:

- ГК «Банк развития и внешнеэкономической деятельности (Внешэкономбанк)»; 

- Инвестиционный фонд Российской Федерации;

- ОАО «Российская венчурная компания» и региональные фонды;

- ГК «Российская корпорация нанотехнологий»;

-  ОАО «Российский инвестиционный фонд информационно-коммуникационных технологий».

Осознавая важность создания комплексной системы, стимулирующей реализацию проектов в инновационной сфере, Правительство РФ к настоящему времени создает целый ряд институтов развития национальной инновационной системы, содействующих развитию различных форм организации и инвестирования инновационной деятельности.

В целом анализ создаваемых институтов развития позволяет сделать вывод о наличии в России всех основных элементов поддержки инновационной политики со стороны государства, которые включают как стимулирование инфраструктуры (в том числе  финансовое) на федеральном и региональном уровнях, так и непосредственное участие государства в реализации основных проектов. 

При этом основными проблемами их  координации являются:

- слабость системы поддержки НИОКР частного сектора;

- необходимость поддержки инновационных предприятий при вузах и НИИ;

- недостаток этапа «посевного» финансирования;

- доступ к иностранным технологиям, необходимым для достраивания технологических цепочек в России;

- недостаток финансирования сегмента средних компаний;

- слабая координация институтов развития в рамках как приоритетных проектов, так и общей среды.

Таким образом, существует фрагментарность и отсутствие системного функционирования созданных институтов государственной поддержки. Поэтому сегодня важно не столько появление новых институтов, сколько налаживание практической работы по взаимодействию существующих институтов.

Однако отсутствие необходимых нормативных правовых актов, определяющих формы и условия создания партнерств в сфере научно-технической и инновационной деятельности, препятствует возможности эффективного использования механизма ГЧП в реализации государственной инновационной политики. Для создания нормативно-правового обеспечения механизмов ГЧП в научно-технической и инновационной сферах необходимо разработать законодательство, регулирующее отношения в данной сфере.

Следует отметить, что на сегодняшний день законы о ГЧП приняты лишь в нескольких субъектах РФ: это город Санкт-Петербург, Томская область, Республики Алтай, Дагестан и Калмыкия. При этом большая их часть имеет ряд существенных недостатков, так как принятые законы:

- не учитывают опыта реализации федеральных ГЧП-проектов и сложностей, возникших в ходе применения существующей нормативной базы; 

- не охватывают значительного количества инструментов, которые действительно интересны региональным и национальным инвесторам;

- имеют невысокий уровень юридической техники, что приводит к коллизиям с нормами федерального законодательства;

- основаны на неверном представлении о реальном содержании различных ГЧП-инструментов, потому носят в целом декларативный характер [5].

Нормативные акты о порядке реализации ГЧП-проектов должны в первую очередь обеспечивать активизацию различных форм государственно-частного партнерства и единую процедуру реализации подобных проектов. 

Исходя из рассмотренных проблем, по мнению автора, целесообразно реализовать на практике следующие предложения по координации институтов развития с целью повышения эффективности функционирования механизмов ГЧП в национальной инновационной системе:

-
создание механизма «инновационного лифта» и условий для поддержки инновационных проектов на всех стадиях инновационного процесса;

-
реализации долгосрочных инвестиционных проектов; 

-
софинансирование НИОКР: финансирование фундаментальных исследований по запросам частных компаний при их согласии софинансирования последующих прикладных разработок;

-
приоритетная поддержка малых компаний при институтах и вузах;

-
приобретение иностранных технологий необходимых для достраивания технологических цепочек в России (в том числе через фонды прямых инвестиций);

-
создание условий для обмена информацией и технологических платформ;

-
формирование спроса со стороны государственного заказа и государственных компаний;

-
подготовка квалифицированных кадров для инновационной сферы;

-
координация инновационной деятельности на внешних рынках;

-
изменения в законодательстве и создание общего благоприятного инновационного климата;

-
совершенствование законодательства в области институтов развития и ГЧП, оценка последствий внесения предлагаемых изменений и их влияния на реализацию политики повышения конкурентоспособности экономики;

-
создание институтов развития на региональном и межрегиональном уровнях, включая создание организационных структур, обеспечивающих координацию деятельности по проведению кластерной политики;

-
разработка критериев и процедур отбора проектов и программ, получающих поддержку институтов развития и ГЧП;

-
оценка эффективности использовании ресурсов институтов развития (учитывая народнохозяйственную эффективность и мультипликативные эффекты межотраслевых взаимодействий предприятий-реципиентов инвестиций);

-
разработка законодательных и организационных мер, способствующих трансформации российского финансового рынка и стимулирования притока капитала в инновационную сферу.
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К ВОПРОСУ УСТОЙЧИВОСТИ ИННОВАЦИОННОГО 

РАЗВИТИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ

TO THE QUESTION OF STABILITY OF INNOVATIVE DEVELOPMENT 

OF THE ENTERPRISE

Определение экономической устойчивости инновационного развития предприятий недостаточно конкретизировано и уточнено в научных изданиях. Кроме того, продолжают формироваться новые научные подходы в силу постоянно меняющихся условий функционирования рыночной экономики, возникновения кризисных ситуаций, а также изменения самого характера инновационного развития

Definition of economic stability of innovative development of the enterprises is insufficiently concretised and specified in scientific editions. Besides, new scientific approaches owing to constantly varying conditions of functioning of market economy, occurrence of crisis situations, and also changes of the character of innovative development continue to be formed
Предприятие, инновационное развитие, устойчивость развития, экономическая система, принцип обратных связей

The enterprise, innovative development, stability of development, economic system, principle of feedback
Определение экономической устойчивости развития предприятий недостаточно конкретизировано и уточнено в научных изданиях. Кроме того, продолжают формироваться новые научные подходы в силу постоянно меняющихся условий функционирования рыночной экономики, возникновения кризисных ситуаций, развития инновационных технологий, а также новых технологий в управлении. Рассматривая «устойчивость и развитие как важнейшие характеристики экономики как  единой системы» [1], заметим, что трактовки  устойчивости системы с экономической точки зрения разнятся. В большом экономическом словаре «устойчивость» рассматривается как стойкость, постоянность, не подверженность рискам потерям и убыткам [2].

В трактовке И.А.Богданова, «устойчивость системы отражает прочность и надежность ее элементов, вертикальных, горизонтальных и других связей внутри системы, способность выдерживать  внешние  и  внутренние нагрузки» [3].  Неспособность систем сохранять структуру и функции в состоянии равновесия, на наш взгляд, является недостаточным свойством современных систем в поcтоянно изменяющейся макро- и микросреде. Современные предприятия и отрасли функционируют и развиваются в сложных динамических условиях, характеризующихся цикличностью и стохастичностью проистекающих в них процессов. Воздействующие факторы окружающей среды могут восприниматься как положительно, так и отрицательно. Поэтому хозяйственная система должна обладать такими свойствами и параметрами, которые позволяют ей не только противостоять окружающей среде, но  и приспосабливаться, адаптироваться и трансформироваться. Данные  рассуждения можно подтвердить словами П.В. Окладского, понимающего под экономической устойчивостью «динамическое соответствие (адекватность) параметров состояния среды (предприятия) состоянию внешней и внутренней среды, обеспечивающему его эффективное функционирование в условиях возмущающих действий» [4].

Важнейшими факторами адаптации системы при этом являются ее долговечность, восстанавливаемость, сохраняемость, восприимчивость к нововведениям.

В.И.Захарченко под экономической устойчивостью понимает «комплекс свойств организационной, инновационной, логистической, производственной, финансово-кредитной деятельности с учетом их взаимовлияния и взаимодействия» [5].

А.С. Барканов считает, что экономическая устойчивость наблюдается при «наличии инновационного потенциала устойчивого развития и его эффективном использовании для нейтрализации внешних воздействий и факторов дестабилизации» [6]. По мнению А.Кохно, «экономическая устойчивость любой системы  синтезирует в себе совокупность ее свойств: качество продукции и ее новаторские свойства, научно-техническая развитость материально-технической базы, стабильность обновляемого ресурсного обеспечения, развитость постоянно прогрессирующего кадрового и интеллектуального потенциалов, наличие инновационных управления и инновационной политики» [7]. 

Исследования устойчивого экономического состояния предприятий можно объединить в четыре самостоятельные школы.

Первая – школа эмпирических прагматиков (Р. Фоук и др.).  Представители школы работали над проблемой кредитоспособности и использовали для управления стратегиями только показатели, характеризующие оборотные средства, собственный капитал и краткосрочную кредиторскую задолженность. Основным их вкладом в теорию обеспечения экономической устойчивости предприятия является то, что они впервые показали многообразие аналитических коэффициентов, которые могут быть рассчитаны по данным отчетности и являются полезными для принятия управленческих решений, обеспечивающих экономически устойчивое функционирование и развитие предприятия.

Второе направление – школа статистического финансового   анализа   (А. Уолл,   К. Друри,  К. Пазанн и др.). Основная идея ее представителей заключалась в том, что аналитические коэффициенты, рассчитанные по данным отчетности, полезны лишь в том случае, когда будут существовать критерии, с пороговыми значениями которых эти коэффициенты можно сравнить. Разрабатывать такие нормативы предлагалось с помощью статистических методов по отдельным отраслям и группам предприятий с однотипным характером производства. Исследования школы показали, что для коэффициентов характерна временная и пространственная мультиколлинеарность. Работы представителей этих школ в основном относятся к финансовой составляющей устойчивого состояния.

Развитием этих направлений следует считать школу аналитиков, которые занимались прогнозированием возможного банкротства компаний. Представители этой школы (в частности, Э. Альтман) делают акцент не на ретроспективном, а на перспективном анализе стратегии компании.

Последнее направление – школа мулътивариантных   аналитиков   (Д. Блисс,  А. Винакор, У. Кинг, Д. Макклелланд и др.). Основу стратегии развития предприятия представители школы видели в построении системы показателей, характеризующих различные стороны его деятельности. Наибольшее развитие направление получило в 1970-е, когда создавались компьютерные имитационные модели взаимосвязи аналитических коэффициентов. Эта школа представлена теорией управленческой устойчивости.

Следует отметить, что устойчивость довольно часто рассматривается в литературе, посвященной вопросам управления. Задача отыскания критерия устойчивости для систем, описываемых дифференциальными уравнениями любого порядка, была сформулирована Максвеллом в 1868 г. В алгебраической форме эта задача бала впервые решена Раусом в 1873–1877 гг. При анализе технических систем при решении задач автоматического регулирования широко используются критерии устойчивости Гурвица (1895 г.) и Найквиста (1932 г.). Строгая математическая теория устойчивости была создана А.И. Ляпуновым и изложена им в работе «Общая задача об устойчивости движения» в 1892 г. В ней было определено понятие устойчивости и разработаны методы анализа устойчивости нелинейных систем [8]. 

Устойчивость, по Ляпунову, это способность системы возвращаться в состояние равновесия при возмущающих воздействиях внешней среды. Если система устойчива по Ляпунову в некоторой точке, фазовые координаты которой есть параметры состояния равновесия, то для любого движения, начавшегося в некоторой области (области устойчивости), не вырождающейся в данную точку, справедливо, что фазовая траектория движения системы заканчивается в этой точке. Если область устойчивости вырождается в точку, то такую точку называют точкой неустойчивого равновесия, так как, хотя в ней имеет место равновесное состояние системы, малейшие отклонения параметров системы от значений фазовых координат данной точки повлекут за собой потерю равновесия [10]. 

Таким образом, в классической теории устойчивости не рассматривается устойчивость системы как таковой. В основном анализ осуществляется применительно к устойчивости положения или состояния системы, эволюции процессов, так называемого невозмущенного движения. 

Отчасти, это объясняется тем, что вопросы устойчивости в основном разрабатывались применительно к задачам управления техническими системами, где система довольно жестко задана, она не меняется произвольно, а предельные нагрузки как фактор, определяющий целостность системы, являются заданными граничными условиями. Вследствие этого внимание исследователей было сосредоточено прежде всего на устойчивости процесса управления, определенных процессах функционирования системы. 

Применительно к коммерческим системам в работе [10] рассмотрено понятие устойчивости функционирования организации относительно поставленной цели, что в общем-то соответствует классической теории устойчивости по сути. Автор данного исследования рассматривает вероятность отклонения фазовой траектории системы от заданной при движении к определенной точке фазового пространства. 
Помимо этого, следует отметить, что методология управления отработана в основном применительно к управлению пассивными системами, поскольку основной сферой ее применения было решение задач управления техническими системами. В то время как экономическая система — активная. 

Основным элементом социально-экономической  системы является человек — активный элемент системы. Вследствие этого функционирование системы представляет собой взаимодействие различных активных элементов, каждый из которых не только может что-то делать в соответствии с определенными правилами, но может также в той или иной мере формировать правила закономерности функционирования конкретной коммерческой системы [11,12]. 

Поэтому, рассматривая устойчивость инновационного развития предприятия, как эволюцию системы можно сделать вывод о том, что к ее оценке и управлению ей можно применить принципы уже упомянутой в статье теории автоматического управления (ТАУ). В частности такой подход, базирующийся на идеях академика Трапезникова [13], был описан в [14,15]. Для оценки устойчивости предприятия были представлены схемы и модели инновационной деятельности  предприятия, которое подразумевается инновационным (ИП), т. е. внедряющим  новую продукцию, новые оборудование и организацию производства, компьютерные технологии, квалифицированный персонал. Известные модели деятельности предприятий, осуществляющих продуктовые инновации, как правило, не учитывают влияние обратных связей (ОС) на управление инновационной деятельностью. В то же время наличие таких связей подразумевается априорно, на их необходимость указывается в работах. В предлагаемой математической модели (ММ) деятельности ИП, основанной на принципах теории автоматического управления, отображается влияние ОС на его работу. Предприятие рассматривается как замкнутая система управления.

В качестве исходных приняты следующие идеи:

 - в ММ деятельности ИП вводится программное (планируемое) значение объема выпускаемой инновационной продукции;

- рассматриваемая ММ включает модели блоков производства и продаж с контуром обратной связи; при таком подходе могут оцениваться отклонения от планируемого значения объема (перепроизводство или недопроизводство) продукции, т. е. свойство устойчивости или неустойчивости ИП как системы управления;

- стратегия деятельности ИП определяется на основе ММ;

- принимается модель деятельности ИП с непрерывным выпуском и реализацией продукции с обратной связью по выручке;

- изучаются в основном предприятия с установившимся планом выпуска продукции.

На основе анализа указанных моделей можно влияние инноваций на структурную схему деятельности предприятия через изменение коэффициентов передаточных функций и введение дополнительных связей, которые как раз и приводят к изменению соотношений устойчивости-неустойчивости предприятия как экономической системы. Для оценки устойчивости необходимо таких областей значений положительной обратной связи, при которых обеспечивается более высокая прибыль, чем в ИП с разомкнутым контуром обратной связи  в системе управления, при сохранении свойства асимптотической устойчивости его функционирования. 

Таким образом, указанный подход позволяет сформировать новое представление об устойчивости развития предприятия как системы и требует дальнейшей разработки.
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Совершенствование оценки эффективности государственного финансового стимулирования инвестиционной деятельности с учетом рисков 

Improved evaluation of the effectiveness 

of state financial incentives investment of risk-based

Рассматриваются вопросы, связанные с совершенствованием механизма оценки эффективности государственного финансового стимулирования инвестиционной деятельности с учетом различных видов рисков.

This article discusses issues related to improving the mechanism for evaluating the effectiveness of state financial incentives for investment in view of various kinds of risks.
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При принятии программы капитальных вложений руководство региона должно принять политическое решение о приемлемой степени финансового риска. Если руководство придерживается консервативной стратегии, то объем инвестиционных средств должен соответствовать пессимистическому сценарию развития. В случае принятия дополнительных рисков объем капитального бюджета может быть увеличен, но не должен превышать объем капитального бюджета в реалистическом сценарии. При этом необходимо иметь в виду необходимость приоритетного финансирования принятых проектов даже в случае отсутствия необходимого объема финансовых ресурсов.

Для проведения отбора каждый проект должен пройти процедуру оценки. В связи с этим при разработке предварительной документации необходимо детально проанализировать эффективность предлагаемого проекта. В отличие от анализа коммерческих проектов для этого применяется экономический анализ. Он предполагает оценку эффекта от реализации проекта для всех заинтересованных сторон, оценку эффектов, которые не выражаются в денежной форме, а также анализ альтернативных вариантов достижения поставленной цели.

Может существовать несколько альтернативных вариантов достижения цели. Техническая простота реализации определенных вариантов может вполне сочетаться с низкой экономической и социальной эффективностью. Задача выбора наиболее эффективного варианта состоит в нахождении баланса между финансовой и экономической эффективностью при реализации проекта. При рассмотрении социальных проектов, которые финансируются за счет средств общественного сектора, основным критерием при выборе между различными вариантами является общий экономический и социальный эффект для общества. 

Если все ключевые эффекты от реализации проекта можно перевести в денежную форму, то проект является приемлемым с экономической точки зрения в случае превышения чистых выгод (превышение выгод над издержками) для общества в целом от его реализации, согласно проведенным оценкам, над аналогичными показателями для всех известных альтернативных проектов. Когда возможность перевести все эффекты от реализации в денежную форму отсутствует, применяются методы, оценивающие финансовую эффективность достижения поставленной перед проектом цели.

При оценке любого проекта вначале важно провести сравнение ситуации в случае реализации проекта и ситуации в случае его отсутствия. Фактически данное сравнение отвечает на вопрос о принципиальном существовании положительного эффекта от реализации проекта для общества на региональном уровне. Это дает возможность оценить прирост чистых выгод для общества в случае реализации проекта. Собственно, это и является критерием оценки результатов проекта. Например, при оценке проекта строительства новой больницы необходимо провести сравнение издержек и выгод от строительства, ввода в эксплуатацию, закупки оборудования, оплаты труда  с ситуацией, когда состояние медицинской инфраструктуры и финансирование остаются неизменными.

При формировании инвестиционных программ всегда встает проблема распределения ресурсов между ключевыми социальными отраслями. В большинстве случаев распределение средств определяется политическими приоритетами администрации. Вместе с тем целесообразно также использовать определенные объективные критерии при распределении средств между социальными отраслями, чтобы политический процесс не вышел за рамки экономической целесообразности. 

Для этого, по нашему мнению, можно использовать следующие процедуры. Оценку распределения ресурсов, выделенных на инвестиционные цели, между социальными отраслями предлагается проводить либо на основе формализованной методики «потенциальной аварийности» объектов, либо с помощью метода анализа иерархий. Применение указанных подходов имеет целью снижение политизированности при распределении инвестиционных ресурсов бюджета и недопущение выхода за рамки экономической логики.

Выделение ресурсов на основе потенциальной аварийности – это своего рода «кризисный инвестиционный бюджет». В случае острого дефицита финансовых ресурсов целесообразно сосредоточить инвестиционные ресурсы бюджета на самых кризисных направлениях, чтобы избежать непредвиденных расходов, связанных с ликвидацией аварийных ситуаций на объектах  социальной инфраструктуры. 

Для оценки потенциальной аварийности объекта инфраструктуры (т. е. вероятности для объекта инфраструктуры оказаться в состоянии, не пригодном для использования) можно проанализировать имеющуюся статистическую информацию об авариях на объектах инфраструктуры. Для этого необходимо иметь следующую информацию, приводимую в табл. 1.
Таблица 1

Пример статистической информации об авариях на объектах инфраструктуры на региональном уровне
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Оценка эффекта потенциальных аварий рассчитывается как разница между средней стоимостью аварийно-восстановительных работ плюс средняя стоимость возмещения ущерба другим отраслям и средней стоимостью планового ремонта. Это потенциальная экономия бюджетных ресурсов. Одним из критериев расчета доли инвестиционных ресурсов на направление является максимально возможная экономия бюджетных ресурсов. Сложности реализации данного подхода заключаются в трудностях перевода потерь от невозможности предоставления бюджетной услуги в денежную форму.

Фактически описанный подход может являться частью другого подхода – метода анализа иерархий. В случае относительно стабильного функционирования бюджетной системы региона или муниципального образования применять метод распределения на основе аварийности нецелесообразно. 
В этом случае можно предложить метод, который дает возможность сформировать структуру инвестиционных расходов бюджета, в максимальной степени соответствующую приоритетам социально-экономического развития субъекта федерации или муниципалитета. 

Для распределения инвестиционных средств с помощью экспертных оценок можно предложить следующую процедуру, называемую методом анализа иерархий. Он требует от экспертов попарного сравнения значимости отраслей социальной сферы.

Метод анализа иерархий является процедурой для иерархического представления элементов, определяющих суть какой-либо проблемы. Метод состоит в декомпозиции проблемы на более простые составляющие части и дальнейшей обработке последовательных суждений эксперта по парным сравнениям. В результате может быть выражена относительная степень (интенсивность) взаимодействия элементов в иерархии. Эти суждения затем выражаются численно.
Таблица 2

Относительная степень иерархии элементов, 

определяющих суть проблемы
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Критерии  Образование  Здравоохранение  ЖКХ  Другие отрасли    1  2  3  n   Образование  1  …  ...  ...  ...   Здравоохранение  2  …  1  ...  ...   ЖКХ  3  …  …  …  ...   Другие отрасли  n  …  …  …  1   Примечание:   заполняются ячейки, отмеченные знаком  «...».  Каждый из критериев (по  строкам) последовательно сравнивается по степени важности со всеми остальными  критериями. В ячейках проставляются коэффициенты от 0,1 до 10, отражающие степень  превосходства о дного критерия над другим.  


Один или несколько экспертов заполняют таблицу (табл. 2), в которой каждой отрасли экономической или социальной  сферы  отводится  одна строка (один столбец). Значения коэффициентов определяются экспертным путем в соответствии с табл. 3.
Таблица 3

Набор критериев для оценки относительной значимости
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1   –     сравниваемые критерии равнозначны   3   –     незначительное превосходство первого  критерия  над вторым  1/3  –       незначительное превосходство второго  критерия  над первым   5  –     умеренное п ревосходство первого  критерия над вторым  1/5  –     умеренное превосходство второго  критерия над первым   7  –     существенное превосходство первого  критерия над вторым  1/7  –     существенное превосходство второго  критерия  над первым     10   –     максимальное превосходство пер вого  критерия над вторым  1/10   –     максимальное превосходство второго  критерия  над первым   2; 4; 6; 8; 9     –     соответствующие  промежуточные значения  1/2; 1/4; 1/6; 1/8; 1/9  –     соответствующие    промежуточные значения    


После того как экспертами проставлены оценки, производится расчет удельных весов отдельных критериев. Расчет производится следующим образом (табл. 4). 
Таблица 4

Расчет удельных весов отдельных критериев
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Матрица «ki:kn» является обратно симметричной (т. е.( k1k2 ) = 1k2k1).

В графе «Среднее геометрическое» из проставленных по каждой строке оценок рассчитывается среднее геометрическое по формуле:

x1=n1Чk1k2Чk1kn.

После этого рассчитывается сумма всех средних геометрических (xn).

Удельный вес каждого критерия определяется путем деления среднего геометрического на сумму средних геометрических:

x=x1xn.

После определения приоритетов ключевая задача управления инвестициями – выбрать наиболее эффективные инвестиционные проекты, которые в наибольшей степени отвечают целям социально-экономического развития территории.

Необходимо также более точно оценить необходимый объем финансовых ресурсов, выделяемых на инвестиционные цели в целом и на каждый проект, в частности. Оценки могут вестись, например, по данным о затратах на аналогичные объекты. Проекты для детальной проработки могут быть отобраны на основе степени приоритетности, оценка которой описана в предыдущем разделе.

На предварительной стадии целесообразно направлять определенный объем средств на дополнительную проработку проектов (но не более 10 % средств, необходимых для реализации проекта).

Чтобы учесть только затраты и результаты, связанные с проектом, из рассмотрения необходимо исключить затраты и результаты для случая отсутствия проекта. В противном случае оценки результатов проекта будут завышены. На начальном этапе различие между ситуациями наличия и отсутствия проекта невелико, однако со временем оно достигает значительного размера.

При сравнении различных проектов между собой, прежде всего, используется показатель прироста чистых выгод для общества по сравнению со случаем отсутствия проекта для каждого из альтернативных вариантов проекта. Также принимается во внимание объем ресурсов, необходимых для реализации проекта, технологии производства, размещение проекта, последовательность компонентов проекта.

Еще одним важным аспектом при рассмотрении экономического эффекта от реализации проекта является его воздействие на частный сектор экономики. Важно представлять, может ли данный проект быть реализован без государственного участия или оно является необходимым. Также необходимо установить, не является ли деятельность государства по реализации проекта в какой-либо мере конкурирующей с частным сектором. С этой целью предлагается использовать методы анализа затрат и результатов от реализации проекта.

Анализ затрат и результатов от реализации проекта. Для отбора наиболее эффективных проектов, имеющих социальную значимость и претендующих на финансирование за счет ресурсов общественного сектора экономики, применяется метод анализа затрат и результатов.

Этот анализ полезно начать с идентификации финансовых потоков, связанных с проектом, т. е. оценки финансовых затрат и поступлений от проекта. Финансовый анализ – это взгляд с точки зрения организации, занимающейся реализацией проекта. В случае привлечения для реализации проекта только бюджетных ресурсов – это бюджетный эффект проекта. Он дает возможность оценить способность бюджетного учреждения или другой организации исполнить свои обязательства и финансировать предусмотренные инвестиции в нужном объеме.

После финансового анализа проводится экономический анализ. В отличие от финансового анализа, экономический анализ предусматривает оценку воздействия проекта на общество в целом. Если, например, в проекте используется труд добровольцев, то он должен учитываться с использованием стоимостной оценки этих затрат. Таким образом, основное отличие экономического анализа от финансового – это оценка издержек и выгод для общества в целом от реализации данного проекта, т. е. включение всех возможных издержек и выгод, в том числе дотаций и субсидий. Возможно также, что реализация проекта приносит дополнительные издержки или выгоды другим сторонам, не связанным с реализацией проекта. Например, загрязнение окружающей среды приносит ощутимые издержки для общества, хотя и не включено в финансовые затраты по проекту.

Для облегчения экономического анализа проекта издержки и выгоды целесообразно разбить на несколько типов.

Реальные издержки или выгоды несут конечные потребители бюджетного проекта. Они отражают чистые доходы или издержки общества от реализации проекта. Денежные издержки или выгоды связаны с возможным изменением относительных цен в результате реализации проекта (например, при реализации проекта поддержки сельского хозяйства могут подняться цены на сельскохозяйственное оборудование вследствие увеличения спроса). Денежные издержки не отражают чистого эффекта для общества от реализации проекта, поскольку обусловлены в основном эффектами перераспределения ресурсов от реализации проекта. Поэтому при рассмотрении чистой выгоды для общества от реализации проекта денежные издержки и выгоды учитываться не должны.

Реальные издержки или выгоды, в свою очередь, могут быть разделены на несколько типов:

1. Прямые или косвенные. Прямые издержки или выгоды связаны с главной целью проекта, в то время как косвенные — с побочными целями проекта, которые достигаются одновременно с основной. Например, при реализации проекта в военной сфере косвенными целями являются научные разработки, результаты которых можно применить в других сферах.

2. Имеющие рыночную стоимость и не имеющие рыночную стоимость (осязаемые или неосязаемые). Необходимо отметить, что большинство выгод от социальных благ не всегда имеет рыночную стоимость (например, здравоохранение, образование). Некоторые затраты и выгоды в принципе трудно оценить в денежной форме. Кроме того, в условиях несовершенства рыночной системы ценовая структура сильно искажена, что требует введения некоторых корректировок при оценке издержек и выгод.

3. Конечные или промежуточные. Конечные связаны с конечными благами, предусмотренными в данном проекте, а промежуточные – имеют отношение к другим благам, получающим выгоды от контрактов с конечным участником.

4. Внутрирегиональные или внерегиональные. Внутрирегиональные издержки и выгоды связаны с эффектом проекта в рамках данного региона, тогда как внерегиональные – с эффектом за пределами данного региона.

При оценке определенных типов проектов можно вводить и дополнительную классификацию издержек. Основная цель ее введения  –  возможно  более  точное  отражение эффектов, связанных с реализацией проекта.

После оценки всех затрат и существенных результатов реализации проекта, переведенных в денежную форму, производится непосредственная оценка эффективности на основе метода анализа затрат и выгод.
Например, целью проекта переобучения может быть понижение уровня безработицы. Прямое измерение целевого показателя в денежной форме в данном случае невозможно. Однако можно получить косвенную оценку результатов проекта в денежной форме в виде изменения доходов учащихся после окончания программы переобучения. В этом случае прирост дохода обучающихся в результате переобучения является целевым параметром, который может быть выражен в денежной форме.

Для анализа может применяться как непосредственно отношение выгод к затратам на реализацию проекта, так и методы, применяющиеся в коммерческом секторе. В последнем случае используются следующие индикаторы: чистая приведенная стоимость (NPV) и внутренняя норма рентабельности (IRR).
Прежде всего, необходимо привести все издержки и выгоды к одному периоду. Чаще всего используется начальный период проекта. При этом чистая приведенная стоимость (NPV) определяется как:

NPV=i=0nB-C1+rii                        (1)

где В – выгоды в денежной форме (в данном случае это прирост доходов выпускников курсов переобучения); С – издержки (все издержки, связанные  с проектом);  г – норма дисконта; N – длительность проекта (она может измеряться годами или кварталами).

Таким образом, NPV представляет собой суммарное значение чистых выгод (В - С) за все периоды реализации проекта. Проект можно признать приемлемым, если NPV > 0. Очевидно, что чем больше NPV проекта, тем более доходным является проект.

В формуле (1) норма дисконта записана в наиболее общем виде с предметной нормой дисконта. Для простоты можно считать ее постоянной за время реализации проекта. В этом случае NPV однозначно связана с нормой дисконта (если не рассматривать сложных инвестиционных проектов, требующих дополнительных вложений в середине проекта). Тогда можно ввести другую характеристику эффективности проекта – внутреннюю норму рентабельности (IRR). Она определяется как норма дисконта, при которой чистая приведенная стоимость проекта обращается в ноль. Очевидно, что чем выше IRR, тем прибыльнее проект.

При оценке инвестиционных проектов в общественном секторе часто измерить затраты и результаты в денежной форме не представляется возможным в силу специфики проекта. Примерами могут служить проекты в области здравоохранения, образования, социальной защиты. Отсутствие возможности измерить затраты и результаты проекта в денежной форме с использованием рыночных цен не означает, что принципиально невозможно применять экономический анализ для оценки эффективности проектов, относящихся к данному типу. Для оценки эффективности проекта в этом случае необходимо применять принципиально другие методы оценки. 

Эффективность в этом случае понимается как степень достижения цели, поставленной перед проектом. При этом критерием отбора могут служить два параметра (в принципе они взаимосвязаны): либо достижение определенного эффекта с минимальными затратами, либо достижение максимального эффекта при фиксированных затратах. 

Выделяются следующие методы оценки: 

Анализ эффективности затрат применяется в случае, когда проект имеет единственную цель, которая не может быть выражена в денежном измерении. Для здравоохранения, например, целью может быть улучшение здоровья населения.

Можно рассмотреть в качестве гипотетического примера несколько вариантов проекта в области здравоохранения — вакцинации населения. Целью проектов является сокращение смертности. При вакцинации населения возможны 3 варианта: 

1) вакцина КДС (коклюш, дифтерия, столбняк); 

2) противотуберкулезная вакцина; 

3) сочетание первых двух (полная вакцинация).

Эффект от проекта может быть измерен показателем числа предотвращенных смертей от вышеуказанных болезней. Количество предотвращенных смертей в результате реализации проекта может быть оценено на основе статистической модели, которая прогнозирует смертность от вышеуказанных заболеваний. В таблице 5 приведены гипотетические данные, описывающие три варианта проведения иммунизации, а также издержки, связанные с проведением каждого из вариантов. 

Таблица 5

Варианты проведения иммунизации в регионе
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Необходимо отметить, что издержки включают все расходы, связанные с реализацией проекта, а именно: здания, транспорт, оплату услуг ЖКХ, оборудование и материалы, оплату труда медицинского персонала и пр. Очевидно, что вариант полной вакцинации является наиболее дорогим в финансовом смысле. Вместе с тем эффект от применения полной вакцинации самый большой. 

Для выбора наиболее эффективного метода с точки зрения эффективности затрат необходимо вычислить соотношение «издержки/эффект». Фактически это дает стоимость увеличения полезного эффекта на одну единицу, т. е. стоимость сохранения одной человеческой жизни. 

Как видно из табл. 5, метод полной вакцинации является самым эффективным с точки зрения метода оценки эффективности затрат, поскольку стоимость в расчете на одну сохраненную жизнь минимальна.

Взвешенный метод анализа эффективности затрат применяется, когда есть несколько целей, не измеримых в денежном выражении. Например, целью проекта в области здравоохранения может быть одновременно снижение смертности и снижение инвалидности. В этом случае для применения экономического анализа цели должны быть проранжированы специалистами с учетом особенностей данного проекта и значимости целей. В связи с реализацией проектов в области здравоохранения необходимо упомянуть еще один целевой индикатор, который может достаточно эффективно использоваться для оценки эффективности проектов, имеющих несколько целей – количество лет здоровой жизни, сохраненных в результате реализации проекта.

После проведения экономического анализа проект может быть представлен для оценки и принятия решения о его финансировании за счет бюджетных средств. Для оценки каждый проект должен быть представлен в форме, которая отражает следующие моменты: 

1. Название проекта. 

2. Отрасль реализации проекта. 

3. Цель проекта. Цель должна отражать не содержание работ, а эффект от реализации проекта для потребителей бюджетной услуги. Цели должны формулироваться максимально конкретно, что позволяет уменьшить число возможных альтернатив. 

4. Основные проектные мероприятия (описание основных работ по реализации проекта). 

5. Индикаторы оценки, которые могут характеризовать достижение цели проекта (целевые индикаторы), и их значение в случае отсутствия проекта.

6. Сроки реализации проекта. 

7. Муниципалитет региона или район города, в котором реализуется проект. 

8. Планируемый объем финансовых ресурсов, необходимый для реализации проекта (в разбивке по мероприятиям). Потребность в финансировании проекта в каждый год реализации проекта. 

9. Доля населения, получающая выгоды при реализации проекта. 

10. Доля привлеченных внебюджетных ресурсов (для проектов, где есть привлечения внебюджетных ресурсов). 

11. Бюджетный эффект по текущим доходам (оценка  дополнительных  текущих расходов, связанных с реализацией проекта). 

12. Бюджетная экономия: уменьшение расходов/увеличение доходов бюджета, связанное с реализацией проекта (этот пункт не является  обязательным   для   большинства отраслей).

Цель проекта необходимо формулировать в виде, допускающем оценку ее достижения с помощью целевых индикаторов, а также обоснование выбора наиболее эффективного проекта для ее достижения. Желательно, чтобы цель была сформулирована в виде, допускающем численную оценку (для некоторых проектов это принципиально невозможно).

Планируемые мероприятия – это мероприятия, необходимые для достижения поставленной цели.

Индикаторы оценки эффективности – разработанная для каждого проекта система оценки эффективности, т. е. индикаторы, характеризующие степень достижения поставленной цели.

Для каждого потенциального проекта необходимо приблизительно оценить степень достижения поставленной цели и необходимый объем финансовых ресурсов, требующийся для реализации проекта (оценочное значение соотношения затрат и результатов по проекту).

При детальной проработке проекта следует также проанализировать дополнительно влияние проекта на бюджеты, отрасли экономики и население и провести более детальный анализ проблемы, которая требует решения в рамках проекта. 

Влияние на основных экономических агентов может быть исследовано как на качественном уровне, посредством простой декларации соответствующего воздействия проекта на определенное ведомство, отрасль, или группу населения, так и на количественном уровне. В этом случае необходимо заполнить таблицу следующего вида (табл. 6).

В каждой графе матрицы необходимо отразить чистый переток ресурсов от одного экономического агента к другому при реализации проекта (выгоды минус затраты). Если цель проекта не формулируется в денежной форме, в таблице собираются только затраты по проекту и соотносятся с достижением цели по проекту.

Таким образом, чистый эффект для общества в целом должен также являться критерием отбора проекта для включения его в инвестиционную программу. Вместе с тем необходимо отметить, что подробный анализ по приведенной схеме желательно проводить только для очень крупных проектов по причине сложности расчетов.
Таблица 6

Влияние проекта на основных экономических агентов
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Детальный анализ проблемы должен содержать анализ причин возникновения проблемы и их взаимосвязи, анализ последствий проблем и их взаимосвязи, а также анализ возможных путей решения поставленных проблем.

Также должен быть проведен детальный анализ рисков реализации проекта и анализ чувствительности результатов оценки реализации проекта к сделанным допущениям в ходе оценки эффекта от проекта.

Процедура отбора проектов заключается в том, что из представленных для утверждения детально разработанных проектов, а также проектов, детально проработанных в предыдущие годы, но не принятых на основании отсутствия ресурсов, необходимо отобрать проекты, которые будут включены в бюджет. Для этого необходимо в рамках каждой отрасли отобрать проекты с максимальной оценкой их значимости в каждом направлении, общий объем финансирования которых, укладывается в рамки утвержденного объема инвестиционных ресурсов.

Для формирования инвестиционной программы необходимо отобрать проекты, которые имеют максимальную социально-экономическую эффективность, а также в максимальной степени соответствуют целям социально-экономического развития регион или муниципалитета. Для этого предлагается использовать методику отбора проектов, позволяющую отобрать наиболее эффективные проекты, в максимальной степени соответствующие целям социально-экономического развития, на основе определенной системы критериев. Предлагается использовать с определенными весами следующие критерии: приоритетность цели; доля населения города, для которого будут значимы результаты проекта; результативность проекта (степень достижения цели); стоимость проекта; бюджетный эффект проекта для бюджетов всех уровней (увеличение доходов); снижение аварийных расходов; сроки реализации проекта; возможность полной или частичной оплаты услуг потребителями после реализации проекта; возможность привлечения внебюджетных ресурсов для реализации проекта; район города, в котором реализуется проект.

Предложенный набор критериев не претендует на полноту. Это, скорее, иллюстрация применения методики. Регион может скорректировать предложенную систему критериев, исходя из существующих проблем и задач социально-экономического развития. 

Таким образом, на основании проведенного выше анализа можно сделать следующие выводы и рекомендации:

1. Оценку распределения ресурсов, выделенных на инвестиционные цели, между социальными отраслями предлагается проводить либо на основе формализованной методики «потенциальной аварийности» объектов, либо с помощью метода анализа иерархий, что будет способствовать снижению политизированности при распределении инвестиционных ресурсов бюджета и недопущению выхода за рамки экономической и социальной эффективности.

2. Предлагается использование взвешенного метода анализа эффективности затрат, который должен применяться, когда есть несколько целей, не измеримых в денежном выражении. В этом случае для применения экономического анализа цели должны быть проранжированы специалистами с учетом особенностей данного проекта и значимости целей.
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МАТЕМАТИЧЕСКАЯ МОДЕЛЬ ЛИНЕЙНОГО ПРОГРАММИРОВАНИЯ МАКСИМИЗАЦИИ ДОХОДА В ИННОВАЦИОННЫХ ПРОЕКТАХ 

НА ПРЕДПРИЯТИИ ХИМИЧЕСКОЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
The mathematical model of linear programming to maximize revenue for innovative projects in the chemical industry

Представлена математическая модель линейного программирования максимизации дохода в инновационных проектах. На примере инновационных проектов химической промышленности, имеющих федеральное значение, приводятся анализ результатов практического применения рассматриваемой модели. Рассмотрены преимущества и недостатки линейного программирования. Подтверждены  выводы о необходимости применения математических методов при планировании экономических процессов на предприятиях.  

We create the mathematical model of linear programming to maximize revenue in the innovative projects.  Analysis of the practical application of this model is given as an example the chemical industry. Also we present the advantages and disadvantages of linear programming and applying of the mathematical methods for planning economic processes on the enterprises.
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Важнейшим звеном в народнохозяйственном  комплексе России является химическая промышленность.  Конкурентоспособность предприятий химической промышленности во многом определяется уровнем развития технологий. Введение нововведений осуществляется путем разработки и реализации инновационных проектов.
Инновационный проект представляет собой комплекс мероприятий, направленных на создание и коммерциализацию нововведений.
Суть инновационного проекта заключается в его связи с новыми усовершенствованными продуктами и технологиями. Поэтому инновационные проекты относятся к дорогостоящим и рисковым и их реализация  сопряжена со значительной неопределенностью. Положительный эффект от инновационной деятельности для предприятия выражается в повышении уровня конкурентоспособности продукции, увеличении прибыли, выходе на ранее не освоенные рынки с новыми товарами, модернизации производства, улучшении экономических показателей.

Инновационный проект может быть охарактеризован как сложная система мероприятий, требующих значительных затрат времени. Как и любой проект, инновационный проект  от возникновения идеи до полного своего завершения проходит определенные стадии, полная совокупность которых образует жизненный цикл проекта [5]. 

В рамках данной статьи мы будем рассматривать процесс промышленного производства, где знания материализуются.

В условиях ограниченности ресурсов  труда, сырья, оборудования и денежных средств у предприятия, выпускающего продукцию разных видов, возникает вопрос, какое количество продукции каждого вида следует производить. Процесс распределения ресурсов будем называть программированием, цель которого состоит в определении наиболее эффективного метода распределения ресурсов по соответствующим объектам, которое оптимизирует общий результат деятельности предприятия. Линейное программирование – наиболее разработанный и широко применяемый раздел математического программирования.

Методы линейного программирования применяются при решении широкого круга задач, среди которых можно выделить следующие: 

- задача об оптимальном использовании ресурсов при производственном планировании; 

- задача о смесях (планирование состава продукции); 

- задача о нахождении оптимальной комбинации различных видов продукции для хранения на складах (управление товарно-материальными запасами); 

- транспортные задачи (анализ размещения предприятия, перемещение грузов) [7]. 

Задачи линейного программирования в настоящее время наиболее изучены. Для них разработаны специальные методы, с помощью которых эти задачи могут быть решены, и соответствующие программы для ЭВМ.

В работе предлагается математическая модель линейного программирования, предназначенная для максимизации дохода от инновационных проектов компании «Никохим» на промышленной площадке Волгоградского завода ОАО «Каустик».  

Экономико-математическая модель любой задачи линейного программирования включает: целевую функцию, оптимальное значение которой (максимум или минимум) требуется отыскать; ограничения в виде системы линейных уравнений или неравенств; требование неотрицательности переменных. 

В общем виде модель записывается следующим образом: 

Целевая функция:

[image: image43.emf](


)


max(min)


...


2


2


1


1


®


+


+


+


=


x


c


x


c


x


c


n


n


х


f




  max(min) ...

2 2 1 1

    

x c x c x c

n n

х f


Ограничения:
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При этом                                                                                 
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заданные постоянные величины.
Задача состоит в нахождении оптимального значения функции (1) при соблюдении ограничений (2) и (3). 

Систему ограничений (2) называют функциональными ограничениями задачи, а ограничения (3) - прямыми.
Вектор [image: image46.emf]

удовлетворяющий ограничениям (2) и (3), называется допустимым решением (планом) задачи линейного программирования. План  [image: image47.emf]

 , при котором функция (1) достигает своего максимального (минимального) значения, называется оптимальным.
По данным исследований, проведенных журналом «Эксперт»,  за два последних месяца 2009 и первый месяц 2010 года в России запущены или находятся на стадии запуска 32 производственных бизнес-проекта на общую сумму 4,88 млрд. долларов. Большая часть проектов проводится при участии государства или иностранного капитала [1].

Проекты химической промышленности заняли первое место по заявленному объему инвестиции. В совокупности здесь запущено или предполагается к запуску производств на сумму 1,2 млрд долларов. Из них два проекта общим объемом более 4,1 млрд рублей принадлежат компании «Никохим» [1]. 

Группа компаний «Никохим» –  один из лидеров российской химической индустрии, занимающий первое место в России по выпуску твердой каустической соды, хлорпарафинов, синтетической соляной кислоты и товарного хлора; второе место по выпуску жидкой каустической соды и гипохлорита натрия. Основные производственные активы компании расположены на промышленной площадке в г. Волгограде на базе крупнейших предприятий Группы  –  ОАО  «Каустик»  и  ОАО «Пласткард» [4].

В перспективе компания «Никохим» планирует создать многопрофильный химический технопарк на базе промышленной площадки ОАО «Каустик». В рамках этой концепции предусматриваются к реализации несколько инновационных проектов, имеющих федеральное значение. 

Первый инновационный проект компании заключается в организации производства полиоксихлорида алюминия, второй проект предусматривает производство наноструктурированного гидроксида магния.

Целью проекта «Организация производства полиоксихлорида алюминия» (ПОХА) является получение высокоосновного коагулянта нового поколения, предназначенного для подготовки питьевой воды при обработке поверхностных и подземных вод, а также для очистки сточных и оборотных промышленных вод металлургических заводов, целлюлозно-бумажных комбинатов, нефтеперерабатывающих и химических предприятий, бытовых и городских стоков. Данный проект предложен для включения в Федеральную программу «Чистая вода», которая в настоящее время находится на заключительном этапе согласований. Предполагаемый объем выпуска ПОХА составит 120 тыс. тонн в год [3].

В результате реализации второго инновационного проекта на производственной площадке ОАО «Каустик», г. Волгоград, будет построен экономически эффективный комплекс по производству наноструктурированного гидроксида магния (НГМ) мощностью 25 тыс. тонн в год. Реализация проекта позволит обеспечить российских производителей полимерных компаундов высококачественным сырьем — наноструктурированным гидроксидом магния, который позволит существенно повысить качество готовой продукции, обеспечить ее более высокую огнестойкость и экологическую безопасность, а также реализовать часть продукции на экспорт. В настоящее время 75% антипиренов на российском рынке являются импортируемыми [2].

Оба проекта будут иметь большое социальное значение. Для обеспечения производства ПОХА необходимо создать 100 рабочих мест, а для производства НГМ – 198 [6].

Конечной целью данных проектов является максимизация общего годового дохода. Для анализа эффективности инновационных проектов построим математическую модель линейного программирования.

На основе рыночных прогнозов можно предполагать, что средняя стоимость 1 т полиоксихлорида алюминия составит 11 000 руб, стоимость 1 т наноструктурированного гидроксида магния  – 80 000 руб.

Переменными будут являться реальный объем производства полиоксихлорида алюминия (Х) и наноструктурированного гидроксида магния (У) в год в тоннах.

Пусть Р (тыс.руб.) – общий доход в год, тогда целевая функция задачи примет следующий вид: 

Р = 11  Х + 80  У (тыс.руб.) р max,

где Р – суммарный доход, тыс. руб.

При этом на целевую функцию накладываются следующие ограничения:

1. По объему производства

Х    100 тыс. тонн

У    25 тыс.тонн

2. По запасу сырья (в год)

11 Х + 6 У    1 960  тыс.тонн

Ограничение по запасу сырья связано с допустимым объемом переработки бишофита Светлоярского месторождения, по лицензии, приобретенной ОАО «Каустик» на 25 лет [2].

Утвержденные для эксплуатации запасы бишофита Светлоярского месторождения по промышленной категории В+С1+С2 составляют 49 млн тонн [3]. Исходя из этого, получаем, что в год подлежит эксплуатации 1960 тыс. тонн бишофита.

Данные о том, какое именно количество сырья необходимо для производства 1 тонны обоих продуктов уточняются.

3. По фонду рабочего времени

1670 Х + 15870 У     994 000 чел. - ч

Нам известно, что число рабочих для обоих проектов составляет 100 и 198 человек, соответственно. Рабочих дней в году 250, установленное рабочее время – 8 часов в день. На основе этих данных и показателей предполагаемой мощности рассчитаны коэффициенты данного ограничения. 

4. По объему первоначальных инвестиций

10 Х + 124 У    4 100 000 тыс. руб.

Удельные инвестиции на 1 единицу произведенного продукта найдены с учетом плановых размеров инвестиций на каждый проект и предполагаемый мощности.

Полученные неравенства образуют систему неравенств. Решение системы неравенств возможно представить графически и алгебраически. 

На рисунке изображено графическое решение задачи. Прямоугольник ABCD образует допустимую область решений, удовлетворяющую системе ограничений. Путем движения линии целевой функции вниз вдоль допустимого множества решений определим крайнюю точку А – последнее допустимое решение. Координаты точки будут соответствовать оптимальному сочетанию  объемов производства продуктов в двух проектах. Приближенные значения координат определим исходя из графика А= (150,48).
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Задача линейного программирования

Источник: авторская

Если предварительно преобразовать систему неравенств в систему уравнений и решить систему из двух уравнений, описывающих те ограничений, на пересечении которых находится точка А, получим точные значения переменных. Данные ограничения соответствуют ресурсам труда и сырья и называются лимитирующими ограничениями. Из-за их конечности рост доходов ограничен.

Оптимальным решением задачи будет точка пересечения прямых.                  
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Решением системы будут являться значения Х=152, У=48.

Найденные значения графическим и алгебраическим способ совпадают, существование погрешности обусловлено выбранным масштабом.

Таким образом, для того чтобы получать максимальный ежегодный доход, предприятие ОАО «Каустик» должно производить 152 тыс. тонн полиоксихлорида алюминия и 48 тыс. тонн наноструктурированного гидроксида магния. Это сочетание объемов производства даёт максимальное значение дохода 5512 млн. руб.

При полученных объемах производства в инновационных проектах максимально используется время работы персонала и полностью расходуется запас сырья. Однако следует иметь в виду, что объемы выпуска могут быть ограничены и другими факторами, которые будут выявлены в будущем. Тогда для точного решения задачи модель линейного программирования должна быть дополнена новыми ограничениями. 

Задача линейного программирования может быть решена симплекс-методом в случае, если  она содержит больше двух переменных. Принцип решения задачи с множеством переменных заключается в том, что оптимальному значению соответствует одна изкрайних точек допустимого множества. Необходимо провести оценку значений целевой функции во всех крайних точках и выбрать ту из них, в которой достигается оптимальное значение целевой функции. Для решения задач линейного программирования с использованием симплекс-метода созданы пакеты прикладных программ, позволяющие оперативно находить решения.

Математические методы позволяют исследовать и формально описать экономические системы и процессы, входящие в них элементы, а также их связи. Формализация основных особенностей функционирования экономических объектов позволяет предсказывать будущее поведение объекта при изменении каких-либо параметров. Для любого экономического объекта возможность прогнозирования ситуации означает получение лучших результатов или избежание потерь. Применение математических методов для анализа и оценки инновационных проектов в современных условиях является необходимым условием обеспечения эффективности функционирования предприятия, которое позволяет ЛПР принять оптимальное решение и своевременно оценить возможные последствия.  
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ИНФОРМАЦИОННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ И РЕСУРСЫ

УДК.519.766

В.Д. Шалынин
V.D. Shalynin 

Информационно-аналитическое обеспечение моделирования маркетинговых задач коммерциализации ОИС в условиях неопределенности и рисков

INformation-analytical maintenance of modelling 
of marketing problems COMMERCALIZAION OIP 

in the conditions of uncertainty and risks
Рассмотрен авторский подход к информационно-аналитическому обеспечению моделирования маркетинговых задач коммерциализации ОИС в условиях неопределенности инновационного рынка. В основу информационно-аналитического обеспечения положена концептуальная модель, позволяющая структуризировать проблему эффективной коммерциализации ОИС и правильно выстроить маркетинговую стратегию.

The author’s approach to information-analytical maintenance of modelling of marketing problems commercialion OIP in the conditions of uncertainty of the innovative market is considered. The conceptual model allowing a problem effective commercialization OIP is put in a basis of information-analytical maintenance and correctly to build marketing strategy.
Моделирование, коммерциализация, ОИС, маркетинг, неопределенность, риск

Modelling, commercialization, OIP, marketing, uncertainty, risk
Коммерциализация ОИС в процессе трансфера инноваций порождает ряд новых тенденций, которые касаются большинства предприятий и компаний, участвующих в продвижении инноваций на рынок. Это:

-  корпоратизация предприятий, образование многопрофильных компаний, холдингов, финансово-промышленных групп, распределенных оптово-розничных торговых сетей по производству и реализации инновационных товаров (услуг);

- появление новых хозяев предприятий;

- усиление конкуренции на рынке инновационных товаров (услуг);

- интенсивное развитие и внедрение информационных, компьютерных технологий.

Как следствие, актуальными становятся задачи:

- стратегического планирования, выработки решений по изменению профиля деятельности предприятия или выпуску инновационных товаров (услуг);

- поиска методов и средств организации их работы по-новому, эффективного управления ими на новом качественном уровне;

- организации и ведения консолидированного учета и отчетности, особенно для субъектов с разными видами деятельности или территориально распределенных;
- оперативного получения, обработки и хранения все возрастающего объема информации;

- постоянного мониторинга, быстрого, порой «мгновенного» анализа показателей деятельности собственной компании.

Перечисленные выше задачи образуют класс информационно-аналитических задач общего характера.

Для решения информационно-аналитических задач общего характера, как правило, необходима традиционная внутренняя информация о характеристиках собственной компании и ее товарах (услугах).

Помимо задач общего характера, выделяется еще один особый класс задач, который по праву именуется еще «пожирателем информации». Это задачи маркетинга.

 Принципиальным отличием задач маркетинга является то, что, помимо внутренней информации, необходима обширная информация об окружающей маркетинговой среде компании: о запросах и тенденциях рынка, о конкурентных товарах, инновационной политике государства, валютном рынке и других внешних по отношению к компании условиях его деятельности.

Если эта внешняя информация все же имеется, то, как правило, она фиксируется на уровне словесных описаний вида: «ожидается падение курса рубля в пределах ...», то есть в нечетком виде.

Деятельность любой компании на рынке начинается с анализа рынка (продаж и закупок). Ключевым является анализ механизма цен на рынке, проявляющийся через взаимодействие спроса и предложения на инновационный продукт (услугу).

При этом важно учитывать и отмеченную выше особенность маркетинговых задач – их чрезвычайную информационную (интеллектуальную) насыщенность.

Именно отсюда следует, что насыщенный информацией процесс коммерциализации ОИС отличается значительной нестабильностью и неопределенностью. По мнению Томаса Стьюарта, зачастую это приводит к выходу за пределы действия основных экономических законов. Так, согласно закону спроса и предложения между тем, что производят продавцы и тем, что покупают покупатели, существует точка равновесия. На ликвидных и хорошо отлаженных рынках действительно существует близкое к идеальному равновесие. Но в информационном веке положение на инновационных рынках все более переменчиво в силу того, что предметы купли-продажи все чаще переводятся из материальной сферы в нематериальную информацию [7]. «Неотчуждаемый, структурно-многообразный, сосредоточенный на предварительной стадии, непредсказуемый»  – это характеристики одного из самых важных экономических ресурсов информации [7].

Во-вторых, закон спроса и предложения «не срабатывает» от того, что многие нематериальные товары (консалтинговые услуги, профессиональная подготовка и т.п.) создаются производителями и потребителями совместно. Действие еще одного фактора заключается в том, что производственные возможности (предложение) определяются потребителями, а не официальными производителями. При воздействии этого фактора избыточная производственная мощность пагубно воздействует на рынке материальных товаров, но повышает эффективность рынков нематериальных товаров ОИС. Инновационное, наукоемкое производство нарушает и другой основной закон экономики  – закон убывающей доходности (любое предприятие достигает в своей деятельности такого предела, за которым продуктивность дополнительных капиталовложений убывает по сравнению с отдачей более ранних). Секторы экономики, основанные на использовании инноваций, характеризуются растущей доходностью. Для инновационной деятельности очень затратными являются первые этапы: разработка и внедрение высокотехнологичных продуктов. Требуются значительные начальные инвестиции в научно-исследовательские разработки, высокотехнологичное оборудование, но прирост производства после начала реализации инновационного проекта обходится сравнительно дешево [7].

Там, где высока себестоимость первого экземпляра, а последующие незначительны, возникает сильнейший эффект экономии, обусловленный масштабом производства. Но инновационная компания способна получить большие прибыли не только за счет эффекта экономии в результате увеличения масштаба производства, но и от эффекта расширения круга использующих лиц (эффект нарастающей обратной связи). При этом на условие «предложение» влияют цены на ресурсы, технологии, ожидание самого производителя. Положение кривой «спроса» подвержено влиянию целого ряда изменяющихся условий: цен замещающих товаров, цен дополняющих товаров, доходов потребителей, предпочтений потребителей, потребительских ожиданий. В результате воздействия всех перечисленных факторов формируется высокий уровень неопределенности, при решении Задачи №1 (анализ рынка, товара), как правило, не статической природы. Это, в свою очередь, вызывает неопределенность объемов продаж, стратегии сбыта и ценовой стратегии (Задача №2). При этом существенную роль играет не только собственная ценовая и товарная политика, но и действия конкурентов в этом направлении, что повышает уровень неопределенности при решении аналитических Задач №1 и №2. В результате нарастающей неопределенности крайне сложно прогнозировать эффективность и риски коммерциализации (Задача №3), что, в свою очередь, делает проблематичным решение задачи планирования маркетинга (Задача №4) и поиска эффективных маркетинговых стратегий и схем (Задача №5). Приведенные рассуждения позволяют выделить перечень маркетинговых задач коммерциализации ОИС, наиболее подверженных влиянию разнородной неопределенности и сопутствующих рисков: 

- Задача №1. Анализ рынка, товара, конкурентоспособности;

- Задача №2. Прогноз и анализ продаж (закупок);

- Задача №3. Прогноз и анализ рисков и эффективности;

- Задача №4. Планирование маркетинга по продвижению  инновационного товара (услуги);

- Задача №5. Разработка эффективных схем и стратегий продвижения продукта на рынок (разработка бизнес-плана).

Следует подчеркнуть, что необходимость решения перечисленных маркетинговых аналитических задач коммерциализации ОИС в условиях неопределенности не зависит от масштабов инновационного проекта, размеров самой компании эти задачи присущи и частному предпринимателю, и крупной корпорации. В их решении может участвовать и один эксперт и целая группа подразделений (финансов, сбыта, снабжения, маркетинга, рекламы, логистики, производства и т.д.) [2].

Наличие факторов неопределенности, влияющих на  решение маркетинговых задач коммерциализации ОИС, обусловливает необходимость принятия маркетинговых решений по схеме Fuzzy-технологии: «управление» > «прогноз эффективности» > «неопределенность» > «риск» (рис. 1) [8].
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Рис .  1. Схема принятия маркетингового решения в условиях неопред е ленности  

Таким образом, становится очевидным, что без формализации неопределенности и прогноза эффективности и рисков (Задача №3) решение маркетинговых Задач №4 и №5 этапа коммерциализации ОИС некорректно и неэффективно.

Следует отметить, что по оценке аналитиков до 50% коммерческих операций терпят неудачу из-за недостаточного внимания к оценке влияния рисков. В венчурной деятельности эта цифра составляет не менее 60% [1].

Особая значимость учета рисков в этой области обусловливается тем, что при реализации маркетинговых задач коммерциализации ОИС происходит сложный процесс движения значительной массы денежных и материальных средств, оборот юридических документов, а также информационных потоков в ограниченное время.

Все это приводит к тому, что цели и задачи коммерциализации ОИС  становятся критически подверженными влиянию различных факторов риска, обусловленных тотальной неопределенностью инновационного рынка.

Насыщенный информацией  процесс коммерциализации ОИС характеризуется влиянием разнородной неопределенности, порождаемой в силу действия объективных и субъективных факторов:

- рыночная конъюнктура и конкуренция;

- нестабильность экономических и политических процессов, трудно поддающихся реальному прогнозированию;

- неопределенность в действиях партнеров по бизнесу;

- недостаточная точность и неполнота оперативной информации, получаемой от объектов управления и из внешней среды функционирования;

- неточность прогнозируемых параметров, событий, факторов, явлений этапа коммерциализации;

- субъективность экспертных суждений, влияющих на построение сценариев развития ситуации;

- наличием «организованной» неопределенности, обусловленной необходимостью сокрытия объективной информации по экономическим, политическим, коммерческим причинам.

Исходя из вышеизложенного, можно утверждать, что все перечисленные факторы возникновения неопределенности в процессе коммерциализации обусловлены воздействием:

- неизвестности;

- неоднозначности информации;

- недостоверности информации.

Установление причинно-следственных связей между причиной и характером неопределенности и вызванной ее риском, позволяет повысить эффективность решения прогнозных задач маркетинга этапа коммерциализации ОИС. 

Поэтому, по мнению автора, в основу информационно-аналитического обеспечения моделирования маркетинговых задач коммерциализации ОИС должна быть положена концептуальная модель риск-исследования маркетинговых задач коммерциализации ОИС в условиях неопределенности (рис. 2).

Предлагаемая концептуальная модель риск-исследования коммерциализации ОИС в условиях неопределенности позволяет структуризировать маркетинговую информацию в соответствии с моделью стратегии конкуренции М. Портера [6], предполагающей систематический анализ и изучение пяти основных факторов конкуренции:

- угрозы появления на рынке новых фирм;

- конкуренции среди существующих фирм;

- угрозы появления замещающих продуктов;

- влияния покупателей;

- влияния поставщиков.

Помимо этого, вследствие эффективной организации и обработки информационных потоков процесса коммерциализации уменьшится его длительность.

Уменьшение длительности процесса коммерциализации ОИС является мощным инструментом преодоления конкуренции на рынке.
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Рис. 2. Концептуальная модель риск-исследования маркетинговых задач коммерциализации ОИС в условиях неопределенности
Приведенные схемы принятия маркетинговых решений в условиях неопределенности (рис. 1) и концептуальная модель риск-исследования маркетинговых задач     коммерциализации     ОИС     в   условиях неопределенности 
(рис. 2) опосредуют собой:

- последовательность решения вышеперечисленных задач коммерциализации ОИС;

- особую значимость решения специфической маркетинговой задачи - прогноза эффективности и рисков (Задача №3);

- необходимость формализации результатов риск-исследования;

- выбор или разработку методологии и методов моделирования маркетинговых задач коммерциализации ОИС, обеспечивающих использование лингвистической, экспертной информации без ее предварительной дефаззификации.

Как показал анализ отечественной научной литературы, взаимосвязь между эффективностью маркетинговых задач коммерциализации ОИС и неопределенностью  инновационного рынка  (Задача №3) теоретически недостаточно исследована и методически не разработана.

Но период, когда субъектами венчурного бизнеса риск оценивался бессистемно, на «глазок» уже заканчивается. Предприниматели и инвесторы пытаются подходить к проблеме оценки рисков системно и обоснованно. Большинство из них принимают решения, используя методы теории рисков [3;4].

Существующие методы оценки рисков и способы управления ими достаточно разнообразны, но традиционно базируются на математическом аппарате теории вероятностей и математической статистики. Но практически любая операция в процессе коммерциализации ОИС является уникальной, статистический материал отсутствует, а результаты трудно прогнозируемы. 

Помимо этого, наряду с наличием рисков, которые теоретически поддаются количественному анализу, при решении Задачи №3 существует группа рисков, которые практически невозможно представить и оценить средствами традиционного математического аппарата. В частности, такие риски как политические, природные, экологические, криминальные, риски форс-мажорных обстоятельств и т.п.

Таким образом, для каждой компании возникает проблема, обусловленная противоречием между необходимостью решения маркетинговых задач коммерциализации в условиях нестатичной неопределенности и невозможностью их решения классическими методами. Необходима методология риск-исследования маркетинговых задач коммерциализации, обеспечивающая формализацию разнородной неопределенности влияния рынка и оценку сопутствующих рисков.

Формализованным результатом решения Задачи №3 должен быть документ, отражающий результаты решения маркетинговых  аналитических задач коммерциализации ОИС.

В частности, рекомендуемый документ может быть разработан с учетом методических рекомендаций по подготовке инновационных проектов. Предполагаемый порядок, в частности, включает: генерирование идеи проекта, его предварительную и детальную экспертизы, разработку бизнес-плана, поиск источников финансирования. Подобное содержание имеют рекомендации международных кредитных и банковских учреждений: МВФ; ЕБРР; UNIDO и др. Как правило, их рекомендации имеют силу требований. Особенно относительно наличия бизнес-плана проекта (Задача №5).

Однако необходимо отметить, что предлагаемые рекомендации и объем работ по разработке бизнес-планов в особых условиях России часто не соблюдаются на практике. Во-первых, большинство бизнес-планов инновационных проектов, содержащих раздел анализа рисков, ограничивает проблему до анализа только финансовых рисков или подменяет анализом банковских рисков, что далеко не отражает весь спектр рисков маркетинговых задач коммерциализации ОИС.

Во-вторых, основная масса инновационных проектов, как правило, достаточно долгосрочны (5-7 лет). Поэтому разработка полноценного бизнес-плана, включающего полный цикл бизнес-планирования, нереальна. В-третьих,  ввиду коммерческой закрытости проектов для внешних экспертов и других подобных причин, процесс подготовки пакета документов по задачам коммерциализации существенно видоизменяется. Поэтому необходимыми и крайне важными являются первоначальный просчет эффективности коммерциализации ОИС - риск-исследование на предмет эффективности и рисков (Задача №3). Следовательно после выдвижения идеи коммерциализации ОИС должна выполняться разработка не бизнес-плана, а внутренних управленческих документов компании: схем, планов действий с оценкой их осуществимости и рисков.

При оценке рисков необходимо учитывать, что собственно оценка риска не является окончательной целью, а только средством, исходной информацией для принятия управленческих решений. Поэтому важно, чтобы оценка риска содержала не только и не столько описание риска коммерциализации ОИС, но и возможность, механизм контроля и управления риском в процессе решения задач коммерциализации ОИС.

Проработка осуществимости коммерциализации ОИС должна проводиться при теснейшей увязке и всесторонне оценке полного спектра рисков, угрожающего коммерциализации, причем обязательно с учетом юридического аспекта, маркетинговой обстановки и желаемой финансовой эффективности проекта.

По мнению автора, результаты подобного риск-исследования по своему содержанию и назначению приближены к одному их вариантов внутренних отчетов для менеджеров (IMR - Internal Manager Report) – риск-рапорту. Риск-рапорт широко используется за рубежом в процессе контроллинга, при получении и обработке коммерческой информации и принятия на ее основе управленческих решений.

Особенно значимо проявляется потребность в проведении риск-исследований при подготовке и проведении внешних инновационных проектов, так как значительно расширяется и становится более динамичным поле внешних рисков из-за влияния особенностей международного права, своеобразных моментов, связанных с таможенными процедурами, сильным влиянием нетарифного регулирования.

Располагая подробным риск-рапортом, инновационная компания имеет возможность правильно построить маркетинговую стратегию, предотвратить или «смягчить» воздействие разнородной неопределенности и связанных с ней рисков и свести к минимуму нежелательные финансовые потери.

По данным исследований фирмы ИНЭКС (Украина), стоимость разработки риск-рапорта в среднем в 10 раз выше стоимости разработки бизнес-плана. Следовательно, значимость подобного исследования для субъектов инновационной деятельности действительно высока.

Только после признания результатов риск-исследования маркетинговых задач коммерциализации приемлемыми для реализации целесообразно принимать решение о разработке традиционного бизнес-плана (Задача №5). При этом последний должен разрабатываться в значительной степени на результатах риск-исследования маркетинговых задач коммерциализации ОИС –  риск-рапорте. 

Как отмечалось выше, риск-исследование маркетинговых задач коммерциализации ОИС в условиях неопределенности опосредует собой использование адекватной методологии и технологии прогнозного моделирования, позволяющей формализовать лингвистическую, экспертную информацию.

По мнению автора, теория расчета эффективности    и    рисков    на   основе  Fuzzy-технологии  наиболее  полно исследована, методически     разработана     и     доведена   до программной      реализации      в     трудах     В.П. Бочарникова,   К.В. Захарова, С.В. Свешникова, А.В. Циганок (Украина, г. Киев), Т. Тэрано, К. Асаи, М. Суджено (Япония).

Именно реализуемая методология риск-исследования, ее методы определяют точность количественных оценок риска, возможность отражения политических, юридических и других аспектов рыночной обстановки, многовариантность решения маркетинговых задач коммерциализации ОИС.
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