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Цели профессионального модуля: 

Рабочая программа профессионального модуля  направлена на освоение 

основного вида профессиональной деятельности: «Выполнение работ по 

одной или нескольким профессиям рабочих, должностям служащих (20004 

Агент коммерческий)»  (ПК): 

ПК 4.1 Участвовать в работе по установлению необходимых деловых 

контактов между покупателями и продавцами товаров, включая техническую 

и другую продукцию (оборудование, сырье, полуфабрикаты и др.), а также 

оказание различных коммерческих услуг. 

ПК 4.2 Содействовать покупке и продаже партий товаров. 

 

В результате освоения ППССЗ обучающийся должен обладать общими 

компетенциями, включающими способность: 

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей 

профессии, проявлять к ней устойчивый интерес. 

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые 

методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их 

эффективность и качество. 

ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и 

нести за них ответственность. 

ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой 

для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального 

и личностного развития. 

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в 

профессиональной деятельности. 

ОК 6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с 

коллегами, руководством, потребителями. 

ОК 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и 

личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать 

повышение квалификации. 

ОК 8. Вести здоровый образ жизни, применять спортивно-

оздоровительные методы и средства для коррекции физического развития и 

телосложения. 

ОК 9. Пользоваться иностранным языком как средством делового 

общения. 

ОК 10. Логически верно, аргументированно и ясно излагать устную и 

письменную речь. 



ОК 11. Обеспечивать безопасность жизнедеятельности, предотвращать 

техногенные катастрофы в профессиональной деятельности, организовывать, 

проводить и контролировать мероприятия по защите работающих и 

населения от негативных воздействий чрезвычайных ситуаций. 

ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные 

требования нормативных документов, а также требования стандартов, 

технических условий. 

Задачи: 

С целью овладения указанным видом профессиональной деятельности и 

соответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в 

ходе освоения профессионального модуля должен: 

знать: 

 нормативные правовые акты, положения, инструкции, другие 

руководящие материалы и документы, касающиеся ведения бизнеса; 

 основы рыночной экономики; 

 методы установления деловых контактов; 

 порядок оформления документов, связанных с куплей-продажей 

товаров и заключением договоров, соглашений и контрактов на 

оказание услуг; 

 основы трудового, финансового, хозяйственного и налогового 

законодательства; 

 действующие формы учета и отчетности; 

 организацию погрузочно-разгрузочных работ; 

 условия хранения и транспортировки товаров; 

 правила внутреннего трудового распорядка; 

 правила и нормы охраны труда. 

уметь: 

 участвовать в работе по установлению необходимых деловых 

контактов между покупателями и продавцами товаров, включая 

техническую и другую продукцию (оборудование, сырье, 

полуфабрикаты и др.), оказанию различных коммерческих услуг. 

 обеспечивать надлежащее оформление заключаемых договоров и 

контрактов, других необходимых документов, в том числе страховых 

и экспортных лицензий. 

 выполнять необходимую техническую работу при заключении 

соглашений, договоров и контрактов, размещении рекламы в 

средствах массовой информации. 

 организовывать предоставление транспортных средств и обеспечение 

выполнения других условий, предусмотренных заключенными 

соглашениями, договорами и контрактами, оказывать помощь в 

доставке товаров. 

иметь практический опыт: 



 организации и проведения коммерческой деятельности в 

производственных, торговых и сервисных организациях. 

Одними из рассматриваемых тем профессионального модуля являются: 

процесс продаж в коммерческой организации; современные виды 

маркетинга; основные типы технологий организации продаж; разработка 

этапов по технологиям продаж; техника продаж для коммерческого агента; 

общие принципы установления и поддержания контакта коммерческого 

агента с клиентом; технология продаж крупных контрактов; этапы работы с 

крупным контрактом; модели продаж в компаниях.  

Место профессионального модуля в структуре ППССЗ 

Программа профессионального модуля является частью программы 

подготовки специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС по 

специальности СПО: 38.02.04 Коммерция (по отраслям). Профессиональный 

модуль относится к профессиональному циклу программы подготовки 

специалистов среднего звена и направлен на формирование навыков 

проектирования цифровых устройств. 
 


